«Проблемні аспекти функціонування фінансової системи України в умовах дестабілізаційних процесів»

Міністерство освіти І науки України
КИЇВСЬКИЙ НАЦІОНАЛЬНИЙ  
ТОРГОВЕЛЬНО-ЕКОНОМІЧНИЙ УНІВЕРСИТЕТ

ОДЕСЬКИЙ ТОРГОВЕЛЬНО-ЕКОНОМІЧНИЙ ІНСТИТУТ
ОДЕСЬКИЙ ФІНАНСОВО-ЕКОНОМІЧНИЙ КОЛЕДЖ КНТЕУ
ОДЕСЬКИЙ НАЦІОНАЛЬНИЙ УНІВЕРСИТЕТ  ІМ. І.І. МЕЧНИКОВА
ОДЕСЬКИЙ НАЦІОНАЛЬНИЙ ЕКОНОМІЧНИЙ УНІВЕРСИТЕТ

ДЕРЖАВНИЙ ЗАКЛАД "ПІВДЕННОУКРАЇНСЬКИЙ НАЦІОНАЛЬНИЙ ПЕДАГОГІЧНИЙ УНІВЕРСИТЕТ ІМЕНІ К. Д. УШИНСЬКОГО" (М. ОДЕСА)
ОДЕСЬКА НАЦІОНАЛЬНА АКАДЕМІЯ ХАРЧОВИХ ТЕХНОЛОГІЙ

ОДЕСЬКА НАЦІОНАЛЬНА АКАДЕМІЯ ЗВ’ЯЗКУ ІМЕНІ О.С. ПОПОВА

НАЦІОНАЛЬНИЙ УНІВЕРСИТЕТ «ОДЕСЬКА ЮРИДИЧНА АКАДЕМІЯ»
[image: image3.png]


 
«Проблемні аспекти функціонування фінансової системи України в умовах дестабІлізаційних процесів»
Матеріали 
VІІ Всеукраїнської міжвузівської науково-практичної конференції 
ОРГАНІЗАЦІЙНИЙ КОМІТЕТ V Конференції
«Проблемні аспекти функціонування фінансової системи України в умовах дестабІлізаційних процесів»

	Голова:
	Квач Ярослав Петрович, директор Одеського торговельно-економічного інституту КНТЕУ, д.е.н, професор 

	
	

	Заступники 

голови:
	Гура Ольга Леонідівна, директор Одеського фінансово-економічного коледжу КНТЕУ, к.е.н., доцент

Князькова Валентина Яківна, заступник директора з наукової роботи  Одеського торговельно-економічного інституту КНТЕУ, к.е.н., доцент

Сергієнко Людмила Костянтинівна, заступник директора з навчальної роботи Одеського торговельно-економічного інституту КНТЕУ, к.е.н., доцент 

	
	


Члени оргкомітету:

Слободянюк О.В. – завідувач кафедри фінансів, банківської справи та страхування Одеського торговельно-економічного інституту КНТЕУ, д.е.н., проф.;
 
Гаран  О. В. – професор кафедри адміністративного та господарського права, Одеський національний університет  ім. І.І. Мечникова, д.ю.н., проф.;

Орлов В.М. – завідувач кафедри економіки підприємства та корпоративного управління ОНАЗ ім. О.С. Попова, д.е.н., проф. ;
 Чуркіна І.Є. – професор кафедри фінансів, банківської справи та страхування Одеського торговельно-економічного інституту КНТЕУ, д.е.н., доц.;

Павлова Т.О. – доцент кафедри кримінального права, кримінального процесу та криміналістики, Одеський національний університет  імені І.І. Мечникова, член громадської організації «Союз юристів Одеської області», к.ю.н., доц.;

Толкачева Г.В. – доцент кафедри економіки підприємства та корпоративного управління ОНАЗ ім. О.С. Попова, к.е.н., доц.;

Тітова  Г.В.  – доцент кафедри  спортивних ігор,  Державний заклад "Південноукраїнський національний педагогічний університет імені К.Д. Ушинського", к.п.н.,  доц.;
 
Бобошко  В.В. – доцент кафедри  спортивних ігор, Державний заклад "Південноукраїнський національний педагогічний університет імені К. Д. Ушинського",  к.п.н.,  доц.;
Мельничук Л.Ю. – доцент кафедри фінансів, банківської справи та страхування Одеського торговельно-економічного інституту КНТЕУ, к.е.н., доц. ;
Чернишова О.Б. – доцент кафедри фінансів, банківської справи та страхування Одеського торговельно-економічного інституту КНТЕУ, к.е.н., доц.

Форма й дата проведення: відеоконференція у програмі ZOOM. Початок роботи конференції 22 травня 2020 року о 12:00.

Мова конференції – українська, англійська.

Проблемні аспекти функціонування фінансової системи України в умовах дестабілізаційних процесів: Матеріали VІІ Всеукраїнської міжвузівської науково-практичної конференції, 22 травня 2020 р. – Одеса, ОТЕІ КНТЕУ, 2020. – 212 с.
Для студентів економічних спеціальностей, викладачів, аспірантів та працівників органів та інституцій фінансової системи України.
Матеріали конференції будуть розміщені в електронному вигляді на офіційному сайті ОТЕІ КНТЕУ.
© Одеський торговельно-економічний інститут 
Київського національного торговельно-економічного університету, 2020 
© Колектив авторів, 2020
ЗМІСТ
СЕКЦІЯ 1. Актуальні питання розвитку економіки на сучасному етапі В українІ

	Доповідач
	Тема доповіді 


	№ стор.

	Андрейченко А.В.,

доктор економічних наук, доцент, 

професор кафедри менеджменту 

та інновацій 

Одеський національний університет 

імені І. І. Мечникова


	Економічна безпека держави крізь призму інноваційного розвитку аграрного сектору економіки
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	Бондар В.А.

к.е.н., старший викладач 

Одеська національна академія 

харчових технологій


	Особливості функціонування фінансових систем


	17

	Божко Д. О.

студент групи 15 ФЕУП 

Одеський національний економічний університет

Науковий керівник:

старший викладач Нерян В.В.


	Чорнобильська катастрофа та її вплив на економіку України
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	Блінкова К .Є.

студентка групи ЕМ-274

Одеська національна академія харчових технологій

Науковий керівник:

к.е.н., доцент Колеснікова К.С.
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	Гура А.Р.

Студент групи ФК-6419

Одеський торговельно-економічний інститут КНТЕУ 

Науковий керівник:

к.е.н., доцент Чернишова О.Б.


	Проблеми залучення іноземних інвестицій в кризових умовах


	26

	Євдокімова О.М.

старший викладач

кафедри економіки та підприємництва

Одеської державної академії будівництва та архітектури


	Особливості функціонування фінансових ринків країн, що розвиваються в контексті фінансової глобалізації
	30

	Кочмарик Є.В.

Студент групи ФК-6419

Одеський торговельно-економічний інститут КНТЕУ 

Науковий керівник:

к.е.н., доцент Чернишова О.Б.
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	Калараш К.А.
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Одеський торговельно-економічний інститут КНТЕУ
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к.е.н. Чернишова О.Б.


	“Тіньова економіка” та її вплив

на фінансову безпеку держави


	35

	Кандиба А. Г.

Студентка групи ФК-6218

Одеський торговельно-економічний інститут КНТЕУ

Науковий керівник:

к.е.н., доцент Чернишова О. Б.
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студентка групи ФК-6218

Одеський торговельно-економічний інститут КНТЕУ
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к.е.н., доц. Чернишова О.Б.
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	Тодоренко І.О., Мельник К.Є.

студентки групи ФК-6218

Одеський торговельно-економічний інститут КНТЕУ
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	Шевченко Д.О.

студент групи 45 ФЕУП

Одеський національний економічний університет

Науковий керівник:

к.е.н., ст. викладач Орленко О.М.

	Корпоративна стратегія виживання в умовах кризи національної економіки
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Секція 2. ПЕРСПЕКТИВИ ІНТЕГРАЦІЇ СУБ’ЄКТІВ ГОСПОДАРЮВАННЯ У ЄВРОПЕЙСЬКИЙ ФІНАНСОВИЙ РИНОК
	Доповідач
	Тема доповіді
	№ стор.

	Афанасьєва К.О.

Студентка ІІІ курсу

Одеського фінансово – економічного коледжу КНТЕУ

Науковий керівник:

 к.е.н., доцент Гура О.Л.


	Мотиваційна система трудової діяльності на підприємстві


	55

	Богач М.Е.
студент групи ФК-1518

Одеський торговельно-економічний інститут КНТЕУ

Науковий керівник:

к.е.н., доц. Колеснікова К.С.
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	58

	Барайчук А.І., Русецька А.О.                                                                    студенти групи ЕМ-373                                                                                      Одеська національна академія харчових технологій                                                                          Науковий керівник:                                                                       к.е.н., доцент Мужайло В.Д.
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	60

	Горлова О. П.

старший викладач

Дербішева А. О.

студентка 4 курсу

Одеський національний економічний університет

	Проблеми оцінки ефективності інвестування в навчання персоналу підприємства

	63

	Гаврилюк О.І.

студентка групи М-4

Одеський національний економічний університет

Науковий керівник:

к.е.н., доцент Кошельок Г.В.


	Управління прибутком на підприємстві


	66

	Завертаний Д.В. 

кандидат економічних наук

Одеський національний університет

імені І.І. Мечникова
	Основи формування адаптивності підприємств харчової галузі України

	69

	Кулаков О.О. 

студент групи 54 ЦЗВФН 

Одеський національний економічний університет

Науковий керівник:

к.е.н., доцент Кошельок Г.В.


	Міжнародні фінансові організації

як інструмент впливу на процеси в Україні


	72

	Орлов В.М.,

доктор економічних наук, професор, 

завідувач кафедри економіки підприємства 

та корпоративного управління

Одеська національна академія зв’язку

імені О.С. Попова


	Інституційні аспекти антикризового фінансового менеджменту


	75

	Столбуненко Н. М.,
к.е.н., доцент, 

доцент кафедри менеджменту та інновацій

Одеського національного університету імені І.І. Мечникова

Столбуненко-Волошина О. М.,

аспірантка кафедри менеджменту та інновацій

Одеського національного університету імені І.І. Мечникова

м. Одеса, Україна


	Проблеми активізації інноваційних процесів на промислових підприємствах України в сучасних умовах


	77

	Толкачева Г. В.,

кандидат економічних наук, доцент, 

Одеська національна академія зв’язку 

імені О.С. Попова


	Теоретичні аспекти сутності фінансового менеджменту


	81

	Царьов О.С.

студент групи 54 ФЕУП

Одеський національний економічний університет

Науковий керівник:

к.е.н., доцент Танасюк І.М.


	Інформаційне забезпечення для проведення стратегічного управління

	85


Секція 3. ДЕТЕРМІНАНТИ  ТРАНСФОРМАЦІЇ  ПРАВОВИХ  ІНСТИТУЦІЙ

	Доповідач
	Тема доповіді
	№ стор.

	Гаран О. В.
доктор юридичних наук, професор, 

професор кафедри адміністративного

та господарського права,

Одеський національний університет імені 

І. І. Мечникова,

м. Одеса, Україна


	Окремі питання щодо отримання відшкодування по договору обов’язкового страхування цивільної відповідальності власників наземних транспортних засобів  в Україні

	87

	Павлова Т. О.
кандидат юридичних наук, доцент,

доцент кафедри кримінального права,

кримінального процесу та криміналістики,

Одеський національний університет 

імені І.І. Мечникова,

член громадської організації «Союз юристів Одеської області»


	Система інших заходів кримінально-правового характеру щодо фізичних осіб за чинним кримінальним кодексом України


	90

	Голка В.Є.

кандидат  політичних  наук, 

спеціаліст вищої категорії,

завідувач   відділення « Фінанси і кредит»,

Одеський фінансово-економічний коледж КНТЕУ


	Меседж щодо правової природи інституції процесуальних строків у адміністративному судовому  процесі


	93


Секція 4. ПРОБЛЕМИ ПРОФЕСІЙНОЇ ПІДГОТОВКИ СПЕЦІАЛІСТІВ У ГАЛУЗІ ФІЗИЧНОГО ВИХОВАННЯ ТА СПОРТУ

	Доповідач
	Тема доповіді
	№ стор.

	Бобошко В.В., кандидат педагогічних наук, доцент кафедри спортивних ігор,

Державний заклад "Південноукраїнський національний педагогічний університет 

імені К.Д. Ушинського",
Гончарук А.В., здобувач ОС «Магістр», Навчально-науковий інститут фізичної культури, спорту та реабілітації Університету імені К.Д.  Ушинського, м. Одеса


	Проблеми фізичної підготовки військовослужбовців

	99

	Дроздова К.В., кандидат педагогічних наук, старший викладач кафедри теорії і методики фізичної культури та спортивних дисциплін,

Державний заклад "Південноукраїнський національний педагогічний університет 

імені К.Д. Ушинського",
Стрецкул В.В., здобувач ОС «Магістр», 

Навчально-науковий інститут фізичної культури, спорту та реабілітації 

Університету імені К.Д.  Ушинського, 

м. Одеса


	Навчання змішаним бойовим мистецтвам в умовах закладу середньої освіти
	102

	Ігнатенко С.О., кандидат педагогічних наук, доцент кафедри теорії і методики фізичної культури та спортивних дисциплін, Державний заклад "Південноукраїнський національний педагогічний університет 

імені К. Д. Ушинського",
Шторгін А.В., здобувач ОС «Магістр», 

Навчально-науковий інститут фізичної культури, спорту та реабілітації 

Університету імені К. Д.  Ушинського, 

м. Одеса


	Проблеми і перспективи розвитку футболу як спорту вищих досягнень

	105

	Панасюк І.В., 

кандидат педагогічних наук, доцент 
кафедри фізичного виховання та спорту,

Одеський національний політехнічний університет,
Чайковський Д., 

здобувач ОС «Бакалавр», ІКС,

Одеський національний політехнічний університет, м. Одеса


	Важливість здорового способу життя для студентів ВНЗ


	108

	Прокоф’єва Л.А., 

кандидат педагогічних наук, 
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Секція 1. Актуальні питання розвитку економіки на сучасному етапі В українІ
Андрейченко А. В.,

доктор економічних наук, доцент, 

професор кафедри менеджменту та інновацій 

Одеський національний університет імені І. І. Мечникова

ЕКОНОМІЧНА БЕЗПЕКА ДЕРЖАВИ КРІЗЬ ПРИЗМУ ІННОВАЦІЙНОГО РОЗВИТКУ АГРАРНОГО СЕКТОРУ ЕКОНОМІКИ
Національна безпека є захищеністю життєво важливих інтересів людини і громадянина, суспільства і держави, за якої забезпечуються сталий розвиток суспільства, своєчасне виявлення, запобігання і нейтралізація реальних та потенційних загроз національним інтересам у різноманітних сферах. Національна безпека як багаторівнева соціально-політична система формується під впливом різноманітних факторів, які залежать від часу, середовища, рівня розвитку цивілізації, правопорядку, законодавчого забезпечення [1]. Економічна безпека є провідною складовою національної безпеки держави. Поняття «економічна безпека», що включає в себе виробничу, демографічну, енергетичну, зовнішньоекономічну, інвестиційно-інноваційну, макроекономічну, продовольчу, соціальну, фінансову безпеки не має єдиного закріпленого визначення. 

Економічна безпека визначається у науковій літературі як загальнонаціональний комплекс заходів, спрямованих на постійний і стабільний розвиток економіки держави, що включає механізм протидії внутрішнім та зовнішнім загрозам [2, с. 10]; стан економіки й інститутів влади, за якого забезпечуються гарантований захист національних інтересів, соціальна спрямованість політики, достатній оборонний потенціал навіть за несприятливих умов розвитку внутрішніх та зовнішніх процесів [3, с. 16]; такий стан економічного механізму країни, який характеризується збалансованістю і стійкістю до негативного впливу внутрішніх і зовнішніх загроз, його здатністю забезпечувати на основі реалізації національних економічних інтересів сталий і ефективний розвиток вітчизняної економіки і соціальної сфери [4, с. 29]; стан економіки, найважливіша якісна характеристика її функціонування, що визначає стабільний, стійкий економічний і соціальний розвиток, забезпечує захищеність життєво важливих інтересів особи, суспільства і держави, нейтралізує соціально-економічні чинники небезпеки і загрози зростанню добробуту населення і економіки країни [5]; своєрідний базис усіх можливих джерел економічного та соціального зростання для формування нової моделі сталого економічного розвитку [6, с. 24]. 

У процесі становлення та розвитку вітчизняної економіки пріоритетного значення набуває ефективне функціонування аграрного сектору економіки, від діяльності якого значною мірою залежать підвищення добробуту народу, розвиток України як цивілізованої європейської держави та її спроможність посісти вагоме місце на міжнародному продовольчому ринку.

Як відзначає М. П. Сахацький, усвідомлення суспільством залежності життєдіяльності нації від життєздатності аграрного сектору економіки зумовлює активну підтримку національного агровиробництва, що є характерним для сучасного функціонування сільського господарства високорозвинених країн [7, с. 198]. 

Глобалізація світової економіки, інтеграція України до СОТ потребують техніко-технологічного переоснащення вітчизняного агровиробництва, переведення його на якісно новий рівень функціонування. Недостатній рівень техніко-технологічного забезпечення, професійний консерватизм виробників сільськогосподарської техніки і обладнання та неефективність економічної моделі господарювання не дають змоги забезпечити виробництво сільськогосподарської продукції за новітніми технологіями, підривають економічні основи подальшого розвитку не лише галузі, але й усього суспільства, загрожують продовольчій безпеці держави – поглибленням демографічної кризи в сільській місцевості, зростанням безробіття та бідності населення, посиленням трудової міграції. 

Отже, впровадження інноваційного розвитку аграрного сектору економіки на основі сучасних безвідходних енергозберігаючих технологій, забезпечення суспільного та економічного розвитку сільських територій з метою підтримання конкурентоспроможності сільськогосподарської продукції сприятиме зміцненню індустріальної основи аграрного сектору, розвитку науково-технічного потенціалу держави, поліпшенню умов життя працівників, забезпеченню економічної та продовольчої безпеки України. 
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ОСОБЛИВОСТІ ФУНКЦІОНУВАННЯ ФІНАНСОВИХ СИСТЕМ

Наявність ефективної фінансової системи є важливою умовою функціонування економіки країни. Фінансова система є достатньо складною за своєю будовою конструкцією, результатом дії якої є реалізація балансу інтересів і протиріч фінансової політики та економіки. 

Світова фінансова система функціонує як сукупність міжнародних валютних, кредитних і розрахункових відносин, пов’язаних між собою за допомогою взаємодії світових фінансових ринків, міжнародних фінансових інститутів, взаємозалежних між собою в певному порядку через світові фінансові потоки. Розвиток світової фінансової системи знаходиться у постійній динаміці, маючи перспективи для розширення своєї структури шляхом охоплення нових сфер діяльності, функціонування світового господарства. 

Усі складові світової фінансової системи багатогранні і взаємопов’язані між собою, отже для її гармонійного та ефективного функціонування в умовах глобалізації необхідною умовою є злагоджена робота структурних елементів. Для американської моделі характерно те, що вона базується на індивідуалізмі її учасників та принципах лібералізму - заохочує підприємницьку активність та прагнення до збагачення найактивнішої частини населення. В той же час малозабезпеченим групам створюється прийнятний рівень життя за рахунок різних пільг  і допомог.

Характерною рисою фінансової системи США є тенденція до підвищення рівня саморегулювання, це визначається великою кількістю та надійністю фінансових інструментів. До елементів фінансової системи США належать: фінанси федерації, які включають федеральний бюджет, спеціальні фонди федерального рівня, фінанси державних підприємств; фінанси штатів, що мають власний бюджет, спеціальні фонди та фінанси підприємств, котрі знаходяться у власності штату; місцеві фінанси, до яких входять місцеві бюджети, фінанси комунального господарства, різноманітні фонди [1]. 

Західноєвропейська модель менш уніфікована, а тому важко виокремити її найхарактерніші особливості. Так, із традиційної континентальної західноєвропейської моделі випадає британська – більш схожа до американської; чи скандинавська модель держави загального добробуту. Разом з тим, західноєвропейську модель можна охарактеризувати як корпоративну модель, тобто таку, що базується не стільки на індивідуалізмі своїх учасників, скільки на їх господарських, професійних, профспілкових та інших об’єднаннях, що реалізують свої групові інтереси, часто через соціальні протести і зіткнення. Гармонізацію цих інтересів забезпечує економічно сильна держава; інтереси приватного бізнесу часто обмежуються в інтересах решти учасників суспільства; соціальні гарантії загалом високі, а тому майнове розшарування незначне [2]. 

Японській моделі притаманна прихильність японців до комуналізму (общинності), тобто превалювання колективних інтересів над індивідуальними в будь-якому колективі – сім’ї, окрузі, компанії. Для такої моделі характерне незначне соціальне розшарування, а соціальні зобов’язання беруть на себе общини, а не держава. Грошово-кредитна система Японії складається з банківської системи в яку входить Центральний банк Японії та комерційні банки, інших кредитних інститутів. В Японії особливо розвинені великі об’єднання банків та підприємств. На чолі цих груп стоїть місцевий банк, що об’єднує навколо себе великі промислові підприємства [3].

 Фінанси державних підприємств Японії входять до державного бюджету як спеціальні рахунки. Важливим є те що дані підприємства не займаються виробничою діяльністю, а тільки підтримують інфраструктуру [4]. 

Отже, фінансова система країн із розвинутою економікою містить такі ланки: державний бюджет; територіальні фінанси; державний кредит та кредити місцевих органів влади; спеціальні фонди; фінанси суб’єктів господарювання. Відповідно до досвіду функціонування фінансових систем розвинених країн світу можна побачити, що функціонування відповідних систем здійснюється достатньо ефективно через значну роботу органів державного та місцевого управління. Формування бюджетів цих країн здійснюється на середньостроковій основі та існують великі повноваження місцевих органів влади при складанні та виконанні місцевих бюджетів. 
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ЧОРНОБИЛЬСЬКА КАТАСТРОФА ТА ЇЇ ВПЛИВ 
НА ЕКОНОМІКУ УКРАЇНИ
Вже минуло 34 роки після цієї жахливої події, яка сталося 26 квітня 1986 року, коли був зруйнований четвертий енергоблок на Чорнобильській атомній електростанції. Це руйнування носило дуже руйнівний та вибуховий характер для самої України та сусідніх держав, тому що сам реактор на станції був повністю зруйнований,  а в навколишнє середовище був викид дуже радіоактивних та небезпечних речовин. Ця катастрофа оцінюється як сама крупна аварія за всю історію, як і за кількістю потерпілих і погиблих від цієї аварії, так і по економічним збиткам [1, с. 563].

На саму ліквідацію цієї аварії було витрачено багато ресурсів, більш ніж 600 тисяч людей приймала участь у ліквідації аварії. Для ліквідації самих наслідків аварії знадобилося багато техніки та обладнання, для того щоб зробити знезараження будівель, прибирання с території від забрудненого сміття  та видалення радіоактивних фрагментів [2].

Серйозним питанням, рішення якого вимагало і продовжує вимагати величезних фінансових вкладень, це є безпека реактора, що вибухнув на чорнобильській АЕС.

Вартість програми, в рамках якої здійснюється контроль за саркофагом, накривши підірваний реактор, також проводяться наукові дослідження, які оцінюється значно більше ніж в мільярд доларів.

Говорячи про інші параметри економічного збитку, нанесеного аварією на Чорнобильській електростанції, варто відзначити величезні витрати, які були викликані виведенням з експлуатації цілого ряду діючих енергоблоків і припиненням будівництва нових. 

Це, в свою чергу, призвело до недопостачання електроенергії та змусило шукати інші шляхи її отримання. Існує і цілий ряд інших факторів, які є складовими короткострокового і довгострокового економічного збитку від аварії. 

Багато з них не піддаються фіксованою оцінкою, оскільки на них впливають багато неекономічні причини: екологічні, політичні, громадські, культурні і моральні [1, с. 564]. Інший важливий фактор економічних витрат – це допомога населенню заражених територій і ліквідаторам чорнобильської аварії за допомогою додаткових виплат і пільг. Йдеться мова про надання житла, безкоштовної спеціалізованої медичної допомоги, право раннього виходу на пенсію, додаткові відпустки, податкові послаблення та інші пільги.

Прямі збитки (втрата матеріально-майнових комплексів та окремих об’єктів економіки) лише у зоні відчуження на території України становили сумарно 1044 млн. крб. або 1385 млн. доларів США. Прямі затрати України на пом’якшення наслідків Чорнобильської катастрофи за рахунок усіх джерел фінансування за період з 1986 по 1991 рік становили близько 6 млрд. доларів США. Протягом останніх тридцяті років, коли Україна самостійно фінансує затрати на ліквідацію наслідків аварії, наприклад тільки з 1992 по 2005 рік включно, затрати становили 7,35 млрд. доларів США і в окремі роки сягали рівня 8-10 % держбюджету [3].  

Влада України ввела так званий «чорнобильський податок», який стягується з підприємств. Ці кошти спрямовуються на подолання наслідків аварії [4]. Тим часом, міжнародні організації та критики існуючої системи розподілу допомоги звертають увагу на те, що найчастіше допомога не адресною і не досягає безпосередньо тих, хто її найбільше потребує.

Однією з причин такого стану справ називається відсутність чіткої реабілітаційної політики. На адресу влади звучать звинувачення в тому, що вони не приділяють належної уваги цьому питанню, продовжуючи здійснювати «чорнобильські» виплати тільки з побоювання, що їх скасування призведе до соціальних протестів [5].

Верховна Рада України затвердила програму виведення з експлуатації Чорнобильської АЕС. Згідно з нею, ЧАЕС буде повністю ліквідована до 2065 року. На першому етапі, з 2010 до 2013 рік, ядерне паливо буде вилучено з АЕС і переміщено в довгострокові сховища.

З 2013 по 2022 рр. буде проходити консервація реакторних установок. З 2022 до 2045 рр. експерти будуть чекати зниження радіоактивності реакторних установок, а з 2045 до 2065 рр. установки демонтують, а місце, на якому була розташована станція, – очистять [6].

Таким чином можна зазначити, що сама трагедія, яка сталося на Чорнобильській АЕС дуже вплинула на економічний розвиток в Україні так і інших держав, які постраждали від цієї аварії.
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НАПРЯМИ УДОСКОНАЛЕННЯ СИСТЕМИ ФІНАНСОВОГО РЕГУЛЮВАННЯ ЕКОНОМІЧНОГО РОЗВИТКУ

Нестабільність розвитку світової економіки активізує роль системи державного фінансового регулювання у забезпеченні макроекономічної стабілізації та створення відповідних умов для економічного зростання. Використання інструментів фінансової політики забезпечує згладжування циклічних коливань економіки, сприяє адаптації економіки до змін екзогенного економічного середовища. Водночас, надмірний регуляторний вплив держави знижує темпи росту реального валового внутрішнього продукту в постстабілізаційний період розвитку. Результативність системи державного фінансового регулювання, значним чином, залежить від рівня наукової обґрунтованості його ролі в розвитку суспільних відносин, моделі економічного зростання, що визначає ступінь участі держави в управлінні економікою та використання відповідних інструментів регулювання. З огляду на зазначене, важливим є визначення пріоритетних напрямів державного фінансового регулювання з урахуванням економічної циклічності та завдань стратегії соціально-економічного розвитку країни в межах функціонального та інституційного підходів. 

В умовах сьогодення модель економічного зростання країни повинна поєднувати інноваційні та соціальні фінансово-бюджетні складові, що забезпечить якісне функціонування системи державних фінансів. Необхідним є використання інструментів та важелів фінансової політики не тільки для досягнення короткострокової макроекономічної стабілізації, але й для створення сприятливих умов для забезпечення економічного розвитку на довгостроковій основі. З метою реалізації зазначеного слід поступово змінювати структуру державних видатків, в тому числі бюджетних шляхом зростання частки продуктивних видатків та обмеження непродуктивних при підвищенні якісного рівня функціонування бюджетних інститутів. 

Нерівномірність податкового потенціалу адміністративнотериторіальних одиниць обумовлює доцільність подальшого поглиблення методологічних засад до формування моделі міжбюджетних відносин. Розподіл податків за рівнями бюджетної системи має здійснюватися з урахуванням інституційної спроможності місцевого самоврядування, важливим є запровадження середньострокового бюджетного планування на місцевому рівні, удосконалення системи результативних бюджетних показників відповідно до програмно-цільового методу формування видатків бюджету. 

З огляду на зазначене, пріоритетним є забезпечення подальшої децентралізації бюджетних повноважень, перш за все у сфері надання бюджетних послуг, забезпечивши їх необхідним обсягом фінансових ресурсів. Потребує удосконалення механізм формування державних цільових програм, що сприятиме підвищенню результативності програмно-цільового методу планування бюджету. Ефективність державних програм соціально-економічного розвитку залежить від динаміки фінансування відповідних програм, точності та дієвості методології середньострокового макроекономічного прогнозування та бюджетного планування. У разі недовиконання планових значень показників фінансування програми необхідно здійснювати оцінку її реалізації з урахуванням динаміки та ступеню досягнутих результатів. 

Поєднання механізмів державного регулювання та саморегулювання потребує наявності адекватної інституційної системи та відповідних інститутів. Важливим є збільшення часових періодів фінансово-бюджетного прогнозування, яке використовується в сучасній політиці державного управління. Формування системи стратегічного фінансово-бюджетного прогнозування і планування сприяє визначенню довгострокових кількісно вимірюваних цілей, що дають характеристику очікуваному рівню розвитку економіки країни та передбачає аналіз можливих альтернативних сценаріїв розвитку. Важливими напрямами удосконалення інституційного середовища фінансового регулювання є посилення дієвості механізмів захисту прав власності, зниження частки державних видатків у валовому внутрішньому продукті, спрощення механізмів адміністрування податків та розширення співробітництва у сфері протидії податковим правопорушенням, відновлення довіри до ділової репутації банків, підвищення корпоративної культури учасників фінансового ринку.
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ПРОБЛЕМИ ЗАЛУЧЕННЯ ІНОЗЕМНИХ ІНВЕСТИЦІЙ В КРИЗОВИХ УМОВАХ

Проблема інвестицій та інвестиційного клімату сьогодні є досить актуальною для світу, а особливо для України. Насамперед, на сьогодні найбільше інвестицій потребує галузь медицини, також структурне та якісне оновлення виробництва, створення ринкової інфраструктури відбуваються майже повністю шляхом і за рахунок інвестування.
Інвестор, який хоче вкласти свої кошти в економіку певної країни цікавлять не лише перспективні ресурси чи вигідний ринок збуту, але й те, чи важко буде розмістити свої інвестиції, керувати ними, або в разі потреби забрати назад. Саме тому, країни, які хочуть залучати інвестиції, формують відповідну політику та умови, які б сприяли надходженню інвестицій. Головним завданням державної політики у сфері інвестиційної діяльності має бути саме формування сприятливого інвестиційного клімату, адже Україна, також зацікавлена в надходженні іноземних інвестицій. Чим масштабніші обсяги та вища ефективність інвестицій, тим швидше відбувається відтворювальний процес, здійснюються позитивні ринкові перетворення.

За останні 10 років обсяг інвестицій із країн ЄС значно збільшився, щодо країн СНД, спостерігається значне скорочення обсягу прямих іноземних інвестицій. При цьому перспективи іноземної інвестиційної діяльності в Україні здебільшого визначаються обсягами та структурою вже накопиченого в країні іноземного капіталу. Зміну інвестиційного клімату найбільш наочно демонструє динаміка інвестицій, особливо прямих іноземних інвестицій, яка вважається індикатором зміни рівня довіри та рейтингу країни. Економічна активність іноземних інвесторів в Україні незначна. 

Надходження прямих іноземних інвестицій (ПІІ) в Україну у 2019 році становили $3 млрд, що на 7% більше, порівняно з 2018 роком. У галузевому розрізі найбільше зростання капінвестицій в 2018 році зафіксовано на підприємствах інформації та телекомунікацій – вдвічі, фінансової і страхової діяльності – на 80,2 %, транспорту, складського господарства, поштової та кур’єрської діяльності – на 69,3 %. Водночас у сфері адміністративного та допоміжного обслуговування падіння капінвестицій становило 3,1 % і будівництві – на 3,4 %. Головним джерелом фінансування капітальних інвестицій залишаються власні кошти підприємств та організацій, за рахунок яких освоєно 76,2 % загального обсягу. Вагому частку капітальних інвестицій освоєно в машини, обладнання та транспортні засоби – 49,3 %, в будівлі та споруди – 38,2 % всіх інвестицій. На капітальний ремонт активів спрямовано 5 млрд. грн. капітальних інвестицій (5,7 % загального обсягу). Основними інвесторами залишаються Кіпр (38,1%), Нідерланди (12,2%), РФ (7,9%), Швейцарія (6,1;), Австрія (4,1%), Велика Британія (4%),Угорщина (3,9%), Франція (3,6%), Польща (3,4%), США (3,1%). На ці країни припадає майже 86 % від загального обсягу прямих інвестицій [1].
На думку більшості західних фахівців, головними чинниками, що забезпечують залучення іноземних інвестицій у країну є:

– перспективи зростання економіки країни, яка приймає іноземні інвестиції, а також її суспільно-політичний стан;

– загальна стратегія розвитку ТНК і БНК, яка враховує як масштаби, так і

ємність ринків, можливості раціоналізації ведення виробничої діяльності та технологічних вимог виробництва;

– термін окупності залучених іноземних інвестицій та рівень інвестиційного ризику.

Проаналізувавши вище вказані фактори, можна зробити висновок, що Україна не повною мірою відповідає інтересам іноземних інвесторів та головними причинами цього є:

– невідповідність технологічних умов виробництва європейським вимогам;

– наявність непрогнозованої політичної кризи у країні яка зумовлює спад

економіки;

– неможливість визначення терміну окупності інвестицій внаслідок постійного росту інвестиційних ризиків;

– недосконалість законодавчого регулювання сфери іноземного інвестування;

– відсутність стабільного розвитку українських ТНК та БНК, особливо

дислокованих на сході країни;

– наявність відтворювальних проблем – визначається значна маса морально і фізично зношених виробничих потужностей, які ще і знецінюються внаслідок економічних та політичних криз;

– зниження купівельної спроможності в Україні що обумовлена низьким рівнем життя населення.

Основною проблемою сучасного стану інвестиційного клімату в країні є те, що існуючій структурі державного апарату притаманний громіздкий процес прийняття рішень, бюрократія і нечітке розмежування компетенції між урядовими відомствами. Сильно заважають поліпшенню інвестиційного клімату недостатній рівень правових гарантій, непрозоре законодавство, стан якого сьогодні потребує негайного вдосконалення. У державі не сформовані єдині умови для всіх без винятку суб'єктів господарювання. Передумовами не розкриття українською економікою інвестиційного потенціалу є: незадовільний стан основних засобів та інфраструктури, застарілі технології, висока енергоємність економіки,   недостатня    конкурентоспроможність   продук-ції,    низький    рівень політико-правової стабільності, регуляторні перешкоди та корупція, низький рівень розвитку фінансової інфраструктури та незначна інноваційна складова економіки [3].

 Висновки. У результаті дослідження основних проблем та недоліків залучення іноземних інвестицій в Україні було виявлено, що протягом усього періоду незалежності нашої країни головними «вузькими» місцями залишалися недосконалість законодавчої бази щодо регулювання інвестиційної діяльності та несприятливий інвестиційний клімат практично за усіма його базовими складовими. Погіршення інвестиційного клімату в Україні на різних етапах розвитку інвестиційної діяльності було пов’язано з розширенням та згортанням пільг для іноземних інвесторів, тобто з низьким рівнем захисту їх комерційних інтересів. Також негативний вплив на інвестиційний клімат чинили такі фактори, як загальний незадовільний рівень соціально-економічного розвитку національної економіки, зокрема, низький рівень життя населення; неефективна галузева структура залучення іноземних інвестицій, де частка високотехнологічних та наукоємних виробництв протягом досліджуваного періоду була мінімальною. Невирішеність цих проблем призводила і призводить до негативних наслідків як для іноземних інвесторів, які втрачають прибутки і змушені йти з українського ринку, так і для держави у цілому внаслідок погіршення інвестиційного іміджу, скорочення робочих місць та зниження рівня життя населення.
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Старший викладач

 кафедри економіки та підприємництва

Одеської державної академії будівництва та архітектури

ОСОБЛИВОСТІ ФУНКЦІОНУВАННЯ ФІНАНСОВИХ РИНКІВ КРАЇН, ЩО РОЗВИВАЮТЬСЯ В КОНТЕКСТІ ФІНАНСОВОЇ ГЛОБАЛІЗАЦІЇ


На сучасному етапі розвитку економіки України створення та ефективне функціонування фінансового ринку, здатного забезпечувати фінансовими ресурсами суб’єктів господарювання країни, є однією з передумов забезпечення тривалого економічного зростання.


Розвиток фінансового ринку є важливим компонентом ринкових перетворень, що відбуваються в країні. Україна на сьогодні є учасницею глобалізаційних процесів, що відбуваються у світовій економіці.


Фінансовий ринок країн, що розвиваються, на сучасному етапі може бути охарактеризований як ринок, що має досить високі темпи розвитку та потребує з року в рік все більшого обсягу надходжень фінансових потоків.

Країни з ринками, що формуються на сучасному етапі розвитку міжнародного фінансового ринку починають певною мірою впливати на структуру міжнародних фінансових потоків. 

Для країн із ринками, що формуються, стабільність надходження капіталу має набагато більше значення, ніж для країн, що одержують мало або зовсім не одержують коштів із приватних закордонних джерел.

Для зростаючих ринків важливо, щоб вільне надходження капіталу супроводжувалося глобальною фінансовою стабільністю, що є істотною передумовою стабільного зростання світових ринків і їхнього експорту.

Фінансові потоки в країни, що розвиваються формуються за двома напрямами – приватні потоки та офіційні потоки.

Чисті приватні потоки формуються за рахунок чистих потоків активів та чистих потоків боргу. Чисті потоки активів складаються із чистих надходжень прямих іноземних інвестицій та чистих надходжень портфельних активів.

Приватний потік боргу включає в себе облігаційний потік, банківські кредити та інші боргові зобов’язання, що мають середньо- та довгостроковий характер, а також короткострокові потоки боргу. Серед боргових потоків переважають середньо- та довгострокові потоки у вигляді облігаційних позик та банківських кредитів.

Найбільш за обсягом банківські кредити, що були надані в країни, що розвиваються, були спрямовані у банківський сектор та нерухомість – китайські компанії, нафтогазовий сектор – компанії Росії та Казахстану, телекомунікації та виробництво – компанії Росії. 

Важливим показником розвитку фінансового ринку країни є показник ринкової капіталізації. Ринок, що розвивається – ринок акцій на перехідній стадії розвитку, який відзначається зростанням, підвищеним рівнем активності та ускладненням інфраструктури і відповідає хоча б одному з двох критеріїв, а саме – по перше, функціонує в країні з низьким або середнім рівнем доходів відповідно до класифікації Світового банку, по-друге, реальна капіталізація, в яку можна інвестувати, є незначною порівняно з поточним ВВП країни.

Останніми роками в Україні значно зросла роль рейтингових агентств, які у світовій економіці вже давно посіли важливе місце у структурі фінансового ринку. Поки одне з провідних рейтингових агентств не оцінить діяльність будь-якого суб’єкту економічної діяльності країни, будь то регіональна адміністрація, банк або промислове підприємство не матимуть можливості одержати міжнародні кредити.

Одним з важливих положень великих іноземних інвестиційних компаній, пенсійних і страхових фірм є обмеженість права інвестування на ринках, що формуються, поки не ознайомляться з відповідними кредитними рейтингами.
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Одним із основоположних чинників незалежності суверенної держави за сучасних умов господарювання є стан її фінансової безпеки. Через швидку зміну ринкової кон’юнктури на світових фінансових ринках та взаємопов’язану систему економічних відносин у структурі світового господарства стан вітчизняного фінансового сектора дедалі складніше контролювати з огляду на нестабільність внутрішнього і зовнішнього середовища. За такої ситуації постає потреба в комплексній превентивній оцінці зовнішніх та внутрішніх факторів, що прямо чи опосередковано впливають на фінансовий сектор держави [1]. 

Фінансова безпека держави - це узагальнюючий якісний стан функціонування фінансової, грошово-кредитної, валютної, банківської, бюджетної, податкової, інвестиційної, митно-тарифної і фондової систем, умов, правил та інструментів їх регулювання, що забезпечують ефективне функціонування національної економічної системи та її захищеність від внутрішніх і зовнішніх загроз. Фінансова безпека є надзвичайно складною багаторівневою системою, яку утворюють ряд підсистем, кожна з котрих має власну структуру і логіку розвитку [2]. 

Забезпечення фінансової безпеки держави базується на його механізмі, який є системою організаційних та інституційно-правових заходів впливу, спрямованих на своєчасне виявлення, попередження, нейтралізацію та ліквідацію загроз фінансовій безпеці держави. До механізму забезпечення фінансової безпеки включають такі елементи : об’єктивний і всебічний моніторинг економіки і фінансової сфери з метою виявлення і прогнозування внутрішніх і зовнішніх загроз інтересам об’єктів фінансової безпеки; розрахунок порогових значень фінансових та соціально - економічних показників, перевищення яких може провокувати фінансову нестабільність та фінансову кризу; діяльність держави щодо виявлення і попередження внутрішніх і зовнішніх загроз фінансовій безпеці [3]. 

Фінансову безпеку будь-якої держави визначають такі фактори: 1) рівень фінансової незалежності (при цьому велике значення має розмір зовнішньої фінансової допомоги з боку міжнародних фінансових інституцій, економічних угруповань, урядів окремих країн, обсяг іноземних інвестицій у національну економіку); 2) характер фінансово-кредитної політики (як внутрішньої, так і зовнішньої), яку проводить держава; 3) політичний клімат у країні; 4) рівень законодавчого забезпечення функціонування фінансової сфери. 

Варто відзначити, що фінансова безпека держави має як внутрішній, так і зовнішній аспекти. Щодо зовнішнього, то це, передусім, фінансовий суверенітет країни, незалежність національної фінансової системи від впливу міжнародних фінансово-кредитних організацій і транснаціонального капіталу. Проте стверджувати про абсолютну фінансову незалежність в умовах глобалізації некоректно, адже на фінансовій безпеці України позначаються процеси фінансової глобалізації, що посилюються у світовому співтоваристві. Відтак проблема фінансової безпеки сьогодні виходить за національні межі. Зростає рівень інтеграції та консолідації фінансових ринків, зростають масштаби мобільності капіталу й посилюється інтенсивність його обігу [4]. 

Для оцінки рівня фінансової безпеки використовують різноманітні оціночні фінансові показники. Фінансові індикатори характеризують тенденції розвитку фінансової та грошово-кредитної системи держави, що склалася, з точки зору її відповідності вимогам економічної безпеки держави. Для динаміки більшості показників фінансової безпеки спостерігаються негативні довгострокові тенденції. Найбільш проблемними напрямами щодо цього є : 

- високий рівень зовнішнього боргу; - висока вартість банківських кредитів; - значний рівень доларизації економіки; - постійне збільшення частки тіньового сектору економіки; 

- від’ємне значення платіжного балансу.

Рівень боргової безпеки, як і безпеки небанківського сектору фінансового ринку знаходиться в небажаному та критичному стані : надмірні розміри зовнішнього боргу та кошти на його обслуговування потенційно загрожують фінансовій безпеці. Загрозою, пов’язаною зі збільшенням державних боргів, є те, що від реальної економіки відволікаються значні кошти, що спрямовуються на обслуговування і погашення цих боргів. Це призводить до зменшення темпів економічного зростання, зростання бюджетного дефіциту, підвищення рівня інфляції, офіційного валютного курсу і, як наслідок – до падіння фінансової безпеки та втрати фінансової незалежності [5].

Підвищення рівня фінансової безпеки держави потребує системних дій, які мають містити в собі механізми у сфері бюджетної та монетарної політики, фондового ринку, а також у сфері регулювання корпоративного сектору економіки тощо. 

Отже, найбільші загрози фінансовій безпеці України є недосконалість бюджетної політики і нецільове використання коштів бюджету; значні обсяги державного та гарантованого державою боргу, проблеми з його обслуговування; зростання тіньового сектору, негативного сальдо платіжного балансу, невисокий рівень рентабельності банківської системи, невеликі обсяги довгострокового банківського кредитування та значний рівень відсоткових ставок із кредитів, нелегальний відплив валютних коштів за кордон, значний рівень доларизації економіки. Створення повноцінного механізму забезпечення та оптимізації фінансової безпеки держави передбачає, перш за все, вирішення широкого кола проблем, стосовно формулювання критеріїв та принципів забезпечення фінансової безпеки, визначення пріоритетних національних інтересів у фінансовій сфері, здійснення постійного відстеження факторів, які викликають загрозу фінансовій безпеці країни, а також вживання заходів щодо їх попередження та подолання.
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НА ФІНАНСОВУ БЕЗПЕКУ ДЕРЖАВИ

В літературі існує ряд визначень поняття «тіньова економіка». Категорію «тіньова економіка» можна розглядати з двох позицій у широкому та вузькому розумінні, а саме:
- у широкому розумінні до тіньової економіки відносять – сектор домогосподарств (сектор натурального самозабезпечення); «сектор неформальний» (дрібне виробництво, послуги, торгівля, «світло-сірий» сектор); «темно-сірий» сектор («прихований» сектор легітимних видів економічної діяльності); «чорний» (кримінальний), диверсифіковані частки «чорної» економіки;
- у вузькому розумінні тіньова економіка представлена тільки певними видами економічної діяльності й відносинами, які є або протиправними, або суспільно небезпечними (що на практиці не завжди збігається).[1]
Деякі науковці визначають категорію тіньової економіки як сферу прояву економічної активності, яка спрямована на отримання доходу від здійснення заборонених видів діяльності або на ухилення від державного контролю та сплати податків при здійсненні легальних видів економічної діяльності.
Також можна виділити три блоки тіньової економіки: 

1) неформальна економічна діяльність – легальне (нерегламентоване державою) виробництво товарів та надання послуг; 

2) прихована економіка – порушення в межах дозволеної економічної діяльності; 

3) незаконна економіка – здійснення заборонених видів діяльності. [2]

При цьому тіньову економіку автор визначає як складне соціально-економічне явище, яке представлене сукупністю неконтрольованих і нерегульованих як протиправних, так і законних, але аморальних, економічних відносин між суб’єктами економічної діяльності щодо отримання надприбутку за рахунок приховування доходів і ухилення від сплати податків.
На наш погляд, найбільш прийнятним є систематизувати ряд визначень зазначеної категорії з врахування існуючої політико-економічної ситуації. Відповідно, тіньова економіка – це незаконна економічна діяльність суб’єктів господарювання, що характеризується уникненням оподаткування, переливання капіталу поза існуючою економічною системою країни, отриманням доходу з порушенням чинного законодавства, веденням бізнесу та налагодження партнерських відносин з країною-агресором. Значне зростання тіньового сектору економіки сталося у 90-ті роки ХХ століття у зв'язку із розпадом Радянського Союзу та активізацією процесів приватизації державної власності й поділу капіталу, веденням підприємницької діяльності в умовах недосконалої нормативно-правової бази. Ці процеси призвели до державного регулювання підприємницької діяльності в умовах правового нігілізму та укорінення явищ корупції та рейдерства як форм захисту суспільства у перехідний період. Перехідний або ж як прийнято сьогодні, трансформаційний період триває і досі, саме тому державна політика має бути спрямована на виважене регулювання та координування дій суб’єктів господарювання і держави, як суб’єкта економічних відносин, заради детінізації економіки та забезпечення економічної безпеки держави.
Тіньова економіка є однією із ключових проблем світового господарства, оскільки кожна країна намагається викорінити це явище з метою оздоровлення економіки й забезпечення інтенсивного розвитку підприємництва. Міжнародна практика свідчить, що досконала нормативно-правова база може зменшити частку тіньового сектора до несуттєвого рівня (5-12%), а тоді коли розмір сягає 30% і більше настає критична межа. Щодо України, то вона увійшла до трійки країн із найбільшим обсягом тіньової економіки, який станом на 2017 рік становить 46% від ВВП або 1,1 трлн грн. У Нігерії цей показник становить 48% ВВП, на першому місці – Азербайджан, 67% ВВП. Наступні з найбільшим обсягом тіньової економіки йдуть Росія і Шрі-Ланка (39% і 38% відповідно). [5]
До основних чинників та умов, які сприяють тінізації економіки відносять:
1) соціально-економічну кризу в країні;
2) непослідовність економічних та соціальних реформ;
3) неврегульованість суспільно-економічних відносин;
4) недосконалість фіскальної політики держави;
5) відсутність стабільного законодавства, яке регламентує економічну діяльність;
6) серйозні прогалини в чинному законодавстві;
7) небезпечний рівень корумпованості державних службовців;
8) бартеризація взаєморозрахунків між суб’єктами господарювання. [8]
Крім того, відсутність впевненості в гарантуванні захисту правоохоронними органами, підштовхує навіть законослухняних підприємців у руки злочинних угруповань з метою усунення конкурентів, що веде до розповсюдження шахрайства, силових методів вирішення питань, рейдерства та ведення боротьби за переділ сфер впливу. 

Систематизація різних поглядів науковців на причини тінізації економіки України дала можливість згрупувати такі причини за певними напрямами, зокрема:
1) неефективна державна політика в економічній сфері:
- корупція у владних структурах; - відсутність довіри населення й суб’єктів господарювання до органів публічної влади; - бюрократизація діяльності.
2) недосконала податкова політика:
- високі ставки податків; - нестабільність податкового законодавства;
- складний механізм розрахунку податків; - надмірне податкове навантаження на малий і середній бізнес.
3) недостатнє врахування специфіки трансформаційного періоду в сфері економіки країни при грошово-кредитному регулюванні:
- міжнародні валютні транші з високими відсотками при поверненні; - криза фінансової системи; - нестабільний валютний курс; - непрозоре фінансування комерційних банків;
4) недосконалість судової системи:
- колізії у чинному законодавстві, що дають можливість отримання вигоди неправомірним чином; - корумпованість суддів; - неврегульованість на законодавчому рівні явища «лобіювання інтересів» представниками бізнесових структур.
5) некомпетентне використання бюджетних коштів та надмірне фінансування апарату чиновників;
6) прагнення суб’єктів господарювання отримувати надприбутки ухиляючись від оподаткування;
7) нестабільність ринку праці:
- високий рівень безробіття; - надання пріоритету працівниками отримання заробітної плати в «конверті»; - відсутність стимулів до офіційного працевлаштування; - приховування громадянами доходів у зв'язку із надмірним податковим навантаженням. [4]
Серед основних тенденцій прояву загроз економічній безпеці держави в умовах трансформаційного періоду можна виділити:
1) збройний конфлікт на Сході України призвів до нестабільності у політико-економічній сфері та вніс помітний дисбаланс у соціальну сферу, в тому числі через зміну пропорцій фінансування суспільних сфер з державного бюджету в сторону збільшення частки фінансування оборонного комплексу;[5]
2) економічна криза спричинила недовантаження виробничих потужностей й використання зношених основних фондів;
3) орієнтація економіки на експорт із значним переважанням частки сировинної продукції, що значно нижча за ціною від готової продукції;
4) низька якість та конкурентноспроможність продукції вітчизняних підприємств як на закордонних, так вітчизняних ринках;
5) зростання безробіття та податкового навантаження на працюючих громадян у зв'язку із зростанням частки пенсіонерів та пільговиків;
6) руйнування наукового потенціалу держави у зв'язку із зменшенням фінансування сфери науки, високими цінами на навчання та виїздом молоді на навчання за кордон, на роботу що не вимагає певної кваліфікації і знань;
7) майнове розшарування у суспільстві;
8) збільшення частки населення з доходами нижче прожиткового мінімуму;
9) поглиблення диференціації у соціально-економічному розвитку регіонів країн. [7]
Зміцнення економічної безпеки держави й державна політика детінізації економіки має стати важелем та стимулом для активізації діяльності суб’єктів господарювання, підвищення рівня життя населення та поступального соціально-економічного розвитку країни. Варто підкреслити, що рівень економічної стабільності формує імідж держави на міжнародній арені, що лише сприятиме процесам інтеграції та інвестування.
Пріоритетними шляхами для детінізації економіки України у контексті трансформаційних перетворень та сучасної політико-економічної ситуації є:
1) удосконалення чинного законодавства в частині спрощення правових основ ведення підприємницької діяльності та врегулювання економічних відносин з країною-агресором;
2) реалізація антикорупційних реформ;
3) проведення податкової реформи в частині зменшення податкового навантаження на суб’єктів господарювання;
4) стабілізація банківської системи через гнучке валютне ціноутворення й прозорості діяльності НБУ щодо рефінансування банків;
5) реформування ринку праці (ефективне проведення пенсійної реформи, стимулювання офіційного працевлаштування, забезпечення оптимального перерозподілу податкового навантаження між роботодавцем та працівником. [3]
Висновки. Таким чином, тіньова економіка – складне комплексне явище, ефективна боротьба з яким залежить від ефективності державної політики, від переведення взаємовідносин суб’єктів господарювання у легальне русло, а також значною мірою від менталітету населення та їх соціально-економічною свідомістю. 

Слід додати, що будь-які дії щодо детінізації економіки країни повинні супроводжуватись одночасно із заходами щодо підвищення довіри населення до органів публічної влади та його інформування про діяльність останніх. Запропоновані шляхи детінізації економіки країни сприятимуть захисту економічної безпеки держави, розвитку економіки та демократизації суспільства.
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Проблема державного боргу (боргова проблема економіки) зачіпає сферу національної економічної безпеки. Під останньою слід розуміти забезпечення стійкого функціонування і розвитку національної економіки, недопущення неприйнятного рівня її вразливості від різних негативних чинників у разі їх спонтанної або свідомої реалізації [1, с. 85]. 

Боргова безпека розглядається як складова економічної та фінансової безпеки держави. Боргова безпека – це рівень внутрішньої та зовнішньої заборгованості крани з урахуванням вартості її обслуговування й ефективності використання  внутрішніх та зовнішніх запозичень та оптимального співвідношення між ними, достатній для вирішення соціально-економічних потреб, що не загрожує втратою суверенітету і руйнуванням вітчизняної фінансової системи. 

У ході дослідження виявлено, що серед сучасних причин, які призвели до критичного стану боргової безпеки Україні є [3, c. 28]: 

•
хронічний характер дефіциту Державного бюджету;

•
безпрецедентна політична криза, анексія АР Крим та тривалий військовий конфлікт на сході країни;

•
глибока економічна рецесія, викликана перегрупуванням економічних зав’язків з міжнародними партнерами та руйнуванням інфраструктури та промислових об’єктів на частині території країни;

•
фінансування за рахунок державних запозичень дефіциту державного бюджету, зростання якого обумовлене в значній мірі збільшенням видатків на оборону та обслуговування державного боргу;

•
необхідність подальшої підтримки державних підприємств та банків, шляхом збільшення їх статутних капіталів та інше. 

У контексті оцінки рівня боргової безпеки запропоновано наступні підходи вдосконалення системи управління державним боргом [4, c. 210]: 

1.
запровадити закон, який регламентує розмір державної заборгованості, структуру, джерела, цілі використання коштів, шляхи погашення тощо;

2.
сформувати та імплементувати середньо- та довгострокову ризикоорієнтовану стратегії управління державним боргом України та можливим використанням моделі «фінансового придушення», адже практика останніх років довела, що чітко сформульованої політики управління державним боргом в державі не існує, або, можна говорити, що вона недостатньо ефективна, реагує із запізненнями і не дозволяє оперативно вирішувати найбільш актуальні проблем, які виникають у фінансовій системі;

3.
сприяти розвитку фінансового ринку, що мінімізуватиме ризики та зменшить витрати на обслуговування боргу в середньо- і довгостроковій перспективі, зокрема, забезпечить розширення боргового портфелю;

4.
збільшити використання боргових коштів на інвестиційні цілі тощо; Аналіз стану державного боргу показав, що Україні необхідно проводити більш ефективну політику щодо управління державним боргом, що призведе до поліпшення боргової безпеки. 

Неефективна боргова політика з боку держави призводить до посилення загроз борговій безпеці. В подальшому варто проводити порівняння боргової безпеки України та розвинених країн, з метою удосконалення існуючих методик оцінки боргової безпеки. Стратегічною метою управління державним боргом має стати підвищення рівня боргової стійкості та фінансової безпеки держави загалом, а боргова політика має ґрунтуватися на засадах середньостроковості та орієнтованості на ризик. Варто також дослідити зарубіжний досвід подолання боргових проблем та розробити власну модель з урахуванням національних особливостей для її імплементації в Україні.
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На цей час у системі економічної безпеки України та стабільного економічного розвитку важливу роль відіграє її фінансова складова, від рівня якої залежить реалізація національних інтересів у період фінансово-економічної кризи, оскільки розлад фінансів держави призводить до:

· втрати внутрішньої та зовнішньої платоспроможності, 

· нестабільності національної грошової одиниці,

· зниження доходів населення та активів суб'єктів господарювання. 

Фінансова безпека – це такий стан бюджетної, грошово-кредитної, банківської, валютної системи та фінансових ринків, який характеризується збалансованістю, стійкістю до внутрішніх і зовнішніх негативних загроз, здатністю забезпечити ефективне функціонування національної економічної системи й економічне зростання [4].

Ступінь фінансової безпеки держави залежить від багатьох чинників. Це, в першу чергу, безпека економічної системи, яка має базуватись на експортних можливостях економіки; безпека інвестицій як для внутрішніх, так і для зовнішніх вкладників; фактори міжнародного фінансового ринку, коливання попиту та пропозиції, розвиток світових фінансових ринків. 

Показники фінансової безпеки України за секторами (валютний та грошово-кредитний) за 2013–2018 роки
	№
	Показник
	рік

	
	
	2013
	2014
	2015
	2016
	2017
	2018

	5. Валютна безпека

	5.1
	Індекс зміни офіційного курсу гривні до долара США, середній за період
	1,00
	1,41
	1,96
	1,16
	1,04
	1,02

	5.2
	Різниця між форвардним та офіційним курсом гривні, грн.
	-24,70
	-454,18
	-2,73
	9,09
	-8,78
	-2,17

	5.3
	Валові міжнародні резерви України, місяців імпорту
	2,70
	1,00
	3,20
	3,70
	3,60
	3,40

	5.4
	Частка кредитів в іноземній валюті в загальному обсязі, %
	33,82
	46,31
	55,81
	49,43
	43,87
	42,78

	5.5
	Сальдо купівлі-продажу населенням іноземної валюти, млрд. дол. США
	-1,16
	-0,79
	1,55
	2,48
	2,14
	1,48

	5.6
	Рівень доларизації грошової маси, %
	27,24
	32,16
	32,17
	32,87
	31,90
	29,25

	6. Грошово-кредитна безпека

	6.1
	М0/М3, %
	26,16
	29,57
	28,44
	28,51
	27,51
	28,46

	6.2
	Різниця між процентними ставками за кредитами та процент- ними ставками за депозитами (крім НБУ), п. п.
	4,90
	4,55
	5,93
	5,46
	6,28
	6,32

	6.3
	Рівень  середньозваженої  процентної  ставки  за  кредитами  в національній валюті відносно індексу споживчих цін, п. п.
	16,33
	5,52
	-26,87
	4,64
	1,96
	8,23

	6.4
	Частка  споживчих   кредитів,   наданих   домогосподарствам, у загальній структурі кредитів, %
	15,08
	13,24
	10,68
	10,17
	12,01
	14,13

	6.5
	Питома вага довгострокових кредитів у загальному обсязі нада- них кредитів, %
	66,34
	53,85
	44,25
	50,59
	56,15
	57,24

	6.6
	Загальний обсяг вивезення фінансових ресурсів за межі країни, млрд. дол. США
	10,50
	11,90
	15,60
	15,10
	14,30
	13,87


Джерело: розраховано, на основі даних [1;2;4;5;6;7;]
Дослідивши стан валютної безпеки (табл. 2), видно, що значення індексу офіційного курсу національної грошової одиниці до долара США найвищого значення набуло у 2015 році (1,96).  З 2016 року індекс пішов на спад, а у 2018 році він набув значення 1,02, однак спостерігається знецінення національної валюти України.

Різниця між форвардним та офіційним курсом гривні за 2013-2018 роки набула найбільшої різниці у 2014 році,що пояснюється погіршенням політичної та економічної ситуації в країні. У 2018 році різниця зменшилась (2,17), що є найменшим значенням за проаналізований період. 

Частка кредитів в іноземній валюті у 2013 році була  відносно   невисокою (33,83).  Деяке  покращення було у 2015-2016 роках. Однак у 2018 році показник становив 42,78%, що демонструє зниження частки валютних кредитів.

Рівень середньозваженої процентної ставки за кредитами, наданими депозитними корпораціями (крім НБУ) в національній валюті, відносно індексу споживчих цін  мав  оптимальне  значення  лише у 2017 році.

Частка споживчих кредитів, наданих домогосподарствам у загальній структурі кредитів, наданих резидентам за проаналізований період, постійно зменшується, однак залишається в межах критичних значень (5-9%).

Питома вага довгострокових кредитів у загальному обсязі наданих кредитів характеризує наміри банків щодо довгострокових інвестицій. У 2013 році показник відповідає зазначеному рівню (60%.), однак надалі спостерігається тенденція до зменшення.
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ЗАХИСТ ПРАВ СПОЖИВАЧІВ НА ФІНАНСОВОМУ РИНКУ

Нажаль, але на даний час в Україні правові механізми захисту прав споживачів фінансових послуг знаходяться на доволі низькому рівні. Крім того, більшість споживачів погано знають свої законні права. Таким чином, недостатній рівень фінансової грамотності споживачів провокує надавачів фінансових послуг вдаватися до недобросовісної діяльності.

Національний банк відтепер стоятиме на захисті прав споживачів фінансових послуг. За відповідний Закон України “Про внесення змін до деяких законодавчих актів України щодо захисту прав споживачів фінансових послуг” (до цього – законопроект № 1085-1) у першому читані та в цілому проголосували 309 народних депутатів.

Документ покладає на Національний банк зобов’язання із захисту прав споживачів фінансових послуг та надає йому інструменти регулювання поведінки учасників фінансових ринків щодо клієнтів. Отже, Україна, доречи, стане 120-ю країною, де держава забезпечуватиме захист прав споживачів фінансових послуг. А Національний банк стане 98 центральним банком у світі, який реалізуватиме цю функцію.

Одна з головних новацій закону – обов’язкове розкриття інформації про реальну вартість фінансових продуктів та послуг. За його словами, такі приховані відсотки стануть неможливими після появи спеціального уніфікованого формату розкриття інформації.

Також ухвалений Закон дозволить усунути нав’язування фінансовими установами непотрібних послуг, зміну істотних умов договорів без попереджень чи в односторонньому порядку, а також передачу персональних даних третім особам. Це не вичерпний перелік порушень, проте саме з ними найчастіше стикаються українці, згідно з дослідженням USAID.

У НБУ вже створений профільний підрозділ – Управління захисту прав споживачів фінансових послуг, який відповідатиме на скарги споживачів, розроблятиме нормативну базу, встановлюватиме вимоги до прозорості та достовірності інформації, яку банки та небанківські установи розкривають, проводитиме перевірки установ. Основними функціями цього підрозділу стали:

· розроблення та вдосконалення методологічної бази з питань захисту прав споживачів фінансових послуг, а також з питань організації розгляду звернень та особистого прийому громадян у НБУ,  організації  доступу до публічної інформації НБУ;

· здійснення нагляду за дотриманням банками, іншими фінансовими установами та особами, які не є фінансовими установами, але мають право надавати окремі фінансові послуги, державне регулювання та нагляд за діяльністю яких здійснює НБУ, вимог банківського законодавства з питань захисту прав споживачів фінансових послуг та законодавства про рекламу;

· розгляд та надання відповідей на звернення та на запити на доступ до публічної інформації громадян та юридичних осіб з питань діяльності банків, інших фінансових установ та осіб, які не є фінансовими установами, але мають право надавати окремі фінансові послуги, державне регулювання та нагляд за діяльністю яких здійснює НБУ.

 Також виправити таку ситуацію покликаний  Закон № 122, що передбачає:

· установлення повноважень державних органів щодо захисту прав споживачів фінансових послуг і визначення принципів захисту прав споживачів;

· надання регуляторам ринків чіткого переліку повноважень із захисту прав споживачів фінансових послуг;

· запровадження відповідальності фінансових установ за порушення прав споживачів фінансових послуг;

· однакові правила для банків та небанківських установ у сфері реклами фінансових послуг і надання інформації про них;

· єдиний для всіх кредиторів підхід до визначення розрахунку загальної вартості кредиту для споживача та реальної процентної ставки.

Нова редакція ст. 11 Закону № 2664 окреслює вимоги щодо достовірності реклами й іншої інформації про фінансові послуги. При цьому буде заборонено поширювати в будь-якій формі та в будь-який спосіб фінансовими установами недобросовісну рекламу про їх діяльність у сфері фінансових послуг, фінансові послуги, які вони надають, умови отримання таких послуг.

Закон № 2664 буде доповнено ст. 411, яка встановлює відповідальність за порушення прав споживачів. Відповідно, органи, які здійснюють державне регулювання ринків фінансових послуг, зможуть застосовувати до фінансових установ, інших суб’єктів господарювання, що надають фінансові послуги, й осіб, які надають посередницькі послуги на ринках фінансових послуг, у т.ч. кредитних посередників, штрафні санкції за порушення прав споживачів.

Таким чином, система та механізм захисту прав споживачів на ринку фінансових послуг України зазнали доволі багато змін протягом останнього року. Україна, навіть, стала 120-ю державою у світі, де права споживачів фінансових послуг захищені законом. І стежити за дотриманням цих законів буде Національний банк, який стане 98 центральним банком у світі, який реалізуватиме цю функцію. Отже, нові законодавчі акти,  поправки до існуючих і, профільний підрозділ – Управління захисту прав споживачів фінансових послуг НБУ дозволять зменшити частоту порушень та підвищити довіру до оферентів  фінансового ринку та прозорість ринку фінансових послуг.
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БЮДЖЕТНА ПОЛІТИКА І ПРОБЛЕМИ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ФІНАНСОВОЇ БЕЗПЕКИ ДЕРЖАВИ

За часів незалежності в України постало питання забезпечення фінансової безпеки, а також визначення її залежності від стану бюджетної політики держави. Головний складник фінансової безпеки держави загалом формує її бюджетна безпека, що являє собою рівень забезпечення платоспроможності країни, враховуючи баланс доходів і видатків державного й місцевих бюджетів та ефективності використання бюджетних коштів. 

Відповідно до наказу Міністерства економічного розвитку і торгівлі України від 29.10.2013 р. №1277 «фінансова безпека – це стан фінансової системи країни, що забезпечує створення необхідних фінансових умов для стабільного соціально-економічного розвитку країни, формує стійкість до фінансових шоків та дисбалансів, створює умови для збереження цілісності та єдності фінансової системи країни» [1].

В умовах розвитку сьогодення однією з найактуальніших є потреба збалансованого розподілу та перерозподілу фінансових і нефінансових активів для задоволення потреб громадян України та досягнення необхідного рівня фінансової безпеки. Проведення аналізу пріоритетних напрямів бюджетної політики на 2016-2020 роки дав змогу сформулювати її основні напрями щодо забезпечення фінансової безпеки країни, які наведені в таблиці 1.:

Таблиця 1.

Пріоритетні напрями бюджетної політики України щодо забезпечення фінансової безпеки на період 2016-2020 рр.

	Рік
	Основна ідея

	2016
	Створення передумов зростання економіки за рахунок здійснення структурних реформ, забезпечення ефективності бюджетної політики, пріоритетність фінансування безпеки та оборони

	2017
	Забезпечення стабільності розвитку економіки, збалансованості державного бюджету, виконання вимог міжнародних фінансових організацій та розширення співробітництва з ЄС

	2018-2020
	Проактивний характер управління бюджетними коштами із забезпеченням фінансової стабільності та економічного зростання зі зменшенням рівня державного боргу.


Джерело: [2]

 В сучасних умовах основними загрозами бюджетній політиці та фінансовій безпеці є декілька факторів: високий рівень державного боргу, значний дефіцит державного бюджету, підвищення частки видатків державного бюджету на фінансування оборони, інфляція, а також з огляду на пандемію коронавірусу, збільшення видатків на охорону здоров’я.

Також вагомими проблемами є низький рівень захисту від зовнішніх загроз, зокрема, зниження експорту та одночасно зростання імпорту, низька купівельна спроможність більшості населення, збільшення зовнішніх зобов’язань перед світовими фондами, несприятливий рівень інвестиційної привабливості [3, с.78]. 

Таким чином, серед основних пріоритетів зміцнення фінансової безпеки держави можна виділити такі:  - підвищення рівня інвестиційної привабливості України;  - розвиток децентралізації та формування бюджетних резервів;  - упровадження системи контролю з метою підвищення бюджетної ефективності; 

- зниження дефіциту бюджету. Кабінет Міністрів України ухвалив Проект Постанови про Основні напрями бюджетної політики на 2019-2021 роки, в якому визначено такі основні завдання (таблиця 2):

Таблиця 2.

 Основні завдання бюджетної політики на 2019-2021 роки

	Показник
	Ціль

	Граничний обсяг дефіциту державного бюджету
	2,2% ВВП

	Показник граничного обсягу державного боргу
	< 56,0% ВВП

	Граничний обсяг надання державних гарантій
	3% доходів загального фонду Державного бюджету

	Обсяг державних капітальних вкладень на розроблення та реалізацію державних інвестиційних проектів
	> 1,8 млрд грн

	Використання коштів позик для соціально-економічного розвитку
	18 млрд грн



Джерело: [4]


Проведене дослідження доводить, що бюджетна політика має бути вагомим інструментом забезпечення фінансової безпеки держави, водночас необхідно контролювати та стимулювати розвиток бюджетної сфери. Удосконалення бюджетної політики та забезпечення фінансової безпеки повинно передбачати ціленаправлену роботу органів державної влади, управління та місцевого самоврядування у шляху формування однієї загальної всеохоплюючої стратегії забезпечення фінансової безпеки, невід’ємною складовою якої має бути бюджетна політика розвитку та стабілізації фінансової сфери для забезпечення соціально-економічного розвитку України.
Список використаних джерел 

1. Наказ Міністерства економічного розвитку і торгівлі України від 29.10.2013 №1277 «Про затвердження Методичних рекомендацій щодо розрахунку рівня економічної безпеки України». Режим доступу: https://zakononline.com.ua/documents/show/218014___218079.
2. Грабчук О. М. Трансформації концептуальних засад бюджетної політики України / О. М. Грабчук, І. А. Валуйський // Економіка розвитку. – 2017. – № 3. – С. 14-19.

3. Тарасова О. В. Фінансова політика і бюджетна безпека України / О. В. Тарасова // Економіка харчової промисловості. – 2018. – Т. 10. – Вип. 1. – С. 76-80.

4. Постанова Верховної Ради України «Про Основні напрями бюджетної політики на 2019 - 2021 роки» від  16.05.2018 № 8357. Режим доступу: http://search.ligazakon.ua/l_doc2.nsf/link1/DH6G500A.html. 
Шевченко Д.О.

студент групи 45 ФЕУП

Одеський національний економічний університет

Науковий керівник:

к.е.н., ст. викладач Орленко О.М.
КОРПОРАТИВНА СТРАТЕГІЯ ВИЖИВАННЯ В УМОВАХ КРИЗИ НАЦІОНАЛЬНОЇ ЕКОНОМІКИ

Сьогодні, в умовах запровадження в Україні карантину, спричиненого поширенням вірусу Covid-19, вкрай актуальною постає проблема збереження сталого розвитку економіки та недопущення економічного спаду. Через запровадження надзвичайного стану в країні чимало підприємств, особливо у сфері послуг та торгівлі, змушені були припинити власну діяльність тимчасово чи назавжди. Так, за даними видання «Інтерфакс-Україна», серед 30 тис. закладів громадського харчування, що працювали в Україні до запровадження карантину, 12 тис. (40 %) протягом двох місяців були ліквідовані через неспроможність сплати за своїми зобов’язаннями [1]. В таких умовах більшість підприємств змінюють корпоративну стратегію на стратегію виживання.  

Стратегія виживання – виключно захисна стратегія, яка застосовується в умовах глибокої кризи економічної діяльності фірми, коли фірма перебуває на межі банкрутства [2, с. 237]. Її головною метою є вихід з кризового стану шляхом переорієнтації всіх аспектів діяльності компанії. Дана стратегія не може бути довгостроковою, оскільки вона повинна з часом перейти до стратегії стабілізації. Вона вимагає, з одного боку, швидких, рішучих, повністю скоординованих дій, з іншого – обачності та реалістичності в ухваленні рішень. 

Корпоративна стратегія виживання передбачає впровадження антикризового управління на підприємстві, яке може включати одну чи декілька наступних програм: зміна організаційної структури та методів управління (можливо, з частковою ліквідацією адміністративного персоналу), перегляд політики розподілу та збуту (зміна ринків збуту), проведення більш гнучкої політики ціноутворення, зміна номенклатури продукції, що виготовляється (ліквідація збиткової продукції) та перебудова фінансової системи підприємства (запровадження режиму жорсткої економії, залучення додаткових коштів на пільгових умовах). При цьому варто зазначити, що дана стратегія є досить жорсткою та різкою, тому вона може бути важкою до запровадження у компаніях із застарілою та негнучкою системою управління.

Вибір стратегії виживання може бути також викликаний не тільки глибокими кризовими явищами, а й нестабільністю розвитку – постійними коливанням обсягу продажу та прибутку, що перешкоджають стабільному розвитку підприємства. При цьому підприємець має обирати стратегічні альтернативи, відносно яких будуватиметься стратегія. Такими альтернативами можуть виступати мінімальний рівень рентабельності, собівартість продукції, частка фірми на ринку та чисельність персоналу. При цьому варто пам’ятати, що стратегія виживання повинна бути запроваджена на короткий термін.

Отже, в умовах кризових процесів в економіці, стратегія підприємства займає ключову позицію в його діяльності. Стратегія виживання, як найбільш поширена корпоративна стратегія, в короткостроковий період сприятиме виходу підприємства з кризи шляхом зміни напрямку діяльності чи відновлення певних напрямків операційної діяльності, економії всіх видів ресурсів, продажу частини бізнесу, або, в найгіршому випадку, ліквідації підприємства. Все це допоможе стабілізувати діяльність та забезпечити сталий розвиток компанії.
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Необхідною умовою існування й розвитку суспільства є праця, як доцільна діяльність людей, що спрямована на задоволення їхніх життєвих потреб. Однією з складових праці є її мотивування на рівні учасників трудових відносин. Система мотивації характеризує сукупність взаємопов'язаних заходів, які стимулюють окремого працівника або трудовий колектив у цілому щодо досягнення індивідуальних і спільних цілей діяльності підприємства.

Система мотивації на рівні підприємства має базуватися на певних вимогах, а саме:

· надання однакових можливостей щодо зайнятості та посадового просування за критерієм результативності праці;

· узгодження рівня оплати праці з її результатами та визнання особистого внеску в загальний успіх. Це передбачає справедливий розподіл доходів залежно від ступеня підвищення продуктивності праці;

· створення належних умов для захисту здоров'я, безпеки праці та добробуту всіх працівників;

· забезпечення можливостей для зростання професійної майстерності, реалізації здібностей працівників, тобто створення програм навчання, підвищення кваліфікації та перекваліфікації;

· підтримування в колективі атмосфери довіри, заінтересованості в реалізації загальної мети, можливості двосторонньої комунікації між керівниками та робітниками [1].

Найбільша і вагома роль у зацікавленості працівників брати участь у виробництві належить групі матеріальних мотивів. Вони визначають умови та розміри частки працівника в створеному продукті, за допомогою якої можна придбати певну кількість матеріальних благ, необхідних для задоволення його потреб і благополуччя сім'ї. Системою матеріального стимулювання праці повинна гарантувати достатній рівень заробітної плати, її справедливість тощо[1].

В Україні базуються дві основні форми оплати праці: відрядна і почасова.

Для кожної форми використовують різні вимірники результатів праці. Почасову форму оплати праці застосовують, коли застосовується вимірник кількості відпрацьованого часу, а відрядну – якщо  вимірником результатів праці є кількість виготовленої продукції, наданих послуг або виконаних робіт [3].
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Середній розмір заробітної плати штатних працівників в Україні у лютому 2020 року, порівняно з відповідним місяцем минулого року, зріс на 15% та становив 10,8 тис. гривень. При цьому, існують суттєві регіональні диспропорції в оплаті праці (Рис.1) [3].

Рис.1. Середній розмір заробітної плати за регіонами за лютий 2020 р.
Заробітну плату у розмірі вищий за середній по країні отримували лише працівники у м. Києві (16,4 тис. грн.), Донецькій (11,4 тис. грн.), Київській (11,2 тис. грн.), Дніпропетровській (11,0 тис. грн.) областях. В інших регіонах країни заробітна плата коливалася від 8,4 тис. до 10,7 тис. гривень.

Таблиця 1

Особливості формування зарубіжних систем мотивації праці [4] 

	Країна
	Основні фактори мотивації праці
	Відмінні особливості мотивації праці

	Японія
	Професійна майстерність

Вік

Стаж

Результативність праці
	Довічний найм

Одноразова допомога при виході на пенсію

	США
	Заохочення підприємницької активності

Якість роботи

Висока кваліфікація
	Поєднання елементів відрядної і погодинної систем

Участь в прибутку

Технологічні надбавки

Премії за безаварійну роботу, тривалу експлуатацію обладнання та інструменту

Дотримання технологічної дисципліни

Система подвійних ставок

	Франція
	Кваліфікація

Якість роботи

Кількість раціоналізаторських пропозицій

Рівень мобілізації
	Індивідуалізація оплати праці

Бальна оцінка праці працівника з професійної майстерності, продуктивності праці, якості роботи, дотримання правил техніки безпеки, етики виробництва

ініціативність

Додаткові винагороди (виховання дітей, надання автомобіля, забезпечення по старості)

	Великобританія
	Дохід
	Участь у прибутках 

Ділова участь у капіталі 

Трудова ділова участь 

Чисто трудова участь

	Німеччина
	Якість
	Стимулювання праці

Соціальні гарантії

	Швеція
	Солідарна заробітна плата
	Диференціація систем податків та пільг

Сильна соціальна політика


Мотивація – це мистецтво, креативність і тонке відчуття психології потреб та мотивів працівників, що спонукає персонал до діяльності, яка співпадає із бажаннями, інтересами та позиціями менеджера і організації.

В умовах ринку від працівників потрібно уміння так організувати свою працю, щоб їх віддача була максимальною. При цьому важливим фактором посилення трудового потенціалу повинна стати особиста зацікавленість працівників, заснована на можливості задоволення своїх соціальних і фізіологічних потреб. 
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УПРАВЛІННЯ ІННОВАЦІЯМИ ЯК ЗАСІБ ПІДВИЩЕННЯ КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА

Дослідження інноваційності вітчизняних підприємтсв проведено з точки зору двох підходів: за даними державної служби статистики України та за рейтингом журналу Forbs.

В Україні у різних секторах економіки з’являються компанії, які не шукають причин, чому інновації неможливі, не звинувачують державу або конкурентів, а всупереч середовищу будують власне майбутнє. Варто розглянути формування рейтингу інноваційності підприємств за дослідженням державної служби статистики та складених Forbs  на основі експертних оцінок.

Під інноваційною діяльністю у статистиці підприємств розуміють купівлю машин, обладнання, програмного забезпечення та ліцезій; технологічну та дослідницьку діяльність, промислове проектування, навчання, маркетинг і науково-дослідні розробки (НДР), коли вони здійснюються спеціально для розробки та/або запровадження інновацій щодо продукту чи процесу. Інноваційна діяльність включає також основну наково-дослідну діяльність, яка навіть не пов’язана з інноваційним продуктом чи процесом.

З метою здійснення нововведень 170 підприємтсв придбало 832 нові технології, з яких 129 – за межами України. Із загальної кількості технологій 386 придбано з устаткованням, з яких 81 – за межами України; 305 – як результат досліджень і розробок; 110 – за договорами на придбання прав патенти, ліцензіями на використання винаходів, промислових зразків, корисних моделей; 10 – за угодами на придбання технологій та ноу-хау; 12 – разом з цілеспрямованим прийомом на роботу кваліфікованих фахівців.

У результаті інноваційної діяльності 8 підприємств створили нові технології, з яких 59 було передано іншим підприємствам, зокрема 2 – за межі України.

Таким чином, основними факторами формування потенціалу інноваційності підприємтсва є:

· створення прогресивної організаційної структури управління орієнтованої на роботу в ринкових умовах;

· наявність потужного кадрового потенціалу та енергійного керівництва, здатного до сприйнятливості інновацій;

· позитивні показники ділової активності підприємства, його висока репутація серед партнерів та споживачів;

· впровадження конкурентоспроможних технологій і прогресивного обладнання;

· досягнення високої культури виробництва;

· своєчасне і повне забезпечення необхідною інформацією про останні досягнення науки і техніки у відповідній сфері діяльності, про зміни в структурі потреб споживачів, про можливості і потенціал конкурентів
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ЕКОЛОГІЧНО ЧИСТЕ ВИРОБНИЦТВО ЯК  ШЛЯХ    ПІДВИЩЕННЯ КОНКУРЕНТНОСПРОМОЖНОСТІ УКРАЇНСЬКИХ ПІДПРИЄМСТВ                                                                       

Однією з головних умов досягнення нової якості економічного зростання, побудови соціально та екологічно орієнтованої ринкової економіки є збереження та раціональне використання природних ресурсів, необхідних для забезпечення здорового та повноцінного життя кожної людини, шляхом впровадження екологічно чистих виробництв, Це визначає актуальність обраного напряму дослідження  

За різними показниками, на території України щорічно утворюється від 700 до 800 млн. т відходів . Загальний обсяг накопичених на території України відходів перевищує 300 млрд. т, у т.ч. шкідливих (токсичних) – 2,9 млрд. т. Основним джерелом утворення промислових відходів є виробнича діяльність підприємств гірничо-видобувної, хімічної, металургійної промисловості, нафтопереробної галузі, паливно-енергетичного комплексу, промисловості будівельних матеріалів. За даними Держкомстату України [1] максимальний обсяг шкідливих викидів у водне і повітряне середовище спостерігався у 2015 р. Зменшення негативного впливу суб’єктів господарювання пояснюється скороченням вітчизняного виробництва у зв’язку з економічною рецесією. 

Для того, щоб зменшити негативний хімічний та фізичний вплив на навколишнє середовище, необхідно скоротити обсяги споживання ресурсів.  Останнє може здійснюватися двома способами: а) шляхом припинення економічного зростання (закриття діючих промислових підприємств); б) шляхом впровадження на підприємствах нових екологічно ефективних і ресурсозберігаючих технологій, видів обладнання, сировини, матеріалів, продукції тощо.

Відмітимо, що під екологічно чистими технологіями розуміють технології, що забезпечують захист навколишнього середовища, мінімальний рівень забруднення, раціональне використання природних ресурсів, вторинну переробку значної частини відходів. Також зазначимо, що  при проведенні експертизи на відповідність критеріям екологічно чистого виробництва суб’єкти господарювання оцінюються за величиною енергетичних витрат, за обсягами збереження матеріалів і використання різних варіантів рециклінгу, тобто використання вторинних ресурсів чи сировини, за обсягами викидів у навколишнє середовище. Також велике значення мають рівень сертифікації продукції та системи управління її якістю, кваліфікація персоналу.

Як відомо,  конкурентні переваги суб’єктів господарювання можуть бути конструктивними, технологічними, інформаційними, кваліфікаційними, управлінськими, спадковими, природно-кліматичними тощо. При цьому їх головним критерієм є рівень рентабельності виробництва Конкурентні переваги існують тоді, коли підприємство може отримати рентабельність, вищу її середнього показника для певного виду економічної діяльності або певного сегмента ринку [2]. Відповідно, досягнення конкурентної переваги підприємства базується на нижчій собівартості продукції порівняно з конкурентами, ефективній управлінській системі, активному впровадженню інновацій, у тому числі й екологічно чистих технологій.

Впровадження екологічно чистих технологій дозволяє зменшити виробничі витрати підприємства, підвищити рівень рентабельності та конкурентоспроможності продукції, забезпечивши надійну основу для екологічно безпечного кількісного та якісного розвитку підприємства. Ефект від впровадження екологічно чистих виробництв може бути як економічним, пов’язаним зі збільшенням прибутковості виробництва, так і екологічним, пов’язаним зі зменшенням негативного впливу підприємства на природне середовище. Головні результати впровадження екологічно чистих виробництв, які виступають критеріями економічної та екологічної ефективності нововведень на сьогодні узагальнено. Економічна ефективність впровадження чистих технологій визначається, насамперед, величиною економії витрат, досягнутою підприємством завдяки значному зниженню ресурсомісткості виробництва, ефективному використанню сировини, матеріалів, енергоносіїв, зниження їх втрат на всіх етапах виробничого циклу, зменшення екологічних витрат підприємства: екологічних платежів за забруднення довкілля, витрат на рекультивацію земель, витрат на очищення стоків, викидів, утилізацію відходів тощо.

Впровадження екологічно чистих виробництв дозволяє значно зменшити рівень екологічних ризиків, уникнути ризиків, обумовлених критикою з боку засобів масової інформації або груп споживачів, а також загрозою закриття підприємства внаслідок порушення все жорсткіших нормативно-правових документів щодо захисту навколишнього середовища.

Слід зазначити. що на сьогодні в Україні освоєння чистих технологій здійснюється за рахунок власних коштів підприємств, коштів державного та місцевого бюджетів, екологічних фондів, міжнародної технічної допомоги. При цьому головним джерелом фінансування залишається власний капітал підприємств [3]. Так, у 2017 р. на капітальний ремонт основних виробничих фондів природоохоронного призначення та на поточні заходи, спрямовані на охорону та раціональне використання природних ресурсів, які здійснювалися суб'єктами господарювання, з усіх джерел фінансування було витрачено, відповідно, 262,6 та 3362,0 млн. грн. При цьому найбільшу питому вагу від загальної суми даних витрат займали власні кошти підприємств – 96 %.
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ПРОБЛЕМИ ОЦІНКИ ЕФЕКТИВНОСТІ ІНВЕСТУВАННЯ В НАВЧАННЯ ПЕРСОНАЛУ ПІДПРИЄМСТВА
Ефективність використання людських ресурсів завжди була і є одним з найважливіших та найскладніших завдань менеджменту на підприємствах. Постійно зростаюче розмаїття зовнішнього середовища підштовхує підприємства до пошуку креативних рішень розвитку за-для утримання конкурентних позицій. Саме людський капітал є джерелом креативності та чинником конкурентоспроможності організацій. Багато різноманітних методів стимулювання та мотивації персоналу розроблено й впроваджено. Однак для керівника підприємства дуже важливим є вимірювання результативності та ефективності дій, спрямованих на розвиток людського ресурсу.

Останні десятиріччя активно розвиваються концепції талант-менеджменту. Талант-менеджмент передбачає не тільки пошук талантів, а радше розвиток талантів через навчання (коучінг, наставництво, планування наступництва) та за допомогою створення відповідного контексту праці, робочого місця й робочого середовища [1]. 

Одна з концепцій талант-менеджменту – управління ефективністю (Performance Management) – дуже активно розвивається у теорії менеджменту та впроваджується у практику підприємств у світі. Треба відзначити позитивні зміни в оціночному апараті управління ефективністю, що відбулись останнім часом. На заміну експертним оцінкам з високою суб’єктивністю суджень приходять кількісні методи, побудовані на накопичені даних. Також розширюється варіативність форм кар’єрного розвитку здібних осіб на підприємстві. Форма кар’єрного розвитку має сприяти підвищенню продуктивності цієї особи. Так, наприклад, розширюються функції, що виконує працівник, що надає можливість вийти за рамки однієї функції, а міжфункціональність відкриває нові горизонти для творчості, креативності, інноваційності працівників. 

Існують дослідження, що доводять залежність між інвестуванням у людський капітал та фінансовими результатами підприємства. Однак механізм факторного впливу такого інвестування на ефективність  виробництва до сьогодення ще досить слабко досліджений. Слід відзначити, що інструментарій талант-менеджменту, зокрема управління ефективністю, має психологічну складову, яка важко піддається математизації. Якісна експертна оцінка економіко-психологічних аспектів продуктивності праці працівників в результаті суб’єктивізму може призводити до повної нівеляції усіх зусиль, витрачених на навчання та просування певних осіб. Така ситуація знаходить пояснення у концепції «темної» тріади, яка також активно розвивається в останні десятиріччя. Доведено, що особи, серед рис яких домінують нарцисизм та макіавеллізм, прагнуть влади й досягають у цьому успіху. Це пояснюється тим, що особи з чітко вираженими нарцисичними рисами вміють справити враження на колег та керівництво та переконати у тому, що заслуговують особливого ставлення до себе, а особи, які відзначаються макіавеллізмом, схильні до маніпулювання іншими [2]. Тобто, як перша, так і друга категорія осіб з рисами «темної» тріади можуть не бути справжніми талантами, а лише імітаторами талантів. Однак, завдяки суб’єктивізму експертної оцінки вони скоріш за все будуть відзначені як перспективні, талановиті, та відволічуть на себе фінансові ресурси, які будуть витрачені нерезультативно та неефективно.

Вивчення досліджень з оцінки ефективності інвестицій у навчання персоналу [3, 4, 5] дозволяє зробити наступні висновки щодо методики оцінювання: 1) найчастіше в основу моделей визначення фінансових результатів інвестування в навчання персоналу кладуть концепцію «кривої навчання»; 2) моделі визначення фінансових результатів інвестування в навчання персоналу дають можливість оцінити загальний результат діяльності групи осіб, без виділення окремих категорій в структурі цієї групи. Така методика орієнтована на операції в діяльності підприємства, які повторюються. Тобто ефективність розвитку менеджерів неможливо оцінити окремо, тільки у складі певної групи. З цього витікає висновок, що така методика оцінювання може застосовуватись тільки за умови використання проектного підходу до організації діяльності підприємства. 
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УПРАВЛІННЯ ПРИБУТКОМ НА ПІДПРИЄМСТВІ

Прибуток є важливою і головною рушійною силою економіки, основним спонукальним мотивом діяльності підприємців, певним гарантом прогресу соціально-економічної системи. 

Управління прибутком на підприємстві – процес підготовки і прийняття відповідних управлінських рішень з питань його формування, розподілу і цільового використання.

Управління прибутком підприємства вимагає перш за все формулювання чіткого визначення поняття «механізм управління». Сьогодні різні вчені по-різному підходять до його трактуванні. Так, Н.Г. Пігуль стверджує, що механізм управління – це найбільш активна частина системи управління, яка забезпечує вплив на фактори, від стану яких залежить результат діяльності об’єкта, яким керують [1, с. 127].

Для успішного управління прибутком необхідно сформувати дієву систему управління прибутком підприємства. Ця система повинна мати конкретну структуру, в якій можна виділити шість основних блоків: механізм управління; мета, принципи і завдання управління; організаційне забезпечення; інформаційне забезпечення; контроль за виконанням плану з прибутку; методи аналізу прибутку. 

Управління прибутком має представляти собою процес вироблення і прийняття управлінських рішень за всеми основними аспектами його формування, розподілу та використання.

У результаті управління розподілом і використанням прибутку підприємство отримує можливість ефективно здійснювати розширене відтворення, задовольняти вимоги засновників і власників-акціонерів, а також стимулювати працю найманого персоналу [2].

Розробка альтернативних рішень для тактичних і стратегічних завдань, а також можливість моделювання альтернативних варіантів концепції управління прибутком за допомогою єдиної системи управління підприємством є фундаментальним елементом управління прибутком.

Максимізація фінансового результату, яка дозволить підвищити стійкість і платоспроможність підприємства на поточну і довгострокову перспективу є головною метою управління прибутком.

Виходячи з мети, в процесі управління прибутком необхідно вирішувати такі завдання [3, с. 860]: 

· оптимізація обсягу прибутку;

· досягнення відповідності, між обсягом сформованого прибутку і рівнем ризику;

· розробка програм участі персоналу в прибутку підприємства, що дозволяють зблизити не тільки інтереси власників, а й найманих працівників.

Система управління прибутком на підприємстві реалізує свою головну мету і основні завдання шляхом здійснення певних функцій, які поділяються на дві основні групи та визначаються комплексним змістом даної системи управління прибутком.

Функції управління прибутком розглядаються як керуюча система. Ці функції є складовими частинами будь-якого процесу управління незалежно від виду діяльності підприємства, його організаційно-правової форми, розміру, форми власності тощо. В теорії управління ці функції характеризуються як загальні.

Функції управління прибутком визначаються як спеціальна область управління підприємством. Склад цих функцій визначається конкретним об'єктом відповідної керуючої системи. Теорія управління розглядає ці функції як специфічні.

Управління прибутком являє собою ряд дій, здійснюваних підприємством, які в результаті повинні призводити до таких наслідків:

1. Збільшення доходу, який можна отримати від основної або другорядної видів діяльності.

2. Зниження витрат, які також необхідні для отримання певного виду доходу.
Отже, управління прибутком на підприємстві неможливо розглядати відокремлено від управління процесами, безпосередньо пов’язаними з його формуванням. При управлінні прибутком необхідно будувати систему управління, що враховує всі економічні закони і вплив внутрішніх і зовнішніх чинників. Тим більше що на сьогоднішній день багато підприємств потребують науково обґрунтованих рішень з управління прибутком в процесі операційної та інвестиційної діяльності у вигляді конкретних практичних рекомендацій щодо підвищення прибутковості. Тільки в цьому випадку пропозиції по оптимізації і плануванню можуть бути максимально забезпечені засобами підтримки процесів управління прибутком на підприємстві.
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ОСНОВИ ФОРМУВАННЯ АДАПТИВНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ ХАРЧОВОЇ ГАЛУЗІ УКРАЇНИ

У зв’язку із постійно наростаючою конкуренцією на внутрішньому ринку та інтеграцією харчової галузі у світове господарство, в практиці управління зростає необхідність вирішення стратегічних завдань. Це спонукає дослідження методичних підходів до процесу формування адаптивності у харчовій галузі.

Особливості формування адаптивності підприємств розглядали у своїх працях такі вітчизняні і зарубіжні вчені як: Г. Аубакірова, С. Глаголев, В. Дорофеєва, С. Кудлаєнко, І. Морочковська, В. Хворостов, А. Цибізов, І. Пітайкина, О. Пастухова, В. Ячменьова,  Г. Ханалієв, А. Максимович, Д. Чуйко, В. Фомін, Й. Шумпетер, Р. Нельсон, Р. Акофф, Т. Веблен і багато інших. 

Як і інші галузі промисловості, харчова промисловість в процесі розвитку включає у себе взаємодію усіх суб’єктів господарювання на ринку: конкурентів, споживачів, постачальників тощо. Кожна форма взаємовідносин елементів харчової галузі із елементами її оточення є стратегічною проблемою адаптивності, що вимагає вивчення, адекватної теорії для її вирішення [1, с. 447].

Незважаючи на всі відмінності, усі концепції об’єднує одна спільна мета – підвищення адаптивності харчової галузі у порівнянні із іншими галузями промисловості, які разом формують єдине конкурентне середовище. Однак, цього досягти стає усе важче й важче з огляду на те, що рівень конкуренції у різних конкурентних середовищах продовжує зростати. Зростає також усвідомлення того, що у високо динамічних конкурентних середовищах традиційний підхід до розвитку адаптивності часто не дає бажаних результатів, і промислові підприємства повинні орієнтуватись на більш динамічні концепції, так як основні умови змінюються раніше, ніж сформульовані стратегії досягають цілковитого втілення. Але залишається незрозумілим, як досягти високого рівня адаптивності [2, с. 188].

Жодне із сучасних визначень адаптивності не містить згадки про процес її досягнення та його роль у формуванні стратегії розвитку галузі. Існує багато поглядів на сутність процесу адаптивності. Багато вітчизняних та зарубіжних вчених впевнені, що адаптивність є обов’язковим елементом ефективного бізнес-процесу підприємств-учасників харчової галузі. Існують погляди, відповідно до яких, процес формування адаптивності розвитку ототожнюється із моделями управлінських впливів, які основані на системі стратегічних політик та процедур підприємств-учасників галузі, що формують основу для здійснення ними процесу стратегічного управління та розвитку. Потрібно зазначити, що наявні погляди та визначення мають здебільшого узагальнюючий характер і не виділяють конкретних елементів процесу адаптивності, створюючи які галузь має змогу контролювати та управляти стратегіями підприємств-учасників [1, с. 451]. 

На жаль, жоден з окремо взятих процесів управління адаптивністю не забезпечить стабільної конкурентної переваги харчової галузі в сучасних умовах розвитку ринку. Підприємства-учасники все частіше змушені адаптуватись до вимог зовнішнього середовища, постійно змінюючи свою стратегію та тактичні фокуси. Останні дослідження довели, що галузь досягає найкращих результатів, у тому разі, коли вона застосовує декілька ринкових можливостей та стратегічних альтернатив одночасно. Отже, підприємства-учасники галузі повинні змістити свої фокуси із аналізу внутрішніх чинників успіхів на пошук та ідентифікацію ключових елементів успіху при адаптуванні до змін та невизначеності [3, с. 263]. 

Отже, процес досягнення адаптивності більше не можна відокремлювати від запровадження стратегії через швидкість змін навколишнього середовища, адже наявні бізнес-можливості можуть зникнути ще до того як підприємства-учасники закінчать аналізувати зовнішнє середовище і розробляти та корегувати стратегії. Таким чином, підприємствам-учасникам галузі необхідно розробляти та запроваджувати проактивну стратегію, яка не буде обмежувати їх можливості і дозволяє своєчасно реагувати на зміни навколишнього середовища, тим самим досягати високого рівня адаптивності. 

Для досягнення високого рівня адаптивності, галузі необхідно створити таке внутрішнє середовище, яке поєднувало б у собі високу ступінь стабільності, а з іншого боку – було достатньо гнучким для успішного використання наявних можливостей. Швидкість формування адаптивності та підтримка напрямків діяльності галузі впливають на проактивність, з якою можуть бути реалізовані стратегічні зміни. 

Таким чином, рівень адаптивності прямопропорційний ступеню ефективності використання галуззю змін на ринку. 
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МІЖНАРОДНІ ФІНАНСОВІ ОРГАНІЗАЦІЇ 

ЯК ІНСТРУМЕНТ ВПЛИВУ НА ПРОЦЕСИ В УКРАЇНІ

Міжнародний валютний фонд (МВФ,  International Monetary Fund, IMF, штаб-квартира розташована у м. Вашингтон, США) є найбільш впливовою фінансовою установою світу, яка зокрема офіційно декларує такі наступні цілі у своєму Статуті:

· сприяння збалансованому росту світової торгівлі;

· підтримка стабільності обмінних валютних курсів;

· недопущення використання девальвації валют для отримання переваг в конкуренції.

Разом з тим, МВФ фактично намагається контролювати світ через найпотужніший важіль впливу – фінансовий, адже практично всі війни ведуться саме за матеріальні та фінансові ресурси та їх перерозподіл. Політична ідеологія та релігія є лише додатковими мотивами, зокрема Карл Маркс виділяє у виробничих відносинах суспільства економічний базис, що визначається розвитком продуктивних сил, і надбудову, до якої входять держава, релігія, культура та інше, визнаючи примат базису над надбудовою. 

Таким чином, непрямо можна сказати, що МВФ в своїй політиці частково бере за основу й економічне марксистське вчення. 

Окремі опоненти можуть сказати, що МВФ діє в загальних інтересах всіх країн світу та в першу чергу країн-членів МВФ (189 держав), але це не так, адже навіть в офіційних цілях вказано, «МВФ при здійсненні надзору за економічною політикою країн-членів Фонду в основному розглядає…». Словник Ожегова нам поясняє, що «Надзор – установление над кем-то контроля, соблюдение им правил» [1]), тобто вплив реально має місце незважаючи на те, що всі країни декларують незалежність в своїх конституціях (Конституція України, Розділ I, ст.1, «Україна є суверена і незалежна держава…»), [2]. 

Разом з цим, МВФ в рамках своєї діяльності надає кредити державам, які перебувають у складному фінансовому стані в основному для вирішення проблем платіжного балансу, що позитивно впливає на розвиток цих країн, зокрема, як зазначає Ольга Баєва «Міжнародний кредит допомагає отримати прибуток суб’єктам ринкових відносин, підвищує економічний добробут країн» [3]. 

Але кредити для МВФ в таких випадках є вже не допомогою (офіційні цілі МВФ, п.5 тимчасово надавати державам-членам кошти в іноземній валюті, з метою «виправлення порушення рівноваги їх платіжного балансу»), а фактично інвестицією і ось завдяки чому.

Надаючи кредит МВФ напряму впливає не тільки на економічну, але й на політичну основи побудови суспільства конституційно змінюючи системи країн, що його отримують, зокрема через таємні додатки та вимоги економічно-політичного характеру, зокрема, основними вимогами отримання кредиту Україною у 2020 році є – прийняття Верховною Радою України Закону «Про ринок землі», № 2178-10 та прийняття т. зв. Антиколомойського Закону «Про внесення змін до деяких законодавчих актів України щодо удосконалення деяких механізмів регулювання банківської діяльності», № 2571-д щодо неможливості повернення банків колишнім власникам [4,5]. 

Слід зазначити, що на нашу думку Закон «Про ринок землі» наддасть більше переваг для великих транснаціональних корпорацій (Monsanto Company, Archer Daniels Midland, Louis Dreyfus Company Holdings B.V., Bunge Limited, Cargill, Inc. тощо) особливо в довгостроковій перспективі, а для України економічна доцільність такого кроку буде лише короткостроковою з невизначеними наслідками для економіки. Але виходу не має, або транш та виконання вимог МВФ, або перспективи девальвації гривні та дефолт, що означає і політичний дефолт для діючої влади. 

Разом з тим, ринок землі є відкритим у багатьох розвинутих країнах світу та є нормою на даному етапі розвитку світової економіки. Позитивна оцінка можливого впровадження ринку землі в Україні з посиланням на висновки експертів була використана в роботі Л. Альошкіної ще у далекому 2011 році –врахування досвіду розвинутих країн світу при запровадженні цивілізованого ринку землі в Україні забезпечить залучення земельних ділянок сільськогосподарського призначення в економічний обіг та в свою чергу, гарантовано забезпечить розвиток малого і середнього бізнесу на селі, підтримку молодих спеціалістів, створення робочих місць, наповнення місцевих бюджетів від продажу земельних ділянок [6].

Та наразі з урахуванням пандемії (COVID-19) та світової фінансової кризи постає нове суто економічне важливе питання для України – що можна ще потенційно продати у 2021 році з активів держави для отримання нового кредиту від міжнародних фінансових організацій та гадати які ще економічні та політичні вимоги нас чекають від впливових закордонних донорів. 
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ІНСТИТУЦІЙНІ АСПЕКТИ АНТИКРИЗОВОГО ФІНАНСОВОГО МЕНЕДЖМЕНТУ

З інституційного погляду до антикризового менеджменту відносять усіх фізичних (чи юридичних) осіб, які уповноважені власниками суб’єкта господарювання чи силою закону здійснювати планування, реалізацію та контроль цілей, стратегії та заходів, спрямованих на виведення підприємства з кризи, тобто здійснювати фактичне управління підприємством на період його оздоровлення. Зрозуміло, що основну роль в антикризовому менеджменті відіграють особи, відповідальні за антикризове управління фінансами. На відміну від звичайного фінансового менеджменту функції антикризового фінансового менеджменту можуть виконувати як штатні працівники підприємства, так і фахівці, залучені ззовні на тимчасовій основі.

Штатні фінансові менеджери, як правило, належать до топ-менеджменту. До інституцій та осіб, які для виконання функцій антикризового менеджменту залучаються (чи призначаються) ззовні, належать:

· керуючі санацією, які призначаються відповідно до рішення господарського суду;

· представники банківських установ чи інших кредиторів у рамках заходів щодо супроводження проблемних кредитів, у тому числі консорціумних;

· контролюючі органи, наприклад податкові;

· тимчасова адміністрація, яка призначається НБУ з метою фінансового оздоровлення банку в разі істотної загрози його платоспроможності;

· аудитори, незалежні експерти, консультанти.

Вибір інституцій, які здійснюватимуть антикризові функції, залежить від конкретних умов прийняття рішення щодо переведення підприємства на режим антикризового управління. Насамперед це залежить від того, у судовому чи в досудовому порядку реалізовуватимуться антикризові заходи, від виду діяльності суб’єкта господарювання, а також від ініціаторів фінансового оздоровлення

Необхідність оволодіння основами антикризового фінансового управління зумовлена тим, що в умовах ринкової економіки підприємства здійснюють свою фінансово-господарську діяльність, перебуваючи під постійним впливом несприятливих внутрішніх та зовнішніх чинників, які можуть призвести до фінансової кризи та банкрутства. Для нейтралізації кризових явищ підприємства переводяться на спеціальний режим антикризового управління із застосуванням специфічних методів та прийомів управління фінансами. 
Антикризове фінансове управління підприємством потрібно розглядати у двох аспектах:

по-перше, це комплекс профілактичних заходів, спрямованих на попередження фінансової кризи: системний аналіз сильних та слабких сторін підприємства, оцінювання ймовірності банкрутства, управління ризиками (виявлення, оцінювання та нейтралізація), упровадження системи попереджувальних заходів;

по-друге, це система управління фінансами, спрямована на виведення підприємства з кризи, зокрема проведенням санації чи реструктуризації суб’єкта господарювання.

Отже, під антикризовим управлінням фінансами потрібно розуміти особливий режим виконання функцій фінансового менеджменту, який полягає в організації фінансової роботи на підприємстві з урахуванням необхідності профілактики та нейтралізації фінансової кризи. Головне завдання антикризового фінансового менеджменту полягає в ефективному використанні фінансового механізму з метою запобігання банкрутству та забезпечення фінансового оздоровлення підприємства.
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ПРОБЛЕМИ АКТИВІЗАЦІЇ ІННОВАЦІЙНИХ ПРОЦЕСІВ НА ПРОМИСЛОВИХ ПІДПРИЄМСТВАХ УКРАЇНИ В СУЧАСНИХ УМОВАХ

Промисловий сектор – найважливіший сегмент макроекономічного середовища України, але сучасний його період характеризується як нестабільний, оскільки на нього впливають фактори ризику, постійні зміни, втрати та кризи. Створення сприятливих умов для ведення підприємницької діяльності забезпечить диверсифікацію структури національної економіки і зростання результатів діяльності у промисловості та її динамічний розвиток з умовою поглибленого реформування комплексу. Стабільна промисловість на основі інноваційних процесів відновить конкурентоспроможність національної економіки.

Проблема активізації інвестиційних процесів в Україні є багатогранною, в результаті чого досліджуються різні аспекти, як, наприклад: активізація інвестиційних процесів з метою покращення макроекономічних показників; підвищення інвестиційного потенціалу держави; активізація інвестиційних процесів на підприємствах; активізація інвестиційних процесів з метою підвищення рівня інвестиційної привабливості промислових підприємств; стимулювання інвестиційних процесів на підприємствах в аспекті регіонального розвитку; пошук резервів підвищення ефективності інвестування в аспекті інституціональних перетворень та інше.

Вирішення цих проблем являється складним, тому що економічна система України характеризується високим рівнем монополізації та концентрації економічної влади в окремих територіальних, галузевих та кланових угрупувань, зрощенням крупного бізнесу і влади, спроможністю організованих інтересів впливати на рішення інших учасників ринкового процесу та органів державної влади. 

З огляду на зазначене, основною метою дослідження є  подолання проблем, що перешкоджують успішній реалізації новостворених компаній, діяльність яких базується на використанні інноваційних ідей та технологій, для яких характерні: новаторство, високі темпи зростання, високий рівень невизначеності, то що. Від успішності створення мотиваційного середовища для активізації процесів подальшого впровадження інновацій суб’єктами господарювання буде залежати ефективність регіональної економіки та конкурентоздатність регіону і країни в цілому. 

Разом з тим дослідження О.Амоші, О.Жихора, С.Ілляшенка, О.Захарової, С.Білої, М.Мартиненка свідчать про те, що інтенсивність впровадження інновацій промисловими підприємствами України за останнє 20-річчя має хвилеподібний характер із переважно негативною тенденцією [1, с. 57]. Періодами спаду інноваційної активності підприємств в Україні були 2002-2006 рр., 2008-2010 рр., 2013-2015 рр., а кількісні показники інноваційної активності українських підприємств на сучасному етапі також не покращились і мають теж негативну тенденцію [1, с. 58].

В аспекті регіонального поширення процесів інноваційної активності кращими можна назвати: Харківську, Запорізьку, Львівську та Сумську області, чого не скажеш про інші.  Не втішає й структура капітальних інвестицій, яка характеризується пріоритетом в придбанні готових проектів, а не розробленням власних, що в свою чергу пояснюється слабким науковим  потенціалом інноваційних галузей, відсутністю інноваційної інфраструктури та інше. Аналіз даних Державної служби статистики України констатує перевагу власних інвестицій підприємств та організацій (від 60 до 70%) [5].  Лише 17,3% підприємств України впроваджують елементи інновацій (нові види продукції, розвиток ІТ-забезпечення діяльності та технологічні й енергетичні ноу-хау в процесі виробництва). Понад 90% обсягу капітальних інвестицій направляються в матеріальні активи, що означає незначне фінансування освіти, науково-технічних розробок, програмне забезпечення та інше. 

Ці дані свідчать про необхідність пошуків шляхів активізації інноваційного процесу на підприємствах України та посилення існуючих, серед яких можна назвати: краудфандінг (колективна, добровільна співпраця для фінансування  людей та інших); грантові організації (фінансування прогресивних ідей); венчурні фонди (інвестиційний фонд, що орієнтований на роботу з інноваційними підприємствами та проектами; бізнес-ангели (вкладання власних коштів в стартап на початковому етапі в обмін на частку в майбутньому підприємстві); бізнес-акселератори чи інкубатори (установи чи організовані ними програми інтенсивного розвитку компаній через менторство, навчання, фінансову та експертну підтримку в обмін на частку в капіталі компанії).

У сучасній інформаційній економіці головну роль відіграють знання, як основне джерело інновацій, як невід’ємна частина стратегії підприємств. Одним з інструментів досягнення цього завдання є співпраця підприємств та університетів, які не являються суб’єктами ринку і мають доступ до останніх знань та технологій.

Щороку в Україні зростає кількість інноваційних ідей та прогресивних людей, які готові втілювати ці ідеї. Так, згідно з рейтингом країн за кількістю стартапів, складених сервісом Startup RanKing, Україна займає 39 місце у світі (зі 150-го), і з показником в 204 стартапи [2]. Серед успішних українських стартапів є Depositphotos, Terrasoft, TemplateMonster, Coursmos, Clickky, Augmented Pixels, GitLab, Petcube, Grammarly та ін. Наприклад, Grammarly, який з допомогою штучного інтелекту може перевіряти текст на граматичні та стилістичні помилки, отримав 110 мільйонів євро інвестицій від американських венчурних фондів. Ця сума є рекордною протягом всієї історії фінансування стартапів в Україні [3].

Згідно з дослідженням UVCA (The Ukrainian Venture Capital and Private Equity Association), в Україні інвестуванням стартапів на різних стадіях їх розвитку займаються 17 венчурних фондів, 6 фондів прямих інвестицій і 1 корпоративний фонд. Як правило, фонди готові інвестувати в розвиток проекту від 50 тис. дол. до десятків мільйонів доларів в залежності від стадії проекту і типу фонду. Значна частина з них (37%) готові інвестувати від 100 тисяч до 1 мільйона доларів, 13% фондів готові вкласти в розвиток проекту понад 10 мільйонів доларів [4].

На даному ж етапі більша частина українських стартапів, в силу негативних тенденцій, реєструється за кордоном, що ускладнює співпрацю їх з університетами та іншими навчальними закладами. 

Отже, на наш погляд, головною стратегією сучасності виступає активізація ролі держави, завдяки якій наука одержить «нове дихання» у вигляді актуальних, відповідних ринку заказів на наукові роботи, а промисловість зможе впроваджувати вітчизняні технології.
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ТЕОРЕТИЧНІ АСПЕКТИ СУТНОСТІ ФІНАНСОВОГО МЕНЕДЖМЕНТУ

Поняття фінансового менеджменту поєднує в собі дві категорії «фінанси» та «менеджмент» і безпосередньо стосується господарюючого суб’єкта. Таким чином фінансовий менеджмент є невід’ємною складовою менеджменту та фінансів.

Менеджмент може розглядатись з трьох сторін:

1) як система економічного управління;

2) як орган управління (апарат управління);

3) як форма підприємницької діяльності.

Менеджмент (англ. Management – управління) в загальному вигляді можна визначити як систему економічного управління виробництвом, яка включає сукупність принципів, методів, форм і прийомів управління.

В найбільш загальному аспекті термін «менеджмент» означає управління, керівництво, завідування тощо. 

Фінансовий менеджмент є одним із видів функціонального менеджменту і тісно пов’язаний із загальним та іншими видами функціонального менеджменту. Об’єктом фінансового менеджменту є фінансово-господарська діяльність суб’єктів господарювання.

Фінансовий менеджмент, як і підприємництво, ґрунтується на принципах свободи економічного вибору:

Теоретичні та організаційні основи фінансового менеджменту:

1) вибір здійснюють люди;

2) завжди є багатоваріантність вибору управлінських рішень, проектів (субститутів);

3) будь-який варіант рішення, кожен проект оцінюється з позиції раціонального мислення за найкращим співвідношенням витрати/вигоди (доходи);

4) вибір здійснюється в умовах невизначеності, а отже, е ризиковим, тому кожен варіант рішення, проект оцінюється з позиції оптимальності за співвідношенням ризик/доходи;

5) персональна відповідальність за вибір;

6) контроль виконання рішення, реалізації проекту.

Сутність фінансового менеджменту полягає в управлінні формуванням, розподілом і використанням фінансових ресурсів суб’єктів господарювання та оптимізації обороту їх грошових коштів. Матеріальною основою фінансового менеджменту є грошовий оборот підприємства, який спричинює зміну форм вартості і супроводжується потоками платежів і розрахунків.

Головна мета фінансового менеджменту - це забезпечення максимізації добробуту власників підприємства в поточному та перспективному періоді, раціональне використання ресурсів для створення ринкової вартості, здатної покрити всі витрати, пов’язані з використанням ресурсів, і забезпечити прийнятний рівень доходів на умовах, адекватних ризику вкладників капіталу. 

В процесі реалізації своєї головної мети фінансовий менеджмент направлений на вирішення наступних основних задач:

1) Забезпечення формування достатнього обсягу фінансових ресурсів відповідно з задачами розвитку підприємства в майбутньому періоді. 

2) Забезпечення найбільш ефективного використання сформованого обсягу фінансових ресурсів у розрізі основних напрямків діяльності підприємства.

3) Оптимізація грошового обігу. Одним із результатів такої оптимізації є мінімізація середнього залишку вільних грошових активів, яка забезпечує зменшення втрат від їх неефективного використання та інфляції.

4) Забезпечення максимізації прибутку підприємства з найменшим рівнем фінансового ризику. 

5) Забезпечення мінімізації рівня фінансового ризику при очікуваному рівні прибутку. 

6) Забезпечення постійної фінансової рівноваги підприємства в процесі його розвитку.

Сутність фінансового менеджменту реалізується через його функції. 
Фінансовий менеджмент виконує функції: управління формуванням усіх фінансових ресурсів; управління розподілом і використанням усіх видів фінансових ресурсів; планування (бюджетування), прогнозування та аналіз фінансового управління діяльністю підприємства.

До основних принципів фінансового менеджменту можна віднести:

· плановість та системність – планування матеріальних, трудових і фінансових ресурсів з метою забезпечення їх збалансованості, системність у розробці стратегії і тактики фінансування, в реалізації запланованих заходів;

· цільова спрямованість – орієнтація на цілі й завдання, які на цей момент ставить перед собою підприємство (підвищення рентабельності, зростання продуктивності праці, створення позитивного іміджу, запровадження інновацій, зміцнення конкурентних позицій на ринку, залучення матеріальних і фінансових ресурсів і т. д.);

· диверсифікованість капіталовкладень у двох аспектах: по-перше, інвестування грошових коштів у різні цінні папери, інвестиційні проекти; по-друге, створення багатопрофільних підприємств, що займаються різними видами підприємницької діяльності;

· стратегічна орієнтованість – орієнтація на стратегію довгострокового розвитку підприємства, знання та врахування стратегічних настанов конкурентів, випереджальне управління фінансами підприємства;

· варіативність – прогнозування різноманітних варіантів розвитку фінансової системи підприємства, пошук та обґрунтування альтернативних фінансових рішень.

Таким чином, фінансовий менеджмент одночасно є мистецтвом, вищим пілотажем управління фінансами підприємства і значною мірою залежить від кваліфікаційного рівня фінансових спеціалістів, їх уміння знайти й економічно обґрунтувати альтернативні варіанти розвитку подій та вибрати найефективніші фінансові методи і технологічні схеми фінансових операцій.
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ІНФОРМАЦІЙНЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ДЛЯ ПРОВЕДЕННЯ СТРАТЕГІЧНОГО УПРАВЛІННЯ
Одним із важливих ресурсів, необхідним для реалізації етапів стратегічного управління на підприємстві, є інформація. Інформаційне забезпечення охоплює усі стадії процесу стратегічного управління. Але варто зазначити, що інформаційне забезпечення процесу розробки стратегій є різним на всіх стадіях. 

Відсутність комплексного застосування системи інформаційного забезпечення стратегічного управління, а саме збору інформації з відповідних джерел, визначення показників та їх аналізу, можна вважати однією з основних причин незадовільного становища великої кількості вітчизняних підприємств [1, с. 71].

Інформаційне забезпечення – це процес задоволення потреб конкретних користувачів інформації, що базується на застосуванні конкретних заходів і засобів її отримання, обробки, накопичення та видачі у зручному для користувача виді [2, с. 22].

Зміст системи інформаційного забезпечення, її широта і глибина визначаються галузевими особливостями діяльності підприємств, їхньою організаційно-правовою формою, обсягом і ступенем диверсифікованості господарської діяльності і поруч інших умов [2, с. 42].

При проведенні стратегічного управління інформаційні дані варто об’єднати у однорідні за складом групи: 

– законодавча та інструктивна база (закони, постанови, інструкції); 

– юридичні (договірні) умови реалізації проекту (договори, контракти, протоколи та угоди на рівні інвестора, підрядника, користувача результатів капіталовкладень); 

–  результати експертиз (юридична, геологічна, екологічна, архітектурна, інженерна тощо); 

– кошторисно-нормативна база (кошториси інвестицій, розрахунки підрядника, збірники кошторисних норм і видів робіт); 

– технічна та технологічна документація (відомості технічного стану основних засобів, специфікація обладнання, відомості капремонту та простою, технологічні карти, розрахунки виробничої потужності);

–  аудиторські дослідження; 

– маркетингові дані (результати обстежень і опитувань споживачів, оцінки попиту та пропозиції, результати аналізу цінової політики тощо);

– методичне та програмне забезпечення (програмні продукти); 

– планові показники (бізнес-план, бюджети інвестицій); 

– дані облікової документації, статистичної і фінансової звітності підприємства.

У цілому можна зазначити, що система інформаційного забезпечення стратегічного управління підприємства повинна бути націлена не тільки на внутрішнє використання і прийняття управлінських рішень, а й на задоволення інтересів зовнішніх користувачів інформації. Основним напрямком удосконалення системи повинно бути впровадження інформаційного забезпечення.
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ОКРЕМІ ПИТАННЯ ЩОДО ОТРИМАННЯ ВІДШКОДУВАННЯ ПО ДОГОВОРУ ОБОВ’ЯЗКОВОГО СТРАХУВАННЯ ЦИВІЛЬНОЇ ВІДПОВІДАЛЬНОСТІ ВЛАСНИКІВ НАЗЕМНИХ ТРАНСПОРТНИХ ЗАСОБІВ  В УКРАЇНІ
Чинне законодавство передбачає, що постраждалі у дорожньо-транспортній пригоді (ДТП )можуть отримати відшкодування. 
Максимальна виплата потерпілому, яку може здійснити страхова компанія за обов’язковою автоцивілкою, складає 130 000 грн за майновими збитками та 260 000 грн - за збитками, спричиненими життю та здоров'ю. А в той де час,  в 40% випадків ДТП, збитки нанесені майну потерпілих, значно перевищують 130 000 грн. [1].

Вирішити цю проблему можливо  шляхом отримання  полісу добровільного страхування цивільної відповідальності і  за рахунок якого можливо збільшити страхове покриття до 1 000 000 грн.

Але для отримання відшкодування необхідно дотримуватися умов передбачених   нормами чинного  законодавством. 
До таких умов відносяться: 1) наявності  забезпеченого транспортного засобу; 2) дотримання процедури фіксування ДТП; 3) дотримання процедури звернення до страхової  компанії; 4) дотримання  процедури  нарахування виплати та їх здійснення страховою компанією.

Фіксування ДТП можливо двома шляхами: 

А) складанням європротоколу;   

Б) складанням протоколу ДТП  представниками органу  чи  уповноваженного підрозділу  Національної поліції.

В Україні діє спрощена система фіксації обставин ДТП із використанням Повідомлення про дорожньо-транспортну пригоду (європротоколу), що є передумовою для переходу до прямого врегулювання.

Дуже багато проблем виникають якщо складається європротокол. Наприклад, європротокол складається у випадках  передбачених пунктом 33.2   статті 33 Закону України «Про обов'язкове страхування цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів» [ 2], зокрема: 

- у разі настання ДТП за участю лише забезпечених транспортних засобів;

-  за умови відсутності травмованих (загиблих) людей;

- за згоди водіїв цих транспортних засобів щодо обставин її скоєння;

- за відсутності у водіїв транспортних засобів  ознак алкогольного, наркотичного чи іншого сп'яніння або перебування під впливом лікарських препаратів, що знижують увагу та швидкість реакції, ці водії мають право спільно скласти повідомлення про дорожньо-транспортну пригоду.

Складання європротоколу звільняє водіїв  від обов'язку інформувати відповідні підрозділи Національної поліції про ДТП та  мають право залишити місце дорожньо-транспортної пригоди. 

Постанова Верховного суду у справі № 728/682/17 від 17 квітня 2019 року[ 3] передбачає, що  європротокол  складається лише при сукупності усіх умов визначених статтею 33 «Про обов'язкове страхування цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів». 

Постанова Верховного Суду у справі № 728/682/17 від 17 квітня 2019 року [3] передбачає, що учасникам ДТП за відсутності хоча б однієї із умов перелічених у статті 33 Закону України № 1961-IV, під час ДТП необхідно  діяти відповідно до вимог п. 33.1.1 статті 33 Закону України № 1961-IV[ 2]  та пункту 2.10 Правил дорожнього руху[ 4], здійснити певні дії, зокрема:

- повідомити про ДТП орган чи уповноважений підрозділ Національної поліції; - записати прізвища та адреси очевидців; - чекати прибуття поліцейських; - самостійно не залишати місця події.

Але ,якщо враховувати європейський досвід  - поліція бере участь у оформленні ДТ П лише при наявності збитків життю або здоров’ю.
   Також важливою умовою отримання страхового відшкодування є дотримання строку звернення із заявою до страховика винної особи для отримання страхового відшкодування якщо шкода заподіяна майну потерпілого. 

Постанова Верховного суду від 02 травня 2018 року у справі №352/2740/14-ц [ 5] і Постанова Верховного суду від 05 червня 2018 року у справі №910/7449/17[ 6] та норми  статтей 35 та пункту 37.1.4 статті 37 Закону України «Про обов'язкове страхування цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів» передбачають, що після настання страхового випадку (ДТП) необхідно на протязі одного року звернутись із заявою до страховика винної особи для отримання страхового відшкодування якщо шкода заподіяна майну потерпілого, і трьох років, якщо шкода заподіяна здоров'ю або життю потерпілого, з моменту скоєння дорожньо-транспортної пригоди.
У Постанові Верховного суду у справі № 204/3413/16-ц від 31.10.18р. [ 7], Верховний  суд дотримується позиції, що  складаний європротокол не буде підставою для отримання страхового відшкодування  у випадку коли  невиконана хоча б одна з обов'язкових умов для його складання.

У  Постанові Верховного суду у справі №910/7449/17 від 05 червня 2018 року  передбачено, що страховик має право за полісом обов'язкового соціального страхування цивільної відповідальності цивільної відповідальності власників транспортних засобів відмовити у здійсненні виплати страхового відшкодування у випадку пропуску встановленого строку на звернення до нього із заявою про його виплату. Також, Постанова № 910/7449/17 від 05 червня 2018р. акцентує увагу, що  звернення до страхової компанії з заявою не залежить від суб'єкта звернення [6].
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СИСТЕМА ІНШИХ ЗАХОДІВ КРИМІНАЛЬНО-ПРАВОВОГО ХАРАКТЕРУ ЩОДО ФІЗИЧНИХ ОСІБ ЗА ЧИННИМ КРИМІНАЛЬНИМ КОДЕКСОМ УКРАЇНИ

Питання щодо системи інших заходів кримінально-правового характеру відноситься до найбільш дискусійних проблем сучасної доктрини кримінального права, що обумовлено відсутністю чіткої позиції законодавця з цього приводу.

У чинному Кримінальному кодексі України (далі – КК України) не передбачена система інших заходів кримінально-правового характеру щодо фізичних осіб, також відсутнє і законодавче визначення вказаного поняття. 

Інші заходи кримінально-правового характеру щодо фізичних осіб, на нашу думку, представляють собою відмінні від кримінального покарання, засоби реагування держави на вчинені суспільно небезпечні діяння, які передбачені як злочин (або злочини), що застосовуються самостійно або поряд з кримінальним покаранням, та відрізняються один від одного своєю правовою природою та цілями.Ці заходи у чинному Кримінальному кодексі України розпорошені по різнім розділам Загальної частини та не систематизовані. 

Згідно із положеннями Розділу XIV Загальної частини Кримінального кодексу України – «Інші заходи кримінально-правового характеру», до вказаних заходів законодавець відносить наступні: примусові заходи медичного характер, примусове лікування, спеціальна конфіскація. У Розділі XIII-1Загальної частини – «Обмежувальні заходи» передбачено, на нашу думку, також інший захід кримінально-правового характерну щодо фізичних осіб, які вчинили домашнє насильство – обмежувальні заходи. У Розділі XV Загальної частини – «Особливості кримінальної відповідальності та покарання неповнолітніх» передбачено такий інший захід кримінально-правового характеру як примусові заходи виховного характеру щодо неповнолітніх[1]. 

Головною відмінністю вказаних заходів від кримінального покарання є те, що вони не мають карального характеру, хоча і вважаються примусовими заходами як і кримінальне покарання, але їх застосування не тягне за собою судимість, хоча вони і пов’язані із певними правообмеженнями, передбаченими у законі.

Примусові заходи медичного характеру є безстроковим примусовим заходом психосоціальної реабілітації, який залежно від суб’єкта може бути застосований самостійно, наприклад, до неосудної особи або до особи, яка вчинила злочин у стані неосудності, але захворіла на психічну хворобу до постановлення вироку або під час відбування покарання, чи застосовуватися поряд із кримінальним покаранням, наприклад, щодо обмежено осудної особи.Вказані заходи мають на меті вилікування  чи поліпшення стану здоров'я осіб, до яких застосовуються; забезпечення безпеки суспільства; запобігання вчиненню зазначеними особами суспільно небезпечних діянь (злочинів).

Примусове лікування – це примусовий захід медико-реабілітаційного характеру, який застосовується судом поряд з призначеним кримінальним покаранням до осіб, які вчинили злочини та мають захворювання, що становлять небезпеку для здоров'я інших осіб, з метою їх вилікування від соціально небезпечного захворювання(або поліпшення стану їх здоров’я), профілактики цієї хвороби, а також запобігання вчиненню ними злочинів. До вказаної категорії осіб не відносяться особи, які страждають на алкоголізм та наркоманію.
 Спеціальна конфіскація, виходячи із змісту ч. 1 ст. 96-1 КК України, визнається як примусове, безоплатне вилучення за рішенням суду увласність держави грошей, цінностей та іншого майна, яке пов’язане звчиненням злочину. У ч. 1 ст. 96-2 КК України визначено майно, якепідлягає конфіскації. Метою застосування спеціальної конфіскації є: відновлення соціальної справедливості, яке відбувається шляхом вилучення активів, отриманих у ході вчинення злочину;  запобігання вчиненню нових злочинів.

За своєю правовою природою обмежувальні заходи «є примусовими кримінально-правовими заходами, що мають додатковий характер і застосовуються судом у разі вчинення повнолітньою особою злочину, пов’язаного з домашнім насильством…вказані заходи відносяться до інших заходів кримінально-правового характеру щодо фізичних осіб та мають на меті обмежити потерпілу від насильства особу від насильницьких дій кривдника та запобігти у майбутньому будь-яким формам насильства щодо неї» [2, с. 92].


Примусові заходи виховного характеру є примусовим,альтернативним кримінальному покаранню заходом, що застосовується до особливого суб'єкту кримінально-правових відносин – неповнолітнього, який вчинив злочин певного ступеню тяжкості та/або  певної форми вини у віці до 18 років або суспільно небезпечні діяння до досягнення віку, з якого може наставати кримінальна відповідальність із звільненням його від кримінальної відповідальності або від покарання. 


Таким чином, інші заходи кримінально-правового характеру є примусовими заходами, які є відмінними від кримінального покарання, застосовуються поряд із ним або самостійно та відрізняються один від одного правовою природою та цілями застосування. 
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МЕСЕДЖ ЩОДО ПРАВОВОЇ ПРИРОДИ ІНСТИТУЦІЇ ПРОЦЕСУАЛЬНИХ СТРОКІВ У АДМІНІСТРАТИВНОМУ СУДОВОМУ  ПРОЦЕСІ

Строк (час) є комплексною міждисциплінарною категорією - предметом дослідження різних галузей науки, включаючи право. 
Поняття строку  - це складний конгломерат, який включає дві важливі складові:  а) часові межи реалізації певного суб’єктивного права та виконання обов’язку або проміжку часу, з початком або закінченням якого закон пов’язує настання певних юридичних наслідків;

Б)  моменту часу реалізації певного суб’єктивного права та виконання обов’язку або проміжку часу, з початком або закінченням якого закон пов’язує настання певних юридичних наслідків. 

В чинній редакції Кодексу адміністративного судочинства України (далі -КАС України) понад 350 разів згадується термін «строк» або однокореневі з ним слова [1].

У межах адміністративного судочинства використовуються дві категорії « строки» та «процесуальні строки».

 Інститут строків в адміністративному судовому процесі виконує різноманітні важливі функції, зокрема:

А)  сприяє досягненню юридичної визначеності у публічно-правових відносинах;

Б) також стимулює учасників адміністративного процесу добросовісно ставитися до виконання своїх обов'язків; 

В) строки обмежують час, протягом якого такі правовідносини можуть вважатися спірними;

Г)  після завершення встановлених строків особи не можуть вирішити спір в судовому порядку. Дана гарантія сприяє забезпеченню  стабільності спірним відносинам. Своєчасно особи  не звернулися до суду - значить діє презумпція згоди на певний стан речей.

Д) сприяє реалізації принципу правової визначеності. Категорію «розумного строку» потрібно використовувати із врахуванням вимог   ч. 1 ст. 6 Конвенції про захист прав людини та основоположних свобод.
 Однак слід звернути увагу на те, що в практиці Європейського Суду з прав людини порушення «розумного строку» є одним з найпоширеніших підстав звернень. 
Ця вимога спрямована на швидкий захист судом порушених прав особи, оскільки будь-яке зволікання може негативно відобразитися на правах, які підлягають захисту. А відсутність своєчасного судового захисту може призводити до ситуацій, коли наступні дії суду вже не матимуть значення для особи та її прав[2].
Проблеми розумності строку, на які звертає увагу Європейський суд, стосуються необхідності конкретизація початку і закінчення його перебігу, важливим аспектом практики Суду є його позиція щодо співвідношення між тривалістю розгляду справи і позицією заявника. Зокрема, заявник повинен продемонструвати свою зацікавленість в оперативному виробництві у справі, виконуючи належним чином покладені на нього процесуальні дії, користуватися наданими державою можливостями для скорочення термінів судочинства [3, c.121 – 122]. До таких цікавих  справ із практики ЄСПЛ можливо віднести справу «Зяя проти Польщі» (заява № 45751/10[4].
У п. 116 рішення ЄСПЛ від 12.03.2009 у справі "Вергельський проти України" зазначено: "розумність тривалості провадження має оцінюватися у світлі конкретних обставин справи та з урахуванням таких критеріїв, як складність справи, поведінка заявника та відповідних органів". При цьому ЄСПЛ зазначає, що відкладення розгляду справи, призначення і проведення експертизи, участь судді в розгляді інших справ, повернення кримінальної справи прокуророві з метою усунення допущених порушень кримінально-процесуального законодавства самі по собі не суперечать чинному законодавству, але не можуть призводити до порушення права особи на судочинство в розумний строк (рішення ЄСПЛ від 13.07.83 у справі "Цимерман і Штайген проти Швейцарії"). Не може також бути виправданням збільшення строків судового розгляду відсутність достатньої кількості суддів та їх перевантаженість. Згідно з позицією ЄСПЛ Конвенція покладає на держави-учасниці обов'язок організувати свою судову систему таким чином, щоб суди мали змогу діяти відповідно до вимог п. 1 ст. 6 Конвенції, зокрема розглядати справи впродовж "розумного строку" (рішення від 06.09.2005 у справі «Павлюлінець проти України») [7]. (
Частина 1 ст. 118 КАС України, визначає  процесуальні строки як встановлені законом або судом строки, у межах яких вчиняються процесуальні дії. 
Процесуальні строки за своїм змістом є юридичними фактами, а за своєю формою – часовими обмеженнями, в межах яких суд, сторони, треті особи та зацікавлені особи повинні виконувати процесуальні дії  [6, с .74] . 
Для правильного використання в адміністративному судовому процесі  поняття «процесуальний строк» в ст. 103 КАС України запроваджено порядок обчислення процесуального строку. Так, перебіг процесуального строку починається з наступного дня після відповідної календарної дати або настання події, з якою пов'язано його початок [7]. 

Поширеною є категорія «розумний строк», який є оціночною категорією і визначається як найкоротший строк розгляду і вирішення адміністративної справи, достатній для надання своєчасного судового захисту порушених прав, свобод та інтересів у публічно-правових відносинах.

КАС України фактично не розмежовує поняття «строк» та «термін», застосовуючи їх як тотожні поняття. Наприклад,у ч. 5 ст. 249 КАС України застосовано обидва поняття, зокрема, йдеться про «строк для надання відповіді» та «термін, необхідний для виконання вказівок (суду)». Тобто, у площині даної статті, термін(строк)-  певний періоду часу, встановлений судом для виконання суб’єктом владних повноважень вказівок або надання відповіді відповідному суду.

Тоді як, у  Цивільному кодексі України дані поняття не є тотожними. Згідно  статтям 251,  252 ЦК України, строк –  це певний період у часі, зі спливом якого пов'язана дія чи подія, яка має юридичне значення (визначається роками, місяцями, тижнями, днями або годинами), а термін - певний момент у часі, з настанням якого пов'язана дія чи подія, яка має юридичне значення (визначається календарною датою або вказівкою на подію, яка має неминуче настати).
Терміни мають величезне значення в правовому регулюванні суспільних відносин. З ними пов'язані початок і закінчення дії правової норми матеріального права, вони вказують на своєчасне здійснення прав і обов'язків, визначають момент настання, а також припинення виконання будь-якого процесуального дії. Можливість захистити права та інтереси часто залежить від дотримання закріплених законодавчо строків для розгляду адміністративних спорів, оскарження і перегляду постанов, інших актів по адміністративних справах [3, c.159]. 
Процесуальні строки за своїм змістом є юридичними фактами, а за своєю формою – часовими обмеженнями, в межах яких суд, сторони, треті особи та зацікавлені особи повинні виконувати процесуальні дії [3, с .74] . 
Для правильного використання в адміністративному судовому процесі  поняття «процесуальний строк» в ст. 103 КАС України запроваджено порядок обчислення процесуального строку. Так, перебіг процесуального строку починається з наступного дня після відповідної календарної дати або настання події, з якою пов'язано його початок [7]. 
Необхідно звернути увагу, що процесуальні строки є багатогранним правовим явищем, і ця  інституція включає інститути: поновлення строків; продовження строків; зупинення провадження у справі; повернення (відмова у прийнятті) адміністративного позову, апеляційної, касаційної скарги чи іншого процесуального документа; залишення без руху адміністративного позову; залишення без розгляду (відмова у відкритті) адміністративного позову, апеляційної чи касаційної скарги (провадження); поважні причини пропуску строку; неповажні причини пропуску строку;розумні строки  та інші.


Значення строків в адміністративному судовому процесі  обумовлено тими правовими наслідками, які виникають  у випадку  їх пропуску. До таких наслідків можливо віднести: А) повернення. Наприклад,  позовної заяви (ст. 123КАСУ), зустрічної позовної заяви (ст. 178 КАСУ ) та т.п; Б) залишення безрозгляду адміністративного позову, клопотань та заяв учасників справи тінше.
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ПРОБЛЕМИ ФІЗИЧНОЇ ПІДГОТОВКИ ВІЙСЬКОВОСЛУЖБОВЦІВ

Анотація. В роботі висвітлено коло проблем з фізичної підготовки в Збройних силах України; визначені чинники, які негативно впливають на ефективність фізичної підготовки військовослужбовців Збройних Сил України.
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Провідні військові фахівці-теоретики звертають увагу на високій значущості та зростанні впливу фізичної підготовленості військовослужбовців на боєздатність та бойову готовність війська [2, 3, 4]. 

Фізична підготовка є основним предметом бойової підготовки, важливою частиною військового навчання і виховання особового складу Збройних Сил України (ЗСУ). Основною метою фізичної підготовки є забезпечення фізичної підготовленості військовослужбовців до діяльності в бойових умовах, до оволодіння й ефективного використання сучасних видів зброєтехніки, формування готовності до перенесення великих за обсягами фізичних навантажень, нервово-психічних напружень, рухової діяльності в екстремальних ситуаціях. 

Мета дослідження: визначити проблеми фізичної підготовки військовослужбовців ЗСУ.

Україна переживає важливі часи змін стандартів та потреб ЗСУ, вагому частину цього процесу займає підвищення рівня боєздатності української армії, поліпшення системи фізичної підготовки тощо.

Реформування системи фізичної підготовки військовослужбовців обумовлено наявністю низки чинників, які негативно впливають на ефективність організації та управління процесом фізичної підготовки військовослужбовців ЗСУ. 

Аналіз спеціальної літератури дозволив окреслити коло проблем фізичної підготовки в ЗСУ: 

1. потребує відновлення система підготовки, перепідготовки та підвищення кваліфікації кадрів з фізичної підготовки [4]; 

2. потребує вдосконалення методичного забезпечення у сфері фізичної підготовки та забезпечення її реалізації в практичній діяльності військ [3]; 

3. потребує вдосконалення організація фізичної підготовки в системі бойової підготовки у військах з метою приведення її у відповідність до вимог концептуальних змін в організації бойового навчання, врахування набутого досвіду протидії діяльності незаконних російських та проросійських збройних формувань у війні на сході України [1]. 

4. необхідне досягнення сумісності програм і нормативів з фізичної підготовки із системою фізичної підготовки особового складу армій провідних країн-членів НАТО [2]. 

5. гострим є питання створення системи забезпечення фізичної готовності осіб, які перебувають в резерві Збройних Сил України [2]. 

6. потребує підвищення розуміння командним складом ролі фізичної підготовки військово-прикладного спорту в системі бойового навчання, як важливого фактора підвищення фізичної і психологічної готовності військовослужбовців [1]. 

З урахуванням вищезазначених чинників, існуюча система фізичної підготовки в ЗСУ не здатна повністю забезпечити належний рівень фізичної готовності військовослужбовців до виконання навчально-бойових завдань, не сприяє підвищенню ефективності освітнього процесу слухачів вищих військових навчальних закладів, підготовки курсантів та ефективному управлінню процесом фізичного вдосконалення військовослужбовців. 

Виходячи з вищевикладеного постає необхідність перегляду програм фізичної підготовки та процесу фізичної підготовки військовослужбовців ЗСУ. При розробці навчальних програм і нормативних завдань, варто застосовувати передовий досвід країн-членів НАТО, основною метою яких є не тільки всебічний фізичний розвиток військовослужбовців, але й підвищення загального рівня та збереження здоров’я і працездатності. Одним із шляхів вирішення даної проблеми є застосування засобів сучасних видів спорту, або комплексної системи навчання, до якої входить тактична підготовка, рукопашний бій, тактична медицина, вогнева підготовка, гірська підготовка та інші, зокрема бойової армійської системи підготовки (БАрС).

Це буде сприяти створенню міцної основи загальної фізичної підготовленості для розвитку професійно-важливих фізичних якостей і рухових навичок, що дозволятимуть військовослужбовцям швидко і якісно опановувати специфічні операції, а також удосконаленню професійної рухової діяльності військовослужбовців.
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Заняття змішаними бойовими мистецтвами (MMA – від англ. Mixed martial arts) в нашій країні за останній час набули чималої популярності як серед дорослого, так і серед дитячого населення [4]. Сьогодні в Україні відбувається істотне збільшення кількості спортивних секцій, спортивних клубів, які навчають різним видам єдиноборств, серед яких ММА є найбільш ефективним і універсальним видом єдиноборств, бо вони є симбіозом бойових мистецтв і спортивних дисциплін [1]. При цьому контингент, що займається, в переважній більшості – це підлітки, які мають на меті оволодіння навичками самооборони [3].

Відсутність програмно-нормативного забезпечення з ММА, навчально-методичних посібників, присвячених організації і плануванню навчально-тренувального процесу дітей і підлітків змушує тренерів розробляти програми підготовки, спираючись тільки на особистий досвід, накопичений часто в інших видах єдиноборств.

Мета роботи: визначення впливу методики навчання специфічним технічним діям ММА на розвиток фізичних якостей та всебічний розвиток середніх школярів.

В нашій методиці ми використовували прийоми ММА, спрямовані на перемогу в поєдинку, виключаючи прийоми, спрямовані на знищення противника. Спортивний варіант включав у себе техніку нанесення ударів і захистів і техніку прийомів боротьби. Удари представлені об'єднаними прийомами з боксу, кікбоксингу, тайського боксу, карате, тхеквондо, ушу і карате. Прийоми боротьби представлені об'єднаними прийомами з вільної боротьби, самбо, дзюдо і окремого розділу захоплень, заломів і звільнення від захоплень з китайського цигуна і японського джиу-джитсу [2].

З метою виявлення ефективності впливу методики навчання специфічним технічним діям ММА на формування фізичних і функціональних показників у школярів 15-16 років протягом навчального року (10 місяців) був проведений педагогічний експеримент на базі загальноосвітньої школи І-ІІІ ступеня № 20, м. Одеса. У ньому взяли участь 34 юнаків 15-16 років – учні 10-11 класів, які мали приблизно однакові фізичні й фізіологічні характеристики. 

Випробовувані за бажанням були розділені на дві групи. Експериментальну групу (ЕГ) склали 12 юнаків, які бажали займатися змішаними бойовими мистецтвами. В контрольну групу (КГ) увійшла та ж кількість юнаків, які бажали відвідувати заняття за програмою загальної фізичної підготовки з силовою спрямованістю. Дві групи учнів окрім обов'язкових уроків з фізичної культури відвідували додатково три заняття в тиждень, тривалість кожного – 60 хвилин. 

Після систематичних занять був проведений аналіз прикінцевих результатів, якій показав, що юнаки ЕГ випереджають по всіх показниках фізичних якостей юнаків КГ. Так за швидкістю вони показали результат на 7,6 % кращий ніж КГ; за спритністю – на 3,0%, за динамічною силою м'язів ніг – на 3,8%, за загальною витривалістю – на 5,6%. Найбільші відмінності у показниках виявились за тестуванням гнучкості та силової витривалості – краще, ніж КГ на 33,6% і 35,7% відповідно.

За час проведення експерименту в юнаків, які відвідували заняття з силовою спрямованістю також покращилось опірність організму до простудних захворювань, однак в іншому зміни були незначні.

Висновки. Експериментальна методика в системі фізичного виховання у школярів ЕГ, що займаються ММА в позаурочний час, забезпечила: комплексний розвиток фізичних якостей, вміння школярів використовувати засоби ММА для зміцнення здоров'я, формування навичок єдиноборства, отримуючи на тренуванні досвід жорстких контактних поєдинків, вміння здійснювати самозахист в непередбачених життєвих ситуаціях; прилучення учнів до фізичного і морального вихованню, здорового способу життя, загартовуванню організму, побудові правильного режиму праці і відпочинку; здатність переносити великі фізичні і психологічні навантаження, розуміти необхідність вимог дисципліни і бути підготовленими до проходження військової та іншої державної служби.
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Спорт є одним з важливих засобів міжнародного культурного обміну XXI столітті, може створювати умови для консолідації України та активізувати соціально-економічного розвитку держави. Україна привертала до себе увагу міжнародної спортивної громадськості завдяки проведенню фінальної частини чемпіонату Європи з футболу в 2012, що зобов'язує підвищувати рівень розвитку фізичної культури і спорту до міжнародних стандартів [1].

Спорт вищих досягнень – напрям спорту, орієнтований на досягнення високих спортивних результатів шляхом створення умов для максимальної реалізації індивідуальних можливостей спортсменів, здатних успішно конкурувати на міжнародних спортивних змаганнях. Статтею 20 Закону України «Про фізичну культуру і спорт» визначено, що «держава створює необхідні умови для самовдосконалення спортсменів і фахівців спорту, які досягли високих спортивних результатів в міжнародних змаганнях і сприяли підвищенню міжнародного авторитету України» [2].

У систему спорту вищих досягнень в Україні входить основний склад національних збірних команд з футболу, центри олімпійської підготовки, школи вищої спортивної майстерності, спортивні футбольні клуби [3].

Сучасні тенденції розвитку спорту вищих досягнень в світі характеризує зростання популярності і авторитету міжнародних спортивних організацій, широка державна підтримка підготовки спортсменів високого класу і спортивних резервів, рішення питань соціального захисту та заохочення спортсменів, тренерів та фахівців. Окрім того, на міжнародній арені намітились вектори зближення професійного і олімпійського спорту, зростання ролі новітніх наукових технологій в досягненні високих спортивних результатів [4].

Футбол як один з найбільш популярних видів спорту розвивається відповідно до основних тенденцій еволюції спорту вищих досягнень [5]. Зрозуміло, що в кожному виді спорту ці тенденції мають свої особливості, проте загальні для більшості видів спорту, в тому числі й для футболу, можна визначити як: зростання конкуренції на світовій арені; розширення географії змагань, значне зростання обсягів і інтенсивності тренувальних навантажень; постійне зростання кількості змагань; вузька спеціалізація спортивної підготовки і всього тренувального процесу; вдосконалення техніки спортивних вправ; підвищення вимог до функціональної підготовки спортсменів.

Виходячи з цього, основними напрямами вдосконалення системи спортивної підготовки в футболі можна вважати: розширення нетрадиційних засобів підготовки (електростимуляція, стретчинг, методи розвитку фізичних якостей, методи розвантаження, східні системи і ін.); створення особливих кліматичних, географічних та інших умов при підготовці футболістів до змагань; збалансований режим відпочинку і навантажень, харчування; оновлення засобів відновлення і стимуляції працездатності; збільшення кількості стартів (змагальних днів) як засіб підвищення функціональних резервів організму; раціоналізація обсягів і інтенсивності навантаження з метою збереження здоров'я футболістів; забезпечення відповідності системи тренування вимогам сучасного футболу (відповідність засобів, методів тренування, характеру активного відпочинку тощо); максимальна орієнтація на індивідуальні здатності та властивості спортсмена; підготовка спортсменів на основі модельних характеристик (морфофункціональних, фізичних і психічних якостей, рівня здоров'я) [1, 13].

Висновок. Аналіз літературних джерел і узагальнення практичного досвіду підготовки футболістів свідчить про наявність великого арсеналу наукових знань про перспективи і напрями розвитку футболу. Однак ці дані носять розрізнений характер і стосуються окремих сторін підготовки в дитячо-юнацькому, резервному і професійному футболі, що ускладнює пошук глобальних шляхів удосконалення тренувального процесу та змагальної діяльності, пов'язаних з вирішенням проблем українського футболу. Сьогодні рельєфно позначилася необхідність вдосконалення системи підготовки в футболі, яка диктується тенденціями розвитку сучасного спорту і нагальною потребою практики в більш раціональних технологіях забезпечення підготовки.
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В останні роки активізувалася увага до здорового способу життя студентів, це пов'язано зі стурбованістю суспільства щодо здоров'я фахівців, що випускаються вищою школою, зростання захворюваності в процесі професійної підготовки та наступним зниженням працездатності. 

Зміст здорового способу життя студентів відображає результат поширення індивідуального або групового стилю поведінки, спілкування. Основними елементами здорового способу виступають: дотримання режиму праці та відпочинку, харчування і сну, гігієнічних вимог, організація індивідуального доцільного режиму рухової активності, відмова від шкідливих звичок. Культура міжособистісного спілкування і поведінки в колективі. Культура сексуальної поведінки. Змістовне дозвілля, яке надає розвиваючий вплив на особистість.

Здоровий спосіб життя багато в чому залежить від ціннісних орієнтацій студента, світогляду, соціального і морального досвіду. Громадські норми, цінності здорового способу життя приймаються студентами, як особистісно значущі, але не завжди збігаються з цінностями, виробленими суспільною свідомістю. Так в процесі накопичення особистістю соціального досвіду можлива дисгармонія пізнавальних (наукові та життєві знання), психологічних (формування інтелектуальних, емоційних вольових структур), соціально-психологічних (соціальні орієнтації, система цінностей), процесів. Подібна дисгармонія може стати причиною формування асоціальних якостей особистості. Тому у ВНЗ необхідно забезпечити свідомий вибір особистістю цінностей здорового способу життя і формувати на їх основі стійку, індивідуальну систему ціннісних орієнтацій, здатну забезпечити саморегуляцію особистості, мотивацію її поведінки та діяльності. Для студентів з високим рівнем розвитку особистості характерно не тільки прагнення пізнати себе, але й бажання і вміння змінити себе та мікросередовище, в якому він знаходиться. Шляхом активного саморозвитку і формується особистістю її спосіб життя. Самосвідомість, вбираючи в себе досвід досягнень особистості в різних видах діяльності, перевіряючи фізичні і психічні якості через зовнішні види діяльності, формує повне уявлення студента про себе. 

Одночасно з цим в культуру самосвідомості включаються ідеали, норми і цінності. Існує багато визначень поняття «Здоровий спосіб життя», зміст яких визначається професійною точкою зору багатьох авторів. За визначенням Всесвітньої Організації Охорони здоров'я прийнятому в 1947р .: «Здоров'я-це стан фізичного, духовного і соціального благополуччя, а не тільки відсутність хвороб і фізичних дефектів». З фізіологічної точки зору визначальними є такі формулювання:

- індивідуальне здоров'я людини;

- природний стан організму на тлі відсутності патологічних зрушень;
- індивідуальне здоров'я людини-це гармонійна єдність всіляких обмінних процесів організму, що створює умови для оптимальної життєдіяльності всіх систем і підсистем організму; 

- здоров'я – це процес збереження розвитку біологічних, фізіологічних, психічних функцій людини при максимальній тривалості його активного життя.
Пізнання самого себе є необхідною умовою забезпечення життєдіяльності спеціаліста в умовах сучасних впливів зовнішнього середовища. Формування фізичної культури особистості немислимо без вміння раціонально коригувати свій стан засобами фізичної культури та рухової діяльності. Рухи грають істотну роль у взаємодії людини з зовнішнім середовищем. 

Під впливом фізичного тренування відбувається неспецифічна адаптація організму людини до різноманітних проявів факторів зовнішнього середовища, а систематична рухова активність, заняття фізичною культурою і спортом роблять позитивний вплив на організм людини, в тому числі – на органи кровообігу. Експериментальні дані підкреслюють стимулюючий вплив оптимально організованою рухової активності на рівень фізичної і розумової працездатності.
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РОЗВИТОК ШВИДКІСНО-СИЛОВИХ ЗДІБНОСТЕЙ ШКОЛЯРІВ НА УРОКАХ ФІЗИЧНОЇ КУЛЬТУРИ ЗАСОБАМИ ФУТБОЛУ

Інтенсивні розробки сучасних педагогічних технологій з фізичного виховання підростаючого покоління ведуться не тільки в Україні, але і в інших країнах світу. Низка дослідників займалися питаннями фізичної підготовленості школярів. У своїх роботах вони вказують на підвищення її рівня за рахунок зміни засобів, переважно впливаючи на окремі рухові здібності. Футбол дозволяє без значних матеріальних витрат досягти високого рівня фізичної підготовленості та розвивати швидкість, силу, спритність, та інші рухові якості, виховувати сміливість, дисциплінованість, рішучість[1,3].
Актуальність теми, обраної нами для дослідження, полягає у виявленні особливостей впливу засобів футболу на розвиток швидкісно-силових здібностей учнів підліткового віку на уроках фізичної культури. Зогляду на те що темпи приросту швидкісно-силових можливостей спостерігаються у дівчат від 10 до 11, а у хлопців від 10 до 11 та від 13 до 15 років. Окрім того, у середньому шкільному віці закладаються основи фізичного і психічного розвитку, формуються уміння, удосконалюються рухові навички та морально-вольові якості, що сприяють розвитку позитивних рис особи.

Ми у роботі опирались на позицію фахівців, що для учнів середнього шкільного віку не рекомендується форсувати розвиток власне силових здібностей і тому силові вправи повинні мати швидкісну спрямованість із обмеженням статичних напружень, отже, ми припускаємо, що використання засобів футболу на уроках фізичної культури сприятиме підвищенню рівня розвитку швидкісно-силових здібностей учнів підліткового віку.

Мета дослідження – проаналізувати вплив спеціальних вправ футболу на організм школярів та здійснити відбір найкращих засобів на розвиток швидкісно-силових здібностей учнів підліткового віку.

У процесі вивчення науково-методичної літератури та передового педагогічного досвіду, щодо застосування засобів футболу в процесі фізичного виховання школярів, ми виявили, що футбол належить до видів спорту, який у великій мірі сприяє різнобічному гармонійному розвитку людини і разом з тим пред’являє його організму виключно високі вимоги. Серед чисельних видів спорту, які культивуються в системі фізичного виховання України, футбол займає одне з провідних місць. Під час гри у футбол сила особливо яскраво проявляється при відборі м’яча ногою, при поштовхах тілом, при ударах по м’ячу ногою і головою. Але навіть у більшості підлітків, які систематично займаються футболом, на відміну від інших компонентів рухової діяльності силові показники не досить високі, що вказує на незначну кількість занять по її розвитку. Саме у збільшенні сили закладено невикористані можливості подальшого підвищення рівня фізичної підготовленості (2(.

Основний і єдиний метод виконання силових вправ у футболі – повторний. Для різних варіантів виконання силових вправ у практиці спорту використовують наступні методи: 

- метод максимальних зусиль; 

- метод повторних зусиль; 

- метод вибухових зусиль; 

- метод колового тренування[4].

Як зазначають Н.В. Зимкін, А.А. Дмитрієв, 1989 та ін., незначні навантаження не дають бажаного ефекту, а великі, в свою чергу – небезпечні для здоров'я дітей. 

Значна кількість спеціальних досліджень присвячено, головним чином, вивченню впливу одноразових фізичних навантажень на локомоторні і вегетативні функції. Однак, відомо, що для ідеалізації локомоторних і вегетативних функцій у процесі занять фізичними вправами необхідне багаторазове виконання навантажень різноманітного характеру. Тому при плануванні фізичних навантажень для учнів  завжди постає питання, скільки разів повторювати ту чи іншу вправу, коли зупинити навантаження. Н.Т.Озолін (1940), В.С.Фарфель (1962), Б.В.Сермєєв (1974), В.М.Туманцев (1969), А.А.Дмитрієв (1989) та ін. вважають, що навантаження можна виконувати до втоми. Однак, дуже важливо при заняттях фізичними вправами не доводити навантаження до 3-го ступеня втоми, так як вони негативно відбиваються на працездатності організму. Надмірні навантаження можуть призвести до зриву серцевої діяльності (А. П. Сокорін, 1974‑80 рр) (1,4(. 

Після цілеспрямованих тривалих навантажень необхідно влаштовувати досить тривалі перерви для відновлення. 

Таким чином, доходимо до наступного висновку. Сила в її чистому вигляді в незначній мірі проявляється у змагальній діяльності футболістів. Тому при розвитку рухових здібностей підлітків вчитель на уроці повинен розглядати її як базу для виховання і вдосконалення швидкісно-силових здібностей, а футбол є для цього прекрасним засобом.
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ДИФЕРЕНЦІЙНИЙ ПІДХІД ДО ПРОЦЕСУ ПІДГОТОВКИ ЮНИХ ВОЛЕЙБОЛІСТІВ З УРАХУВАННЯМ ІГРОВОГО АМПЛУА

Вступ. Підготовка спортсменів у сучасних умовах багато в чому обумовлена ефективністю методів організації і керування тренувальним процесом [2-5].

Планування річної підготовки спортсменів – одна з найважливіших сторін управління тренувальним процесом. Принциповою особливістю річної підготовки є те, що вона будується на основі самостійних структурних утворень, всі елементи яких об’єднані загальним завданням досягнення конкретного стану підготовленості спортсмена, що забезпечує успішний виступ у головних змаганнях [6].

Дослідження Абдель Салам Хусейна, Є.П. Волкова [1], підтверджують пріоритетність розвитку в юних волейболістів швидкісно-силових здібностей за рахунок розподілу загального тренувального часу фізичної підготовки.

Однак на сьогодні гостро відчувається недостатність спеціальних науково обґрунтованих методичних рекомендацій щодо вдосконалення швидкісно-силової підготовки юних волейболістів, зокрема 15-16 років, з урахуванням відмінностей ігрового амплуа. У зв’язку із цим виникає необхідність комплексного дослідження змісту та структури тренувального процесу волейболістів з урахуванням відмінностей моторики кожного ігрового амплуа та специфіки змагальної діяльності.

Мета роботи – розробити програму фізичної підготовки, орієнтовану на розвиток швидкісно-силових здібностей на основі диференціації тренувального процесу волейболістів 15-16 років з урахуванням ігрового амплуа.

Методи і організація дослідження: для вирішення поставлених завдань у роботі використані такі методи дослідження: аналіз спеціальної науково-методичної літератури, педагогічне спостереження, моторне тестування, педагогічний експеримент, методи математичної статистики.
Експериментальне дослідження проводилися протягом підготовчого періоду циклу підготовки спортсменів на базі ДЮСШ № 2 та ДЮСШ № 8 міста Одеси. В дослідженні взяли участь 47 юних волейболістів віком 15 – 16 років.

Результати дослідження та їх обговорення.

Аналіз змагальної діяльності нападаючих першого темпу засвідчив, що гравці даного амплуа із загальної кількості технічних дій за гру в середньому виконують блокувань – 43 %, атакуючих дій – 22 %, виконання подачі – 13 %, виконання другої передачі – 10 %, захисних дій – 9 %, прийом м’яча після подачі – 3 %. У нападаючих другого темпу було зафіксовано такі показники: блокувань – 24 %, атакуючих дій – 21 %, виконання подачі – 11 %, виконання другої передачі – 9 %, захисних дій – 17 %, прийом м’яча після подачі – 18 %. У зв’язуючих: блокувань – 17 %, атакуючих дій – 4 %, виконання подачі – 9 %, виконання другої передачі – 55 %, захисних дій – 13 %, прийом м’яча після подачі – 2 %. У гравців ліберо, у зв’язку з обмеженнями в правилах для даного ігрового амплуа, ми зафіксували виконання захисних дій – 49 %, прийом м’яча з подачі – 42 %, другої передачі – 9 %.

Для визначення показників, які найсуттєвіше впливають на стан підготовленості волейболістів кожного ігрового амплуа, ми використали факторний аналіз, що дозволив нам розглянути комплекс показників: антропометрії, опорно-ресорної функції ступні, тонусу м’язів, фізичної підготовленості та виявити їхню взаємозалежність. У результаті обробки даних було отримано 7 факторів і визначена частка впливу кожного фактора на загальну варіацію вибірки для різних ігрових амплуа волейболістів.

Запропонована програма підготовки включає ряд розроблених комплексів фізичних вправ різної спрямованості для ЗФП і СФП. Головною відмінною рисою програми є диференційний підхід до вдосконалення фізичних кондицій волейболістів у підготовчому періоді відповідно до специфіки змагальної діяльності кожного ігрового амплуа.

Для перевірки ефективності експериментальної програми фізичної підготовки волейболістів різного ігрового амплуа був проведений педагогічний експеримент у групах спортивного вдосконалення ДЮСШ № 2 та ДЮСШ № 8 міста Одеси. Експеримент проводився в умовах навчально-тренувальних занять протягом підготовчого періоду річного циклу підготовки волейболістів 15-16 років з серпня 2019 року по лютий 2020 року.

У дослідженнях взяли участь 26 волейболістів 15-16 років ДЮСШ № 2 експериментальної групи та 21 волейболіст ДЮСШ № 8 контрольної групи. Виміри показників швидкісно-силової підготовленості, тонусу м’язів, опорно-ресорної функції ступні проводилися на початку і наприкінці підготовчого періоду. 
Загальний розподіл тренувального часу в контрольній і експериментальній групах в підготовчому періоді був однаковим.

Необхідно відзначити, що наприкінці експерименту у спортсменів обох груп відбулися позитивні зрушення в показниках швидкісно-силової підготовленості.

Дані дослідження швидкісно-силової підготовленості свідчать, що волейболісти, які входять до контрольної та експериментальної груп тих самих амплуа, на початку експерименту істотно не розрізнялися щодо більшості досліджуваних показників (Р>0,05).

Впровадження розробленої програми в тренувальний процес експериментальної групи обумовило в підсумку експерименту більш значущі зміни в показниках, що характеризують швидкісно-силові здібності волейболістів цієї групи, ніж в показниках спортсменів контрольної групи.

В експериментальній групі у нападаючих першого темпу спостерігалося покращення показників швидкісно-силових здібностей: метання набивного м’яча вагою 1 кг сидячи – 11 %, стоячи – 11,6 %, у стрибку – 10,7 %; вистрибування з присіду – 6 %, піднімання тулуба в положення сидячи з положення лежачи на спині протягом 20 с. – 9,3 %; силова витривалість – підтягування на поперечині – 21,1 %; згинання – розгинання рук в упорі лежачи – 14,6 %; стрибок у висоту з місця – 9,1 %, з розбігу – 7,9 %; сила м’язів розгиначів ніг – 12,7 %; сила м’язів розгиначів спини – 7 %.

У нападаючих другого темпу спостерігалася аналогічна тенденція зростання швидкісно-силових можливостей. Приріст досліджуваних показників був таким: метання набивного м’яча вагою 1 кг стоячи – 13,7 %; метання набивного м’яча вагою 1 кг у стрибку – 12 %; вистрибування з присіду – 5,8 %; піднімання тулуба в положення сидячи з положення лежачи на спині протягом 20 с. – 5,4 %; підтягування на поперечині – 17,6 %; згинання – розгинання рук в упорі лежачи – 13,5 %; стрибок у висоту з місця – 5,2 % стрибок у висоту з розбігу – 5,4 %; сила м’язів розгиначів ніг – 9,5 %; сила м’язів розгиначів спини – 8,5 %; кількість присідань протягом 20 с. – 9,7 %.

У зв’язуючих відзначено збільшення показників: метання набивного м’яча вагою 1 кг стоячи на 11 % і в стрибку – на 10,2 %; кистьова динамометрія правої руки – на 6,5 % лівої – на 6 %; сила м’язів розгиначів ніг на 6,2 %, сила м’язів розгиначів спини – на 7 %; стрибок у висоту з місця – на 7,4 % і з розбігу – на 7,7 %; біг зі зміною напрямку 6 х 5 м. – 5,9 %.

У ліберо покращилися показники в наступних тестах: біг зі зміною напрямку 6 х 5 м. – 6 %, стрибок у висоту з місця – 7,4 %, стрибок у висоту з розбігу – 6,8 %, стрибок у довжину з місця – 3,4 %; вистрибування із присіду протягом 20 с. – 6,4 %; піднімання тулуба в положення сидячи з положення лежачи на спині протягом 20 с. – 10,3 %; підтягування на поперечині – 26,3 %; згинання та розгинання рук в упорі лежачи – 15,7 %; присідання протягом 20 с. – 8,1 %.

Висновки.
1. Аналіз спеціальної літератури засвідчив, що серед наукових і методичних робіт відсутні спеціальні дослідження, які стосувалися б розробки структури фізичної підготовки волейболістів залежно від ігрового амплуа. Дослідження даної проблеми є на сьогодні актуальним, має істотне теоретичне і практичне значення.

2. Отримані в ході констатуючого експерименту дані дозволили розробити програму фізичної підготовки. Основу експериментальної програми склали комплекси фізичних вправ для загальної і спеціальної фізичної підготовки. 
Головною відмінною рисою програми є зміни обсягів і спрямованості спеціальних навантажень у підготовчому періоді відповідно до особливостей найважливіших швидкісно-силових проявів кожного ігрового амплуа.

3. Достовірні зміни найважливіших для кожного ігрового амплуа показників швидкісно-силової підготовленості волейболістів свідчать про ефективність запропонованої нами структури розподілу навантажень у підготовчому періоді річного циклу підготовки.
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МЕТОДИ ВІДБОРУ ДІТЕЙ ДЛЯ ЗАНЯТЬ В ДИТЯЧІ СПОРТИВНІ ШКОЛИ З БАСКЕТБОЛУ

Система відбору є складним соціальним механізмом, який працює не тільки для спорту, але і тісним образом пов'язаний з іншими сферами діяльності. А також система відбору спортсменів є одним з найважливіших елементів сучасного спорту. Основна її функція це – забезпечення видів спорту контингентом спортсменів. Інакше говорячи, система відбору повинна забезпечити включення, переміщення і відрахування спортсменів в окремих системах змагань, видах спорту і в спорті загалом.
Професійний відбір. Дослідження велися в двох напрямах; розробки теоретичних основ професійного відбору і визначення методів придатності до окремих професій. Спонтанний відбір заснований на природному ході подій при виборі молодими спортсменами-новаками вигляду спорту, яким вони хочуть займатися. Організований (плановий) відбір зустрічається в двох варіантах. Перший варіант характеризується дією, обмеженою відносно коротким періодом. Другий варіант являє собою відбір як система або спортивно-педагогічний процес з характеристиками програмної роботи, що має безперечні переваги. Початковий відбір дітей в спортивну школу може здійснюватися в двох формах – в формі відсівання і в формі вибору. Виходячи з особливостей спортивної діяльності, вся система відбору в спорті і вживані в ній критерії повинні відповідати деяким методологічним принципам: принцип комплексного підходу принцип єдності придатності, орієнтації і відбору, принцип єдності інтересів спорту і інтересів особистості, принцип діагностики обучаємості, принцип послідовності і вибірковості, принцип єдності відбору і виховання спортсменів.
Початкова спортивна підготовка покликана виховувати якості і властивості індивіда для створення можливостей спортивного вдосконалення. Тому мета відбору для початкової спортивної підготовки – визначення придатності до спортивного вдосконалення. Представляється логічним так само назвати цей етап відбору.
Другий етап відбору повинен називатися етапом оцінки перспективності. Тут, як і на першому етапі, не може бути якоюсь короткочасною, тим більше однократної діагностики. Необхідний комплекс оцінок цілого ряду характеристик, пов'язаних з успішністю навчання і реалізацією здібностей в конкретній ігровій обстановці різної міри напруженості.
Третій етап відбору – комплектування команди. Скоріше за все, правомірно і залишити за ним таку поширену назву. На цьому етапі не тільки інакші мірки, але і трохи інше, більш вузьке, але і більш жорстке розуміння придатності. Тренер команди шукає не просто сильного гравця, але і відповідного по стилю, потрібного по амплуа, сумісного з ігровим колективом. У дослідницькій і в практичній роботі відчувається все більша необхідність в застосуванні стандартизованих методів. Стандартизований метод являє собою втручання фахівця, яке за своєю формою; структурі, змісту і способу застосування точно затверджено і визначено (стандартизировано). Процес відбору немислимий без вивчення особистості видатних спортсменів, їх ігрової діяльності, спортивного шляху. Комплектуючи групи новаків, тренер завжди, нехай інтуїтивно, орієнтується на відомий йому ідеал. Моделі ігрової ефективності в різній спортивній грі різні. Їх значення для відбору складається в тому, що вони орієнтують тренерів на ті вимоги, які пред'являються до гравця високого класу.
Для кожного кандидата відбір в кінцевому рахунку зводиться до позитивного або негативного результату. Позитивний результат відбору може, наприклад, полягати у зарахуванні до групи і команду, включення в гру запасного спортсмена, призначення тренера, а негативний реалізується в вигляді відрахування, виключення, видалення, дискваліфікації, переведення основного спортсмена в число запасних і т. д.

Спортивний відбір триває постійно в процесі спортивної діяльності. Так, якщо новачок зараховується в спортивну групу, то потім робота з ним продовжується до тих пір, поки з яких-небудь причин не приймається рішення про припинення занять. Відрізок часу, протягом якого здійснюється спортивний відбір, може мати різну величину – від декількох секунд до декількох років. Так, наприклад, початковий відбір юних спортсменів проводиться в розрахунку на подальшу багаторічну спортивну діяльність. Навпаки, заміни спортсменів по ходу змагання діяльності, дозволені правилами деяких видів спорту, нерідко є відбір для подальшої діяльності протягом декількох секунд (як у випадку заміни гандбольного воротаря на час виконання суперником семиметрового штрафного кидка).

Процедура спортивного відбору включає в себе три етапи: визначення специфіки вимог, які пред'явить майбутня діяльність; прогнозування можливостей конкретних кандидатів; прийняття позитивного або негативного рішення з його подальшою реалізацією. Отже, з вищенаведених визначень вже можна зробити висновок про те, що спортивний відбір, що є комплексом заходів, можна застосувати як до дітей, які не займаються ніяким спортом, так і до спортсменів.
Спортивний відбір проходять всі учасники спортивної діяльності: спортсмени, тренери, судді, спортивні лікарі, фахівці з комплексної наукової групи і т. д. Часто призначення певного тренера збірної команди робить значно більший вплив на спортивні досягнення, ніж включення до неї самого сильного спортсмена.
Спортивний відбір триває постійно в процесі спортивної діяльності. Так, якщо новачок зараховується в спортивну групу, то потім робота з ним продовжується до тих пір, поки з яких-небудь причин не приймається рішення про припинення занять. Відрізок часу, протягом якого здійснюється спортивний відбір, може мати різну величину – від декількох секунд до декількох років. Так, наприклад, початковий відбір юних спортсменів проводиться в розрахунку на подальшу багаторічну спортивну діяльність. Навпаки, заміни спортсменів по ходу змагання діяльності, дозволені правилами деяких видів спорту, нерідко є відбір для подальшої діяльності протягом декількох секунд.
З усього цього випливає наступний висновок.
Відбір до ДЮСШ з баскетболу складається з трьох етапів. 1 етап – попередній, 2 етап – проміжний і 3 етап – заключний.
До критеріїв відбору належать: антропометричні дані, медичні показники, статура, рухові здібності.
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ЕЛЕКТРОННІ ПОЛІСИ: АНАЛІЗ, ПЕРЕВАГИ ТА НЕДОЛІКИ ЗАСТОСУВАННЯ

В Україні запрацював електронний поліс ОСЦПВ – нова можливість для сучасного клієнта, який готовий укладати договір страхування on-line. Обсяг Інтернет-транзакцій збільшується щорічно в рази, більшість молоді й людей активного віку воліють здійснювати оплату платежів, не виходячи з дому, покупка квитків на поїзд чи літак доступна онлайн не перший рік, тому запуск електронного поліса – це відповідь на виклик сучасного суспільства.
 За минулий рік високотехнологічні страхові компанії збільшили свій дохід у середньому на 6,2%, тоді як інші учасники ринку – лише на 3,4%. Це говорить про те, що технології дають змогу страховому ринку передусім знизити витрати, оптимізувати свої бізнес-процеси, а отже, створювати нові алгоритми ефективної взаємодії з клієнтами. [1].

Ризики електронного поліса можна розглядати з декількох позицій. По-перше, нівелюється ризик фальсифікації договору ОСЦПВ, коли, наприклад, поліс укладається після ДТП, але датою початку дії вказується попередній день. З електронним полісом таке неможливо, працює актуалізація за часом. По-друге, знижується ризик існування помилкових сайтів страховика, тобто обман на довірі клієнта. [2].

Впровадження системи електронних полісів в Україні - актуальне питання, враховуючи глобальний розвиток комп'ютерних технологій у всіх сферах нашого життя.

Впровадження проекту Електронний поліс в Україні стосується всіх страхових компаній - членів МТСБУ, в кваліфікаційному виборі та оцінці пропозицій розробника приймали участь керівники та експерти 10 страхових компаній: АТ СК «АХА Страхування»; ПрА СК "ІНГО Україна"; ПрАТ СГ «ТАС»; НАСК «Оранта»; ПрАТ «СК «Іллічівське»; ПрАТ СК «АСКО-Донбас Північний»; ПрАТ «Європейський страховий альянс»; СК «ВУСО»; ПАТ «Страхова компанія «Універсальна»; ПрАТ «УТСК». [3]

Впровадивши таку технологію в Україні, страховики зможуть заощадити. Система «Електронний поліс» має бути сучасною, швидкодіючої і ефективною Система повинна пропонувати прогресивним страховикам інструментарій (АРІ).

Завдяки впровадженню електронного поліса ймовірність придбання поліса у шахраїв зводиться до мінімуму, а споживачі 28 страхових послуг отримують додаткові гарантії майбутніх виплат. Розпорядженням також передбачено можливість укладення договорів як в паперовій так і в електронній формі, що враховує потреби споживачів страхових послуг, які не мають технічної можливості укласти внутрішній електронний договір (з огляду на необхідність забезпечення надання страхових послуг на всій території України). [4] 

14 грудня 2017 року Нацкомфінпослуг затвердила зразок і технічний опис поліса обов'язкового страхування цивільно-правової відповідальності (ОСЦПВ), візуальної форми поліса, що підтверджує висновок електронного договору, і спеціального знаку, що видається страхувальнику при укладенні такого договору. [5] 
Отже, електронний поліс має підвищити рівень довіри громадян до електронних послуг в страхуванні та забезпечити принципи свободи договору у сфері надання страхових послуг.

Таким чином для забезпечення нормального ефективного функціонування автотранспортного страхування, впровадження системи "електронного полісу" має базуватися на певних принципах, а саме: сучасності, швидкодієвості і ефективності; обудови на базі вільного та відкритого програмного забезпечення; пропозиції прогресивним страховикам інструментарію інтеграції їх інформаційних систем за допомогою веб-сервісів; здатності справлятися з високим навантаженням; здатності працювати безперервно;  відповідності найвищим вимогам інформаційної безпеки; інтегрованості з базою даних Національної автоматизованої інформаційної системи Департаменту Державної автомобільної інспекції, базою даних пільгових посвідчень, реєстрами фізичних та юридичних осіб.
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СУТНІСТЬ ТА ВИДИ ТРАНСПОРТНОГО СТРАХУВАННЯ В УКРАЇНІ
 Засоби транспорту, як і домашнє майно, страхуються добровільно. На страхування беруться автотранспортні засоби та водні маломірні судна, які підлягають державній реєстрації у встановленому порядку.
До автотранспортних засобів відносять: легкові, вантажні, вантажо-пасажирські, мікроавтобуси, мотоцикли, моторолери, мотоколяски, мопеди, трактори та міні-трактори.
На мою думку, найпоширенішим видом майнового страхування є страхування автотранспортних засобів. У США, скажімо, на цей вид страхування припадає близько 45% загального збору премій за майновим страхуванням. Це пояснюється, з одного боку, стрімким зростанням чисельності власників автотранспортних засобів та високим рівнем небезпеки цього виду транспорту — з іншого. 
Статистичні дані свідчать, що число загиблих на 1 млрд. пасажиро-кілометрів становить: для автотранспорту — 16 осіб, для повітряного — 6,5, для залізничного транспорту — 1,2 особи. Одночасно із транспортним засобом можуть бути застраховані (за бажанням страхувальника) водій та пасажири, додаткове устаткування до транспортного засобу, вантаж, який на ньому перевозять.
До водних транспортних засобів відносять різноманітні човни, яхти, катамарани і т. ін.
Отже, в автострахуванні до об'єктів страхування відносять: страхування "авто-каско"; страхування цивільної відповідальності; страхування від усіх видів ризиків; страхування автомобілів на час ремонту, парковки та зберігання в гаражах; страхування експортно-імпортних вантажів; страхування вантажів при перевезеннях внутрішнього сполучення; страхування від нещасних випадків під час ДТП.
Наземний автомобільний транспорт - найбільш наближений до людей засіб пересування. Якщо спричинення шкоди громадянам через зіткнення з водним транспортом за звичайних умов мало ймовірне (люди не пересуваються самотужки по воді), з повітряним транспортом зіткнення можливе тільки під час авіаційної катастрофи, із залізничним транспортом - лише в разі перетинання залізничної колії, то з автомобільним транспортом людина стикається постійно, причому віч-на-віч. 
З одного боку,на мою думку, - це найдоступніший і найзручніший вид транспорту, а з іншого - настільки ж і небезпечний. Наземний транспорт, як об'єкт підвищеної небезпеки, несе ризик довкіллю, і особливо життю та здоров'ю людей, а водночас сам досить часто і легко стає об'єктом ушкодження.
Як на мою думку то ,головним ризиком знищення або пошкодження транспортного засобу є дорожньо-транспортна пригода (ДТП). За період з 2010 по 2019 рр. кількість дорожньо-транспортних пригод по Одеській області зменшилась на 24,3 %. В свою чергу кількість травмованих та загиблих також зменшилась. За період з 2010 по 2019 рр. кількість травмованих зменшилась на 9,7 %, а загиблих на 28,5 %. Загалом по Україні кількість дорожньо транспортних пригод зменшилась на 22,4%. Кількість загиблих зменшилась на 18,6%. Кількість травмованих також зменшилась, у 2010 році – 38975 осіб, то у 2019 році – 31467 осіб, отже на 19,3%.
Зростання автомобілізації та аварійності на дорогах, погіршення криміногенної обстановки, збільшення кількості угонів і викрадень транспортних засобів об'єктивно вимагає створення надійного страхового захисту автотранспортних засобів, а головне – життя і здоров`я людей. І тому, страхування автотранспортних засобів є стратегічно важливою галуззю страхового сектору, що сприяє зниженню наслідків ДТП, забезпечує розвиток інших супутніх галузей страхування, а також частково звільняє державу під час вирішення соціальних проблем суспільства, що виникають внаслідок ДТП, крадіжки або пошкодження транспортних засобів громадян та підприємств.
Одним із видів обов’язкового страхування автотранспортних засобів є обов’язкове страхування цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів (ОСЦПВ). ОСЦПВ здійснюється з метою забезпечення відшкодування шкоди, заподіяної життю, здоров'ю та/або майну потерпілих внаслідок дорожньо-транспортної пригоди та захисту майнових інтересів страхувальників. Розмір страхової суми за шкоду, заподіяну майну потерпілих, становить 100 тис. грн. на одного потерпілого, але сумарно не більше 500 тис. грн. на всіх потерпілих. Розмір страхової суми за шкоду, заподіяну життю та здоров’ю потерпілих, становить 200 тис. грн. на одного потерпілого. Вартість ОСЦПВ визначена законодавством України і залежить від коригуючих коефіцієнтів.
У обов'язковому страхуванні цивільно-правової відповідальності існують пільги, які надаються громадянам. Також ще одним видом обов’язкового автотранспортного страхування є «Зелена карта». У разі виїзду транспортного засобу, зареєстрованого в Україні, до країн – членів міжнародної системи автомобільного страхування «Зелена картка» власник такого транспортного засобу зобов'язаний мати чинний договір міжнародного страхування, посвідчений відповідним уніфікованим страховим сертифікатом «Зелена картка». 
У результаті всього вище сказаного  зроблено такі висновки :
1. Автотранспортне страхування – це тип комбінованого страхування, яке дозволяє у комплексі застрахувати самі засоби транспорту, багаж та додаткове обладнання, яке знаходиться в автомобілі, а також водіїв та пасажирів у разі заподіяння шкоди їм самим чи третім особам.

2. Необхідно враховувати та застосовувати на практиці комплексний підхід в автотранспортному страхуванні, так як комплексна система страхування дає страхувальникові надійнішу та повну страхову охорону. Це дуже важливо в наших складних умовах, коли страхувальник потребує особливого страхового захисту майна, життя та здоров`я.

3. Аналізуючи проблеми, які існують у наших страховиків автотранспортних ризики, можна виділити одну з найгостріших проблем, яка вимагає особливої уваги, – це проблема, пов`язана з введенням у дію закону “Про обов`язкове страхування цивільної відповідальності власників транспортних засобів”. По-перше, відсутній страховий захист, який так необхідний малозабезпеченим (і не тільки їм) громадянам; по-друге, це приблизно 20 000 000 доларів щорічно, які Україна втрачає у зв`язку з відсутністю вищезгаданого закону.

4. Важливою проблемою є введення у дію закону “Про обов`язкове страхування цивільної відповідальності власників транспортних засобів”. Введення цього закону забезпечить страховий захист найціннішому – життю, здоров`ю людей, а також їхньому майну та майну юридичних осіб. Це дасть можливість людям відчути себе не такими беззахисними у наших складних економічних умовах, і у випадку якихось збитків, яких заподіяли їм внаслідок експлуатації транспортних засобів, отримати страхове відшкодування.
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БАНКІВСЬКА СИСТЕМА УКРАЇНИ І ОСОБЛИВОСТІ ЇЇ     ФУНКЦІОНУВАННЯ

Банківська система існує в будь-якій країні в певний історичний період і є складовою частиною кредитної системи держави. Для нормального функціонування банківська система має відповідати наступним вимогам.

У країні повинна бути достатня кількість діючих банків і кредитних установ. Систему слід розглядати як таку, що систематично розвивається і постійно кількісно та якісно змінюється. У країні функціонує центральний банк, який виступає основним координатором кредитних інститутів та ефективно виконує функції управління грошово-кредитними і фінансовими процесами в економіці. Важливе значення має індекс незалежності центрального банку від уряду, який складається із таких елементів: система призначень функціонерів центрального банку, взаємовідносини з урядом, конституційне закріплення за центральним банком функцій цінової стабільності, монетарне фінансування бюджетного дефіциту, монетарні інструменти.
Поряд із центральним банком діють найрізноманітніші комерційні банки, які охоплюють усі сфери національної економіки і зовнішньоекономічні зв'язки, здійснюють широкий діапазон банківських операцій та фінансових послуг для юридичних і фізичних осіб.

У країні діють банки й кредитні установи, які не обмежуються акумуляцією і розподілом коштів підприємств, організацій, а й сприяють накопиченню капіталу, активно втручаються в усі сфери економіки.[3]

Важливою функцією банківської системи є функція створення грошей і регулювання грошової маси, яка полягав втому, що банківська система оперативно змінює масу грошей в обігу, збільшуючи або зменшуючи її відповідно до зміни попиту на гроші. У виконанні цієї функції приймають участь всі ланки банківської системи (НБУ і комерційні банки), і вона стосується всіх напрямів банківської діяльності.

Для банківської системи характерна трансформаційна функція, яка полягає в тому, що банки, мобілізуючи вільні кошти одних суб'єктів господарювання і передаючи їх іншим, мають можливість змінювати (трансформувати) величину й строки грошових капіталів та фінансові ризики.[4]

Крім зазначених функцій банківська система також виконує стабілізаційну функцію, тобто функцію забезпечення сталості банківської діяльності та грошового ринку. Виконання банківською системою стабілізаційної функції забезпечується: шляхом прийняття законів та інших нормативних актів, що регламентують діяльність всіх ланок банківської системи та створення належного механізму контролю й нагляду за дотриманням як чинного законодавства, так і діяльності банків.

Отже, банківська система — це розгалужена сукупність банків, банківських інститутів, фінансово-кредитних установ, що діють у межах єдиного фінансово-кредитного механізму на чолі з центральним банком і йому підпорядковуються.

Розглянемо детально функціонування банківської системи:
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                Рис.1. Кількість банків в Україні у 2008-2019 рр.

У  2019 році в Україні функціонували 75 банків, з них: банки з іноземним капіталом — 36 (у тому числі 23 — зі 100 % іноземним капіталом); та 6державних  банків. Станом на 30 квітня 2019 у стані ліквідації знаходяться 88 банків. До одного банку уведено тимчасову адміністрацію.  Кількість клієнтів банків на 1 січня 2019 р. — 56,7 млн, з яких 54,4 млн — фізичні особи (резиденти і нерезиденти).
Спостерігається стійка тенденція до закриття відділень банків: наприкінці 2015 року кількість відділень сягнула 12 тисяч, а вже у грудні 2017 року працювало лише 9,5 відділень банків. Станом на березень 2019 року мережа банківських установ складається з більш ніж 8400 відділень, більшість з яких належала державним банкам.[1]

За підсумком І півріччя 2016 року доходи банків України знизилися на 56.4 % і становили 88,0 млрд грн, витрати зросли на 18.6 % — до 97,2 млрд грн. Станом на березень 2019 р. загальні активи банків становили 1,89 трлн грн.. В цілому банківська система України характеризується високим рівнем конкуренції і має потенціал розвитку.
Протягом 2017–2020 рр. зазнала  значних змін. Зміни насамперед зумовлені фінансовою кризою, яка  показала  нездатність  банківської  системи  подолати  несприятливі явища в економіці. Підвищення курсу іноземних валют привело до недовіри    людей до банків: вони намагаються якомога швидше забрати свої депозити та оминути можливість взяття кредитів. Більшість  громадян готові         тримати свої заощадження вдома, а не розміщувати їх на депозитних та поточних   рахунках  комерційних банків. Сучасна системна криза в   Україні, різке  погіршення економічних, соціально-політичних умов   розвитку  створюють  безпрецедентні  загрози  для  функціонування  банківської системи.               

Головними  проблемами  банків стало згортання  кредитування,   скорочення  власного  капіталу та збитковість  діяльності. Саме це           зумовило  значне  скорочення  кількості комерційних банків в Україні. 

Але в  2019 році спостерігається деяка стабілізація ситуації в Україні,  зокрема в  банківському  секторі.  Найважливішою  з причин  таких        суттєвих змін в банківському секторі, а саме в скороченні кількості         банківських    установ, є непрозорість діяльності великої кількості банків та їх приналежність до олігархічних кланів.

Для стабілізації та повноцінного функціонування банківської системи України необхідне:

–подальше укрупнення банківських установ шляхом злиття та поглинань, це допоможе збільшити сукупні   активи окремих банків і банківської системи в загалом. Саме реалізація стратегії держави про  «50 ведучих банків України» допоможе виконати це завдання.

 – здійснення контролю з боку держави за діяльністю банків. Це дасть змогу скоротити можливість відмивання коштів та спрямування їх країні-агресору та недобросовісним клієнтам. 

         – створити законодавчу базу, яка дасть змогу відділити  Національний банк України від впливу влади та інших інстанцій держави.  [2] 
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СТАН ТА ПРОБЛЕМИ РОЗВИТКУ РИНКУ СТРАХУВАННЯ ЖИТТЯ В УКРАЇНІ

В усіх країнах з ринковою економікою убезпечення життя с найважливішим елементом соціальної системи держави, що дозволяє успішно вирішувати багато суспільних проблем, а також задовольняти потреби фізичних осіб в забезпеченні стійких гарантій захисту їх економічних інтересів, збереженням добробуту і здоров'я.

Користуючись програмами страхування життя, фізичні особи в першу чергу зацікавленні у власній фінансовій незалежності при досягненні ними періоду неможливості задоволення своїх фінансових потреб не можуть не звертати уваги на ризики притаманні цьому виду страхування. Основні ризики при придбанні програм страхування життя наступні:

1) стандартні ризики - притаманні будь-яким договірним зобов'язанням укладеним на терміни понад 10 років;

2) ризик виникнення ситуації від якої фактично страхується особа (фінансова незалежність) до терміну закінчення страхової угоди, тобто неможливість виконувати свої зобов'язання по сплаті страхових премій до закінчення строку дії страхового договору.

3) ризик зміни курсових коливань валюти яка є базовою при укладенні договору страхування життя [3].

На сьогодні в галузі убезпечення життя, на ринку України, свою діяльність здійснюють вітчизняні та іноземні страхові компанії, але це не може свідчити про успішну діяльність всього сегменту ринку убезпечення життя. 

можна виділити ряд позитивних тенденцій: зростання загального обсягу страхових премій, зростання капіталізації та платоспроможності страхових компаній,  підвищення рівня прозорості страхових компаній, збільшення обсягу страхових виплат, зростання чисельності здійнятих у даному виді страхування.

Проте, розвиток убезпечення життя в Україні стримується багатьма об'єктивними і суб'єктивними чинниками. Основні причини цього - відсутність платоспроможного попиту на страхові послуги внаслідок низького рівня життя населення, нестійкості податкової системи, відсутності економічних стимулів для розвитку страхування, невідновлена довіра до фінансових компаній, нестача інформації, не найвдаліший імідж даної послуги.

Також серед негативних чинників, які стримують розвиток ринку убезпечення життя, можна виділити наступні:

- невміння страховиків позиціонувати свій товар на ринку; - недосконалість захисту прав споживачів страхових послуг; - недостатність надійних фінансових інструментів для інвестування; - використання страхового ринку суб'єктами господарювання для оптимізації оподаткування та витоку коштів за кордон; - недостатній рівень кадрового та наукового забезпечення страхового ринку; - низький рівень страхової культури населення.

Незважаючи на ці всі негативні фактори, вітчизняні експерти вважають, що потенціал розвитку українського ринку страхування життя дуже великий унаслідок новизни цієї послуги на фінансовому ринку, національні страхові компанії займаються страхуванням життя 10-15 років і ще не нагромадили капіталу і репутації [2].

Західні експерти також позитивно оцінюють перспективи вітчизняного страхового ринку, вважають, що український ринок убезпечення життя - один з найпривабливіших в Європі, оскільки має великий потенціал розвитку [4].

Як зазначають експерти для розвитку цієї галузі в Україні необхідно:

- підвищити добробут громадян і поліпшити стан корпоративних і державних фінансів; - законодавчо унормувати визначення фінансових ризиків; - розвивати класичні види довгострокового і накопичувального особистого страхування; - освоїти нові види убезпечення життя та поліпшити якість послуг; - підвищити рівень капіталізації страхових компаній, їх фінансову стійкість, плато- і конкурентоспроможність та інвестиційну привабливість; - розвивати сучасну інфраструктуру ринку страхування життя; - підвищити ефективність менеджменту та маркетингового аналізу сегментів ринку; - приділити особливу увагу вдосконаленню страхової справи в регіонах; - підвищити якість підготовки і перепідготовки кадрів страхового бізнесу; - впроваджувати в практику роботи страхових компаній новітні Інтернет-технології; - підвищити страхову культуру населення і його довіру до страхових компаній.

Сприяти розвитку українського ринку убезпечення життя має насамперед держава і саме вона має: провести заходи стосовно популяризації убезпечення життя, які б підвищили ступінь довіри до інституту страхування загалом; запровадити умови, які б дозволили страховикам пропонувати привабливі програми нагромадження капіталу і були б доступні більш широкому загалу, а також на державному рівні приділити значну увагу розвитку системи недержавного пенсійного забезпечення.
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РИНОК ПЛАТІЖНИХ КАРТОК УКРАЇНИ НА СУЧАСНОМУ ЕТАПІ РОЗВИТКУ ЕЛЕКТРОННИХ ПЛАТІЖНИХ ЗАСОБІВ

Ринок банківських послуг останнім часом розвивається під значним впливом передових технологій. Одним із напрямків банківської діяльності, де постійне їх оновлення має вирішальне значення, є карткові платіжні технології.
        Розглянувши ринкову позицію ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» на ринку платіжних карток, слід відмітити, що за рузультатами 2018 року ПАТ «Райффайзен Банк Аваль»  знаходиться серед банків-лідерів України за всім переліком карткових послуг. ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» посідає третє місце серед банків України за кількістю емітованих карток (6 % від усіх платіжних карток в Україні).  Що означає 6 %  усього ринку платіжних карток України.  Кількість активних платiжних карток ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» на 01.01.2019 р. склала  понад 2,2 млн. шт.  Банк активно розширює iнфраструктуру обслуговування платiжних карток. На 01.01.2019 року кількість банкоматів і платіжних терміналів ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» склала 2825 шт. і 27998 шт. відповідно. ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» і надалі впроваджуватиме в цій сфері нові банківські технології покликані перш за все, зробити максимально зручним користування платіжною карткою.

За 2018 рік на ринку платіжних карток України збільшилася загальна кількість:
· активних платіжних карток - на 2,1 млн шт. (6 %) і становила 36,9 млн. шт.;
· безконтактних платіжних карток - на 1,2 млн шт. (45 %) і становила 3,9 млн. шт.;
· платіжних карток з функцією електронних грошей – на 2 млн. шт. (5,9 %) і становила 36,9 млн. шт.
Частка обсягу безготівкових операцій із використанням платіжних карток за підсумками 2018 року досягла 45,1%. Цей позитивний тренд пов’язаний із стабільним підвищенням попиту українців на безготівкові операції та популяризацією інноваційних фінансових сервісів. За 2018 рік мережа торговельних платіжних терміналів зросла на 20,2% до 279,0 тис. шт. Значення показників українського ринку платіжних карток у розрізі регіонів та банків залишаються традиційними:

· у регіональному розрізі за кількістю платіжних карток та платіжних пристроїв для їх обслуговування домінують м. Київ, Дніпропетровська та Харківська області;

· найбільшими банками-еквайрами та емітентами платіжних карток залишилися: ПАТ КБ «Приватбанк», ПАТ «Ощадбанк» та ПАТ «Райффайзен Банк Аваль».

На сьогодні близько 22% активних платіжних карток – це безконтактні та токенізовані картки. Кількість таких карток продовжує зростати швидкими темпами: з початку 2019 року кількість безконтактних та токенізованих платіжних карток збільшилась майже на 70 % – до 6,7 млн шт. та 1,9 млн шт. відповідно. Їхня популярність таких карток зумовлена безпекою, швидкістю та зручністю у використанні. Операції з використанням безконтактних та токенізованих карток разом становили третину від загальної кількості та обсягу безготівкових операцій у торговельній мережі (33% та 32,8% відповідно). Також упродовж усього 2018 року зростала кількість безконтактних платіжних торговельних терміналів. Серед іншого цьому сприяла популяризація таких інноваційних сервісів як Apple Pay та Google Pay, що розпочали свою роботу в Україні. Наразі 79,4% торговельних POS-терміналів в Україні забезпечують можливість здійснення безконтактної оплати (станом на 1 січня 2018 року – 70,2%).

Популярність безконтактних операцій позитивно впливає на розширення безконтактної платіжної інфраструктури. Від початку 2019 року мережа торговельних POS-терміналів в Україні зросла на 14,1% – до 318,4 тис. од., із них 89% торговельних POS-терміналів забезпечують можливість здійснення безконтактної оплати (станом на 01 січня 2019 року – 79,4%).
Таким чином, головним завданням сучасного карткового бізнесу є  роз’яснювальна робота банків щодо новітніх технологій у карткових продуктах для потенційних клієнтів. В результаті цього зростатиме емісія, яка буде виражатися не тільки кількісно, а й якісно. Тобто, на карткових рахунках будемо бачити залишки, картки використовуватимуться не лише для зняття готівки, а й для розрахунків, а це буде джерелом доходів банків, які сприятимуть розвитку економіки, її детінізації, стабілізації банківської системи.
Українським банкам слід заохочувати населення до безготівкових розрахунків шляхом розширення платіжної інфраструктури та популяризації електронних способів оплати, що забезпечить сталий розвиток ринку платіжних карток України.
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Боротьба з „відмиванням” грошей у банківському секторі: Україна та зарубіжний досвід

 «Відмивання» грошей - це операція, в процесі якої приховуються походження, призначення грошового платежу. «Відмивання грошей» - це конверсія, або "очищення" майна, яка бере початок від серйозного злочину з метою приховання джерела його походження. [1]

Неконтрольований приплив та відплив великого обсягу "брудних" грошей потенційно може зруйнувати національну економіку країни, що їх приймає. Надлишкові потоки готівкових коштів, що потрапляють в обіг, спотворюють попит на готівку, відсоткові ставки і, таким чином, призводять до інфляції. Відплив мільярдів доларів на рік з економічної системи ставить під загрозу не тільки стабільність та розвиток окремих національних економік, а й міжнародної фінансової системи в цілому.

Безпосереднім джерелом одержання «брудних» коштів є тіньова економіка як сукупність неврахованих і протиправних видів економічної діяльності. Вона включає три сегменти [2]:  

· «неофіційну» («неформальну», «сіру»);

· «підпільну» («кримінальну», «чорну»);

· фіктивну економіку.

Важливим етапом у боротьбі з відмиванням «брудних» грошей в Україні стало створення у січні 2002 р. Кабінетом Міністрів України Державного департаменту фінансового моніторингу суб'єктів господарської діяльності (нині - Державна служба фінансового моніторингу), який діяв у складі Міністерства фінансів і мав основними завданнями [3]: 

1) участь у реалізації державної політики у сфері запобігання та протидії легалізації (відмиванню) доходів, одержаних злочинним шляхом, і фінансуванню тероризму; 

2) збирання, оброблення та аналіз інформації про фінансові операції, що підлягають обов'язковому фінансовому моніторингу; 

3) створення та забезпечення функціонування єдиної державної інформаційної системи у сфері запобігання та протидії легалізації (відмиванню) доходів, одержаних злочинним шляхом, і фінансуванню тероризму; 

4) налагодження співробітництва, взаємодії та інформаційного обміну з органами державної влади, держав і міжнародними організаціями у сфері компетентними органами іноземних держав і міжнародними організаціями у сфері запобігання та протидії легалізації (відмиванню) доходів, одержаних злочинним шляхом, і фінансуванню тероризму.

Проблема тінізації економічних відносин актуальна для всіх без винятку країн світу. Більше того, за даними іноземних експертів, у глобальному масштабі ця проблема має тенденцію до загострення. 

Провідні країни світу досить давно визнали той факт, що в боротьбі з відмиванням кримінальних доходів в фінансовій системі провідне місце посідає своєчасне і належне виявлення та мінімізування ризиків легалізації злочинних доходів.

Одним із основних досліджень інституту є Basel Anti–Money Laundering (AML) Index (Базельський індекс), який був виданий вперше у 2012 року у формі звіту. На сьогоднішній день, Базельський індекс залишається єдиним індексом, який публікується незалежним центром, що займається ранжуванням країн відповідно до їх ризиків відмивання грошей та фінансування тероризму.

До Звіту, опублікованому у 2019 році, увійшло 125 країн. До країн із найменшим ступенем ризику відмивання доходів та фінансування тероризму віднесли Естонія (2.68), Фінляндія (3.17), Нова Зеландія (3.18) та ін.. Найбільш ризиковими країнами згідно Базельського індексу є Мозамбік (8.22), Лаос (8.21), Бірма(7,93) та ін. [4]

Проведені дослідження системи боротьби з легалізацією (відмиванням) незаконно отриманих доходів приводять до висновку, що таку діяльність необхідно здійснювати як на законодавчому, так і на виконавчому рівні держави й постійно її вдосконалювати. Для цього потрібно здійснити заходи щодо посилення боротьби з відмиванням «брудних» грошей у банківській сфері, спрямовані на: 

1) ліквідацію фінансових та економічних основ організованої злочинності; 

2) запобігання надходженню брудних грошей із-за кордону під виглядом великих інвестицій 

3) боротьбу з корупцією та організованою злочинністю в органах управління фінансово- банківською системою та в недержавних кредитно-фінансових структурах;

4) створення дієвої системи служби банківської безпеки; 

5) створення єдиного державного інформаційно-аналітичного центру зі збирання та оброблення даних про підозрілі фінансові операції, 

6) виявлення та ліквідацію тіньових банків тощо. 
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ПЕРСПЕКТИВИ РОЗВИТКУ РИНКУ ДОБРОВІЛЬНИХ ВИДІВ СТРАХУВАННЯ 

Особисте страхування в Україні має непогану перспективу, але цю галузь страхування в Україні потрібно серйозно реформувати, враховуючи її теперішній стан, а також соціальне значення та притаманний цій галузі потужний інвестиційний потенціал.

За такої ситуації було зрозуміло, що поодинокі заходи не зможуть докорінно виправити ситуацію, проте держава продовжувала практично повністю ігнорувати цю важливу галузь економіки.

Аналізуючи діяльність Нацкомфінпослуг на страховому ринку, можна часто спостерігати те, що багато проблем регулюються в “ручному” режимі, ступінь державного регулювання ринку страхування вище, ніж це повинно було б бути в країні з ринковою економікою. Звичайно, у такого надмірного державного втручання є своє виправдання: страхове законодавство України та інфраструктура поки ще не зовсім розвинута. [1].

Разом з тим, ніколи не слід зловживати зазначеними факторами і вживати всіляких заходів по приведенню страхового ринку під відповідність світовим стандартам, зокрема, євро стандартам.

Успішний розвиток добровільного страхування визначається багатьма умовами, головна з яких є наявність страхового інтересу серед потенційних клієнтів страхових компаній.

Проаналізувавши процес становлення страхового ринку в Україні, ми дійшли висновку, що подальший успішний його розвиток залежатиме від: 

· розширення переліку страхових послуг, підвищення їхньої конкурентоспроможності; 

· розширення інфраструктури; 

· вдосконалення порядку оподаткування страхової діяльності; 

· посилення вимог до порядку створення та діяльності страхових організацій; подальшого розвитку законодавчої та вдосконалення нормативної бази; створення об'єднань страховиків з найважливіших проблем страхування; подальшої інтеграції України до міжнародних структур; 

· створення оптимальної структури співвідношення між обов'язковим і добровільним страхуванням; 

· залучення страхового ринку до вирішення найважливіших питань соціального страхування; 

· створення комплексної системи підготовки, перепідготовки та підвищення кваліфікації кадрів; 

· посилення впливу держави на проведення інвестиційної політики з боку страховиків; 

· підвищення платоспроможності страховиків. [2].

Важливо також законодавчо вдосконалити систему добровільного страхування, а саме медичного та пенсійного страхування, страхування політичних ризиків, діяльності товариств взаємного страхування тощо.

Для розширення переліку страхових послуг та підвищення їхньої конкурентоспроможності, на нашу думку, треба: 

· уніфікувати страхові продукти; 

· сприяти розвиткові системи перестрахування; створити систему медичного страхування «Асістанс-Україна».

Медичне страхування - це єдиний шлях виходу охорони здоров'я України з глибокої економічної й соціальної кризи. 

Розвиток добровільного медичного страхування вимагає також значного удосконалення нормативно-методичної бази, зміни податкової політики, підвищення фінансової надійності страхових компаній а також підвищення страхової культури населення, зокрема й медичних працівників, введення дієвого державного контролю за роботою страховиків, розширення системи підготовки фахівців медичного страхування, які повинні володіти базовими знаннями з маркетингу, менеджменту та фінансів.

Успішний розвиток інтеграційних процесів на національному страховому ринку, на наш погляд, буде залежати від: 

· сталості фінансового середовища господарюючих суб'єктів та населення — потенційних страхувальників; 

· формування фінансово стійких страхових організацій; 

· активізації ролі держави і її органів у зміцненні та розвитку страхового ринку; 

· формування державних пріоритетів у розвитку національного страхового ринку; 

· розвитку законодавчої бази страхування; 

· використання сучасних методів в управлінні страховими організаціями. [3].

З  метою  підвищення  фінансової  надійності  страховиків,  усунення проблемних питань розвитку ринку добровільного страхування необхідно: 

1)  розробити  концепцію  розвитку  ринку  страхування  життя  в  Україні,  яка  передбачала  б урахування  принципів  та  стандартів,  рекомендованих  Міжнародною  асоціацією  нагляду  за  страховою діяльністю, стандартів СОТ, а також законодавства ЄС у сфері страхування; 

2)  розробити Страховий кодекс, який вмістив би комплекс законодавчих актів у сфері страхування та визначав взаємовідносини між усіма учасниками ринку страхування; 

3)  удосконалити системи оподаткування та державного нагляду в сфері операцій перестрахування у нерезидентів; 

4)  розробити  пропозиції  щодо  вилучення  з  оподаткування  засобів,  що  спрямовуються  на розширення клієнтської бази, а також підвищення фахового рівня страхової діяльності і страхової культури населення: 

5)  перейти на міжнародні стандарти бухгалтерського обліку, розширити обсяг, підвищити якість,  точність і прискорити публікацію зведень про стан ринку страхування; 

6)  підвищити  фінансову  надійність  вітчизняних  страхових  компаній  на  основі  збільшення  їх капіталізації; 

7)  врегулювати питання щодо обмеження на певний період діяльності філій іноземних страховиків на території України. 
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РОЛЬ НАЦІОНАЛЬНОГО БАНКУ УКРАЇНИ В ПІДТРИМЦІ ЛІКВІДНОСТІ БАНКІВ УКРАЇНИ

Ліквідність банків та банківської системи є одним із основних чинників, що забезпечує безперебійне виконання ними своїх функцій, а також безпосередньо впливає на їх фінансову стійкість, надійність та конкурентоспроможність. При цьому для банків проблемою є, як недостатня, так і надлишкова ліквідність. А тому підтримка оптимального рівня ліквідності є одним із основних завдань управління нею. 

Співвідношення ліквідних активів до короткострокових зобов’язань банків України протягом 2016–2019 років зберігалося в межах від 80 до 100 % і було найнижчим у 2016 році та в першому-третьому кварталах 2017 року, що відображає кризовий стан банківської системи того періоду. Суттєве підвищення співвідношення ліквідних активів до короткострокових зобов’язань банків України відбулося на кінець 2017 року, але протягом 2018 року воно знову знижувалось. Найвищих значень це співвідношення досягло у 2019 році і на кінець третього кварталу 2019 року склало 97,47 %, що свідчить про відсутність проблем з ліквідністю банків у цей період [1]. 

Попри кризові явища в банківській системі України, нормативи ліквідності протягом 2016–2019 років перевищували вимоги НБУ щодо їх значень. При цьому найбільш суттєвих коливань зазнав норматив миттєвої ліквідності (Н4). Так, протягом 2016 року він трохи більше, ніж у два рази перевищував вимоги НБУ, на початок 2018 року – вже в чотири рази, а на початок листопада 2019 року повернувся до рівня 2016 року [1]. 

Нормативи поточної та короткострокової ліквідності були менш волатильними протягом 2015-2018 років, проте в 2019 році спостерігається різке зростання нормативу поточної ліквідності (Н5), що свідчить про значний профіцит ліквідності банківської системи України. Причинами цього є, перш за все, те що банки України мають низьку активність в кредитуванні реального сектора економіки. 

Важливу роль в забезпеченні ліквідності банків відіграє НБУ, який здійснює операції з її підтримки та абсорбції. Основними інструментами підтримки ліквідності банків на рівні НБУ є постійно діючі лінії рефінансування (кредити овернайт), проведення тендерів з підтримання ліквідності банків, операцій своп та репо. Абсорбування ліквідності банків НБУ здійснює через постійно діючу лінію проведення тендерів з розміщення депозитних сертифікатів овернайт та шляхом проведення тендерів з розміщення депозитних сертифікатів [1]. 

Аналіз операцій НБУ щодо забезпечення ліквідності банків України протягом 2016–2019 років показав, що загальний обсяг операцій з підтримки ліквідності банків України був найбільшим у  2016 році і склав 149892 млн. грн. та найменшим у 2019 році – 41255 млн. грн. Не зважаючи на кризову ситуацію в банківській системі України, протягом аналізованого періоду переважали операції з абсорбції ліквідності, максимальний обсяг яких був у 2018 році і склав 2946856 млн. грн [1]. 

НБУ для розширення ліквідності банків України найбільше використовував тендери з підтримки ліквідності, питома вага яких у 2019 році склала 42 % від загального обсягу операцій НБУ з підтримки ліквідності. Кредити овернайт та операції своп відповідно склали 24 % та 34 % [1]. Поглинання ліквідності банків України у 2019 році НБУ здійснював через постійно діючу лінію проведення тендерів з розміщення депозитних сертифікатів овернайт (56 %) та шляхом проведення тендерів з розміщення депозитних сертифікатів (44 %) [1]. 

Таким чином, НБУ відіграє важливу роль в регулювання ліквідності банківської системи України. В умовах кризи ліквідності, яка спостерігалася особливо явно протягом 2016 року – першої половини 2017 року, НБУ більш активно проводив операції з підтримки ліквідності банків України. При цьому використовував такі інструменти, як тендери з підтримки ліквідності, кредити овернайт та операції своп. В умовах профіциту ліквідності банків НБУ нарощує операції з поглинання ліквідності. З цією метою він використовує тендери з розміщення депозитних сертифікатів овернайт та тендери з розміщення депозитних сертифікатів. 
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КАПІТАЛ БАНКУ ЯК ІНСТРУМЕНТ РЕГУЛЮВАННЯ ЙОГО ФІНАНСОВОЇ СТІЙКОСТІ

Процес формування достатнього обсягу капіталу банків для забезпечення їх фінансової стійкості є особливою проблемою на сучасному етапі розвитку банківської системи. 
Це пов’язано з такими явищами як зростання конкуренції у банківському секторі економіки, відсутність достатньо адекватної бази інформації, подолання економічної кризи в економіці України та інше. 
У зв’язку з цим посилюється увага до ефективного формування капіталу банків, процесів забезпечення його ефективного управління. Формування капіталу на рівні банківської установи передбачає ефективне його використання, правильний вибір напрямів фінансових потоків та раціональне використання за цільовим призначенням.
Капітал банку становить фінансову основу його діяльності та є джерелом його ресурсної бази, а також слугує інструментом підтримки довіри клієнтів до банку. Величина капіталу визначає обсяги активних операцій банку, розмір депозитної бази, можливості запозичення коштів на фінансових рин​ках, максимальні розміри наданих кредитів, величину відкритої валютної позиції та інші важливі показники, які істотно впливають на діяльність банку. 
Питання, пов’язані з визначенням рівня достатності капіталу, який забезпечив би довіру до банку, є найсуперечливішим у теорії банківської справи. Для вирішення питання достатності власних коштів банку для його нормального функціонування НБУ встановлює нормативні вимоги до капіталу. 
Одним з найважливішим з них, є показник достатності капіталу, який найбільше придатний для оцінки фінансової стійкості банку. Отже одним із головних чинників забезпечення фінансової стійкості банку є посилення контролю за покриттям ризиків банків капіталом належної якості.
Проаналізовано капітал банків України і виявлено, що рівень капіталізації українських банків є одним із визначальних факторів, що характеризує їх фінансовий стан та перспективи розвитку банківської системи України в цілому. 
Для підтримки дієздатності банківської системи обсяг капіталу банків має становити не менш як 5-7 % від ВВП. Станом на 01.01.2019  р. цей показник становив 4,3  %. Достатність капіталу  банківської системи України в цілому станом на 01.01.2019 р. становила 16,18 %  проти 16,1 % станом на 01.01.2018  р., демонструє зростання показника, і знаходиться вище мінімального значення у 10 %.
Проаналізовано структуру власного капіталу банків України і виявлено, що найбільшу питому вагу в капіталі займає статутний капітал (близько 90 %), хоча оптимальним у світовій практиці вважається рівень не більше 50 %. Виявлений факт свідчить про початковий етап розвитку  банківської системи України. 
Аналіз капіталізації банків України за останні роки також виявив від'ємні показники рентабельності активів та рентабельності капіталу, стабільне зростання обсягів капіталу банків та стримане зростання обсягів активних операцій.  Проведений аналіз також дозволив зробити висновок, що позитивним фактом є наявність неухильної тенденції до збільшення обсягу регулятивного капіталу банківської системи України.
Виявлено, відповідно до класифікації банків за методикою НБУ ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» станом на 01.01.2019 р. входить до групи банків з іноземним капіталом та займає в цій групі друге місце. Регулятивний капітал ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» станом на кінець дня 31 грудня 2018 року становить 10480 млн. грн., що є більшим від мінімально встановленого регулятором. 
Станом на 01.01.2019 р. норматив достатності капіталу Банку становив 19,04 % (у 2017 р.:  19,48 %) та перевищував встановлений законодавством мінімальний норматив у 10%.
Отже, принципи формування резервів та регулятивного капіталу ПАТ «Райффайзен Банк Аваль» відповідають нормативним вимогам Національного банку України, а розмір створених резервів можна вважати достатнім. 

На підставі проведеного аналізу можна зробити висновок, що достатність капіталу банку залежить як від внутрішніх, так і від зовнішніх чинників. Перевищення мінімальних значень показників достатності капіталу, здійснення агресивної кредитної політики, відсутність сформованих резервів в необхідному обсязі відповідно до кредитного, процентного, валютного, інвестиційного та інших ризиків, недотримання вимог банківського законодавства зумовлює порушення фінансового стану банку, що може створити реальну загрозу невиконання його зобов’язань перед клієнтами, а в подальшому може призвести і до банкрутства.
Доведено, що основна проблема капіталізації банку – це, перш за все, проблема недостатньої адекватності капіталу банку до розміру сформованих ним активів. Основними напрямами підвищення рівня капіталізації банків є використання широкого кола як внутрішніх, так і зовнішніх джерел фінансування, а також розвиток процесів консолідації банків і концентрації банківського капіталу.
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СУЧАСНИЙ СТАН ТА ПРОБЛЕМИ АВТОМОБІЛЬНОГО СТРАХУВАННЯ В УКРАЇНІ

Автотранспортне страху​вання на вітчизняному страховому ринку виступає найпопулярнішим і найдоступнішим сегментом в асортименті страхових продуктів. 

Автотран​спортним страхуванням можна вважати комп​лекс страхових послуг, що надаються ко​ристувачам автотранспортних засобів, а також третім особам (вигодонабувачам), які є безпосе​редніми учасниками дорожнього руху.

Належний рівень функціонування страхового ринку прямо пропорційно впливає на стан економіки держави, тому даний ринок вартий уваги.

Через глобальну автомобілізацію, підвищення інтенсивності автомобільного руху та транспортних перевезень, як слідство, зростає кількість дорожньо-транспортних пригод. За даними Всесвітньої організації охорони здоров'я, рівень смертності від дорожньо-транспортних пригод в Україні становить 12 осіб на 100 тисяч населення, що вдвічі перевищує середній показник в країнах Євросоюзу [1].

Страховий портфель більшості страхових компаній сформований за рахунок автотранспортного страхування, однак, вітчизняний ринок автотранспортного страхування значно відстає у своєму якісному розвитку від ринків багатьох зарубіжних країн.

Аналізуючи український страховий ринок, відзначимо, що страховий портфель практично кожної української страхової компанії, як правило, сьогодні формується за рахунок більшої частки автотранспортного страхування, зокрема, страхування «КАСКО» та «ОСЦПВ» (табл. 1).

Таблиця 1

Динаміка основних показників автострахування за 2018–2019 роки

	              Показник

Вид 

страхування

 
	Валові страхові премії
	Валові страхові виплати
	Рівень валових страхових виплат
	Темпи приросту

	
	2018
	2019
	2018
	2019
	Станом
на
31.12.2018
	Станом
на
31.12.2019
	Валові страхові премії
	Валові
страхові виплати

	
	млн грн
	%
	2019/2018

	КАСКО
	6 972,4
	8 133,9
	3 149,1
	3 576,0
	45,2
	44,0
	16,7
	13,6

	Обов’язкове ОСЦПВ
	4 499,3
	5 087,3
	2 144,6
	2 527,9
	47,7
	49,7
	13,1
	17,9

	«Зелена картка»
	1 503,3
	1 889,0
	537,9
	610,8
	35,8
	32,3
	25,7
	13,6

	Всього
	12 975,0
	15 110,2
	5 831,6
	6 714,7
	44,9
	44,4
	16,5
	15,1


Джерело: [2].

Згідно з даними таблиці 11, за 2019 рік обсяг валових страхових премій з автострахування (КАСКО, ОСЦПВ, «Зелена картка») збільшився на 16,5%, обсяг валових страхових виплат зріс на 15,1%. При цьому частка валових страхових премій та валових страхових виплат страхування цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів (ОСЦПВ) в автострахуванні становить 33,7% та 37,6% (відповідно). 

Надходження валових страхових премій при страхуванні наземного транспорту (КАСКО) за 2019 рік збільшилося на 16,7% у порівнянні з 2018 роком і становило 8 133,9 млн грн, при страхуванні цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів (ОСЦПВ) обсяг  валових страхових премій збільшився на 13,1% і становив 5 087,3 млн грн; при страхуванні цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів (за міжнародними договорами) "Зелена картка" обсяг валових страхових премій збільшився на 25,7% і становив 1 889,0 млн грн. 

Обсяг валових страхових виплат при страхуванні наземного транспорту (КАСКО) за 2019 рік становив 3 576,0 млн грн, що на 13,6% більше, ніж за аналогічний період 2018 року; обсяг валових страхових виплат при страхуванні цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів (ОСЦПВ) становив 2 527,9 млн грн, що на 17,9% більше, ніж за аналогічний період 2018 року; обсяг валових страхових виплат при страхуванні цивільно-правової відповідальності власників наземних транспортних засобів (за міжнародними договорами) "Зелена картка" становив 610,8 млн грн, що на 13,6% більше, ніж за аналогічний період 2018 року.

Після проаналізованих вище даних можна виділити ряд проблем, які стримують розвиток ринку автотранспортного страхування.

По-перше, тенденція до збільшення валових страхових премій свідчить про зростання кількості застрахованих автомобілів та збільшення вартості послуг досліджуваного виду страхування. Варто зазначити, що щорічно зростає кількість придбаних вживаних авто, оскільки це дешевше, ніж купувати новий автомобіль. Старі транспортні засоби частіше страхуються за мінімальним страховим полісом, оскільки при збитках, нанесеним застрахованому автомобілю, страховик повинен буде оплатити заміну старих деталей новими, незважаючи на рівень зносу попередніх. Тенденція щодо збільшення чистих страхових премій свідчить про збільшення рівня внутрішнього перестрахування, що означає створення додаткових гарантій для уникнення проблем з фінансовою стійкістю, проте при цьому ж відбувається зосередження ризиків на території однієї країни [3].

По-друге, стримуючим фактором для розвитку ринку автотранспортного страхування також є недостатньо активна позиція страхових компаній щодо впровадження у свою роботу новітніх розробок та інновацій у сфері обслуговування клієнтів. Останнім часом у розвинених країнах у сфері автострахування набуло поширення та продовжує розвиватися таке явище, як телематика, що являє собою інтегровані засоби телекомунікаційної та інформаційної обробки й передачі інформації, що значно спрощує та прискорює страхові процеси. 

Хоча ринок автотранспортного страхування в Україні визначається своєю динамічністю, про що свідчать зростання валових та, відповідно, чистих виплат і премій, але даному ринку властивий ряд проблем, які потребують впровадження ряду змін для покращення його стану, зокрема заходи зі сторони держави, активні дії зі сторони самих страхових компаній.

Загалом, спостерігається позитивна тенденція розвитку автострахування в Україні, яка має втілитись в покращення фінансового становища України, а отже збільшення кількості зацікавлених громадян в даному виді страхування.
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ПРОБЛЕМИ ТА ПЕРСПЕКТИВИ РОЗВИТКУ МАЙНОВОГО 

СТРАХУВАННЯ В УКРАЇНІ

На сьогодняшній день особливо актуальною є проблема розвитку страхового ринку в Україні, так як страхування є однією зі сфер, яка розвивається найбільш стрімко. Одна з підгалузей страхування,  яка є найважливішою, і більш розвиною, є страхування майна. Майно слугує одним з основних елементів життєдіяльності фізичних осіб, та господарської діяльності юридичних осіб, тому забезпечення страхового захисту майна є найбільш пріоритетним у системі страхових відносин. Це пояснюється тим, що вартість майнових об’єктів може бути доволі висока і в разі пошкодження або знищення майна, власнику, будь то фізична, або юридична особа, іноді, неможливо відновити його за рахунок власних коштів.
Майнове страхування – це галузь страхування, предметом якого є майнові інтереси, що не суперечать законодавству України, пов’язані з володінням, користуванням і розпорядженням майном.

Майнове страхування демонструє високі показники розвитку такі як: підвищення рівня життя населення, створення дієвої системи майнового страхового захисту для забезпечення стабільності та ефективності економічних відносин, захист інтересів окремих громадян та підприємництва, що можливе лише шляхом проведення ефективної і продуманної державної політики. Тому актуальність проблематики, пов’язаною з розвитком даного виду страхування є важливим питанням, яке слід вирішувати якнайшвидше.

Економічне призначення майнового страхування полягає у тому, що у разі настання страхових випадків, страхувальнику відшкодуються збитки. Мета даного страхування – компенсування шкоди.

Сьогодні майнове страхування займає значний сегмент на ринку страхових послуг не тільки в Україні, але й в усьому світі. Розвиток цієї галузі є надзвичайно важливим, адже в державах із розвинутою ринковою економікою, майнове страхування, не тільки звільняє бюджет від видатків на відшкодування збитків під час настання страхових випадків, але й є одним із найстабільніших джерел довгострокових інвестицій.

Розвиток майнового страхування в Україні безпосередньо залежить від активної участі держави у функціонуванні страхової галузі, наприклад щодо використання механізмів субсидіювання малозабезпечених громадян на придбання страхового захисту майна і розробки регіональних програм, щодо страхування з урахуванням потреб, особливостей і специфіки економічної політики, матиме позитивний вплив на зростання потреби населення в добровільних видах страхування майна.

Останнім часом зберігається тенденція до скорочення кількості страхових компаній, що зумовлено підвищенням вимог до структури резервів страховиків. З однієї сторони, це знижує конкуренцію між страхувальниками, робить послугу менш доступною, та менш вигідною на довгостроковий період. Але, з іншої сторони, допомагає ринку страхування відсіяти маленькі та недобросовісні страхові компанії, які можуть лише опускати, і так низьку планку довіри до страхових компаній. Незважаючи на скорочення кількості страхових компаній, розмір страхових платежів із року в рік зростає.

Так, створення дієвої системи майнового страхового захисту є основою для росту економіки, забезпечення стабільності та ефективності економічних відносин, підвищення рівня життя населення та соціальної стабілізації, що можливо лише шляхом проведення ефективної державної політики, спрямованої на регулювання страхового ринку в Україні.
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ПРОБЛЕМИ ТА ТЕНДЕНЦІЇ ЗБІЛЬШЕННЯ ПРОДУКТИВНОСТІ ДІЯЛЬНОСТІ БАНКІВСЬКОЇ СИСТЕМИ В УМОВАХ ЄВРОІНТЕГРАЦІЇ
Сучасні проблеми функціонування банківської системи негативно позначаються на можливостях розвитку національної економіки та реалізації стратегічних завдань щодо курсу України на євроінтеграцію. Відсутність належних кроків у бік реалізації комплексу заходів щодо ефективного розвитку банківської системи може призвести до труднощів для усієї вітчизняної економіки. І до сьогодні викликає великий інтерес питання тенденції розвитку, особливо в умовах євроінтеграції нашої країни.

Євроінтеграційні плани України привнесли зміни у формуванні її економіки і, зокрема, у фінансовій сфері. Значно ці зміни зачепили формування банківської системи, що вважається системоутворюючою ланкою фінансово-кредитного ринку. Сутність даних змін виражається у підвищенні наявності зарубіжних банків, необхідності імплементації норм банківського законодавства, що функціонує в ЄС, також європейських способів ведення банківського бізнесу в вітчизняну практику.[3, c. 224-232].

Можливості та перспективи участі України у євроінтеграційних процесах зумовлюють потребу визначення напрямів, а також підтвердження принципів адаптації умов діяльності роботи абсолютно всіх розділів національної економіки до умов фінансової глобалізації також регіоналізації. З огляду на це особлива увага під час поліпшення інституційного надання євроінтеграційних дій має приділятися фінансово-кредитній системі, зокрема її банківському сектору [2].

Важливими напрямами розвитку банківської сфери в більшості розвинутих країн є уніфікація діяльності зі збереженням національних традицій, поєднання державного нагляду та регулювання ринку банківських послуг з поетапною лібералізацією та дерегуляцією, поширення та вдосконалення інформаційних технологій, загострення конкуренції, а також зростання ризиковості, що, за недосконалості системи управління ризиками, призводить до кризових явищ у банківському секторі. Усе це зумовлює актуальність розроблення проблематики ефективного розвитку банківської системи України в умовах євроінтеграції [4]. 

Банківській системі України притаманні ті ж загальні принципи, які характеризують діяльність банківських систем країн ЄС і безпосередньо Центральної та Східної Європи (дворівнева побудова, розділення функцій центрального банку та всіх інших банків, контроль за діяльністю банківських установ). Однак вони здійснили реформування своїх банківських систем значно швидшими темпами, ніж Україна, що зумовило вищий рівень конкурентоздатності їхніх банків, якщо порівнювати з українськими, та вищу ефективність їх розвитку. Крім того, інтеграції вітчизняної банківської системи в європейський фінансовий простір перешкоджають як зовнішні, так і внутрішні чинники, а також перешкоди системного, фінансово-економічного, правового, психологічного характеру [1]. 

Перешкоди інтеграції вітчизняної банківської системи в європейський фінансовий простір

1. Внутрішні:

· низький рівень капіталізації;

· недостатня конкурентоспроможність банків; 

· вузькість асортименту пропонованих послуг; 

· нерозвиненість системи кредитних історій;

· недостатній рівень управління ризиками та неефективний менеджмент.
2. Зовнішні:

· значна ризиковість ведення бізнесу;

· непередбачуваність політичної та економічної ситуації; 

· значний тіньовий обіг; 

· велика частка збиткових підприємств; 

· низький рівень доходів населення.

3. Системні:

відсутність довготермінової стратегії розвитку банківської системи, через відсутність інституційного центру стратегічного розвитку.

4. Фінансово-кредитні: 

низькі капіталізація і рентабельність банків, малий статутний капітал та недосконалий менеджмент.

5. Правові: 

· невідповідність розвитку банківського законодавства вимогам ринкової економіки та європейським стандартам; 

· необхідність значного розширення правового поля з метою активізації діяльності банків і збільшення спектру банківських послуг; 

· потреба в створенні нових організаційних структур і проведення значних реформ у банківському секторі.

6. Психологічні:

нестача розуміння і волі в проведенні необхідних змін як з боку керівників, так і працівників банків.

Таким чином, інтегрування банківської системи України у європейський фінансовий простір, з одного боку, може спричинити активування низки ризиків фінансово-економічного характеру, а з іншого – однозначно матиме позитивні наслідки. Враховуючи ризики та проблеми, що нині існують в банківській системі ЄС, значні недоліки системи банківського регулювання, які виявила валютнофінансова криза, постійні зміни регуляторного поля в ЄС, тому до процесу євроінтеграції варто підходити вкрай виважено й обережно.
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БОРОТЬБА З «ВІДМИВАННЯМ» ГРОШЕЙ У БАНКІВСЬКОМУ СЕКТОРІ: УКРАЇНА ТА ЗАРУБІЖНИЙ ДОСВІД

Особливу роль у підтриманні розвитку економіки та фінансової стабільності в країні посідає банківський сектор. Банки, як активні фінансові посередники, серед суб’єктів первинного фінансового моніторингу надсилають найбільшу кількість повідомлень про підозрілі фінансові операції [1, c. 22]. 

Оскільки банки займають ключове місце в світовій фінансовій системі, ризик того, що саме банківський сектор буде залучений до процесів легалізації злочинних доходів (ЛЗД), є дуже великим. Тому, дослідження ризиків ЛЗД в банках набуває особливого значення [1, c. 31]. 

Перші кроки становлення міжнародної системи протидії легалізації злочинних доходів (ПЛЗД) відбулися із створенням групи з розробки фінансових заходів боротьби з відмиванням грошей ФАТФ та розробкою перших міжнародних рекомендацій. Початком боротьби України з ЛЗД позначилось потрапляння країни у вересні 2001 року до «чорного списку» ФАТФ в силу недосконалої законодавчої бази, слабкої економічної позиції в світі та постійними політичними коливаннями в країні. Однак, подальша спільна співпраця з ФАТФ дала поштовх Україні до трансформаційних перетворень, а саме створення головного органу в системі протидії легалізації доходів та фінансування тероризму (ПЛД/ФТ) - Державного департаменту фінансового моніторингу України (ДДФМУ) та прийняття базового Закону України «Про запобігання та протидію легалізації (відмивання) доходів, одержаних злочинним шляхом» [2]. Надалі, перетворенню України як повноцінного учасника боротьби із ЛЗД посприяло ряд нових прийнятих нормативних документів та остаточне виключення із списка країн із недосконалою системою ПЛД/ФТ [1, c. 121-122].

Серед низки ризиків, які виявила ДДФМУ як організатор та координатор проведення національної оцінки ризиків, виділяють ті, які є найвпливовішими на суспільство, суспільні відносини та фінансову систему загалом з метою ЛЗД: політичний ризик, корупція та тіньова економіка. До найбільш поширених предикатних злочинів в Україні за останні кілька років відносяться: фіктивне підприємництво, ухилення від сплати податків, шахрайство, розтрата майна, зловживання владою або службовим становищем, підроблення документів , службове підроблення та ін.  Серед суб’єктів первинного фінансового моніторингу, які надсилають найбільшу кількість повідомлень про підозрілі фінансові операції, що підлягають фінансовому моніторингу до ДДФМУ, є банки [1, 121]. 

Управління ризиками ЛЗД у вітчизняних банках базується на внутрішніх нормативних документах, які розробляються банками з урахуванням вимог законодавства України. Більшість вітчизняних банків, які приділяють належну увагу ПЛЗД відносяться до групи банків іноземних банківських груп. Це пояснюється наявністю за кордоном ефективних практик та стандартів. Тому, дуже важливо для побудови міцної та ефективної внутрішньобанківської системи управління ризиками ЛЗД розробляти та впроваджувати індивідуальні додаткові програми та правила, які б значно полегшували процедури виявлення нових підозрілих фінансових операцій [1, 86,88].
Провідні країни світу досить давно визнали той факт, що в боротьбі з ЛЗД в фінансовій системі провідне місце посідає своєчасне виявлення та мінімізування ризиків ЛЗД. Як приклад, у 2003 році в Швейцарії був створений незалежний експертно-консультаційний центр - Базельський інститут управління. Він спеціалізується на дослідженні методів боротьби з корупцією в бізнесі і державних органах, запровадженні кримінального законодавства в країнах, боротьбі з відмиванням грошей і розшуку вкрадених активів. Одним із основних досліджень інституту є Базельський індекс (БI), який був виданий вперше у 2012 році у формі звіту. 
На сьогоднішній день, БI залишається єдиним індексом, який публікується незалежним центром, що займається ранжуванням країн відповідно до їх ризиків відмивання грошей та фінансування тероризму. Базові оцінки індексу дають загальну картину рівня ризику в країні і служать надійною відправною точкою для вивчення змін з плином часу[1, c. 102-103]. 
Україна в 2019 році посіла 37 місце зі 125 країн світу та отримала оцінку 6,01 балів (ураховуючи що 0 – це країни із найнижчим ступенем ризику, а 10 – найвищий ступінь ризику) у рейтингу БI, де країни класифікуються від найвищого до найнижчого рівня ризику. Графа змін відобразила, що в порівнянні з результатами 2018 року показник ПЛД/ФТ підвищився на 0,05 балів [3, c. 4]. 
Україна перед світовою спільнотою взяла на себе зобов’язання наблизити національну фінансову систему до міжнародних правових стандартів прозорості, стимулювати надходження інвестицій до національної економіки з боку економічно-розвинених країн, зменшити долі тіньового сектору в економіці, збільшити здатність фінансової системи України зокрема та державного управління загалом протистояти відмиванню “брудних” грошей та фінансуванню тероризму.
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ТРАНСПАРЕНТНІСТЬ ДІЯЛЬНОСТІ СТРАХОВИКІВ 

Під транспарентністю розуміють прозорість, зрозумілість, інтерпретованість даних, їх відкритість, доступність і гласність.

Транспарентність – це рівень відкритості компанії, який досягається шляхом розкриття інформації про структуру організації, ризик-менеджмент, діяльність і її результати. 

Транспарентність - невід'ємне якість будь-якої фінансової структури. Будь- то банк, пенсійний фонд або страхова компанія. Споживач послуг не зобов'язаний розбиратися в хитросплетінні бухгалтерських балансів, знати, з чого складаються резерви страховика, або який рівень його збитковості. У клієнта має бути просте мірило, інструмент, який по може відрізнити сумлінну компанію від шахрая, а платоспроможного страховика від банкрута. 
Однак, навіть та єдина вимога до транспарентності на українському страховому ринку, яка полягає в зобов'язанні кожної страхової компанії мати власний сайт, і публікувати на ньому інформацію про фінансовий стан, про власників істотної участі, про топ-менеджмент, не виконується. Нацкомфінпослуг, яка повинна контролювати дотримання цієї вимоги, ніяких даних не призводить, хоча відповідні розпорядження прийнято. 
Тому питання транспарентності для вітчизняного страхового ринку так і залишається відкритим.[1]

На страховому ринку важливе значення має транспарентність фінансового регулятора - Національної комісії, що здійснює державне регулювання у сфері ринків фінансових послуг (Нацкомфінпослуг) та страхових компаній. У цілому діяльність регулятора страхового ринку є достатньо прозорою і створює передумови для захисту прав споживачів страхових послуг, під якою розуміють сукупність передбачених правом умов, що передують виникненню самого права на захист у страхувальника та служать поясненням застосування тих чи інших способів захисту [2]
Транспарентність страхової компанії передбачає розкриття інформації про її діяльність і фінансові результати, формування страхових тарифів тощо. Недостатній рівень страхової культури більшої частини споживачів страхових послуг істотно обмежує використання і розвиток механізмів страхового захисту, що в основному обумовлене: обмеженістю інформації про страхування і суб'єктів страхової справи в засобах масової інформації, недостатньо кваліфікованим менеджментом страхової галузі, низьким рівнем життя значної частини населення, слабким розвитком сфер малого бізнесу і підприємництва, коротким горизонтом фінансового планування домогосподарств і господарюючих суб'єктів.

Для забезпечення реалізації права споживачів фінансових послуг на прозорість інформації доцільним було би введення обов’язкового оприлюднення інформації про розмір агентської винагороди у кожному страховому платежі. Маючи таку інформацію, споживач страхових послуг зможе обирати страхову компанію більш обґрунтовано та об’єктивно. [2]
Отже транспарентність страхової компанії пов’язана з підвищенням якості і прозорості інформації, що розкривається ними в бухгалтерській, статистичній, консолідованій фінансовій звітності на основі міжнародних стандартів. Підвищення вимог до обсягу, якості і періодичності представлення суб'єктами страхової справи звітності і іншої інформації, що розкривається ними, не повинно супроводжуватися дублюванням показників і їх зайвою деталізацією.
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РЕФОРМАЦIЙНI ПРОЦЕСИ В СФЕРI СОЦIАЛЬНОГО СТРАХУВАННЯ УКРАЇНИ

В сучасних складних економічних умовах соціальне страхування набуває особливого значення, будучи важливим елементом процесу економічного розвитку та зростання. Воно ґрунтується на економічній діяльності суспільства, підвищує його добробут, створює умови для соціального прогресу.

Соціальне страхування – це фундаментальна основа державної системи соціального захисту населення, що уможливлює матеріальне забезпечення і підтримку непрацездатних громадян за рахунок фондів, сформованих працездатними членами суспільства. 

Це поняття охоплює різні форми суспільного (державного, обов’язкового і добровільно-суспільного) страхування населення від різного роду ризиків, пов’язаних з втратою роботи, працездатності і доходів. Його впровадження є необхідністю, оскільки завжди в суспільстві є певні категорії осіб, які:

· враховуючи певні обставини, не можуть за рахунок заробітної плати підтримувати мінімальний життєвий рівень;

· не мають можливості реалізувати працездатність [3].

Негативні процеси в економіці спричинили різке погіршення рівня життя населення, загострили соціальну напруженість. В сучасних складних економічних умовах одним з основних напрямів діяльності держави є вирішення питань соціального страхування як основи надійного соціального захисту населення в Україні. Це вимагає кардинальних практичних дій щодо підвищення ролі системи соціального страхування.

 Цілком зрозуміло, що лише державне страхування не має змоги забезпечити соціальний захист населення на належному рівні з урахуванням різних груп населення та специфічних ризиків.

За останні два роки працездатне населення в Україні офіційно скоротилося на 2 млн. осіб. 

Вже третій рік поспіль триває реформа фондів соціального страхування, в рамках якої в регіонах масово звільнюють працівників регіональних управлінь Фонду соціального страхування України. 

Бюджет Фонду на 2019 рік затверджено, проте видатки на матеріальне забезпечення залишилися на рівні видатків 2018 року, без врахування коефіцієнта зростання середньомісячної заробітної плати (2018 рік – 21,8%, 2019 рік – 17,1%).

Для здійснення Фондом страхових виплат наявні такі фінансові ризики, як відсутність оборотних коштів Фонду для покриття касових розривів та нерівномірний характер надходжень коштів Фонду.

Заступник Міністра соціальної політики Микола Шамбір зазначив, що фінансовий стан Фонду соціального страхування на сьогодні не можна визнати задовільним.

 В першу чергу, це пов'язано із недонадходженням в минулому році обсягу єдиного внеску на загальнообов'язкове державне соціальне страхування, а також із зростанням страхових виплат. Що стосується скорочення отримувачів допомоги по безробіттю, об'єктивним фактором є те, що сьогодні досить багато наших громадян виїжджає за кордон в пошуках роботи.

За інформацією виконуючого обов’язки Голови Державної служби зайнятості Валерія Ярошенко, у 2018 році ситуація на ринку праці, вперше з 2013 року, характеризувалася зростанням зайнятості.

У порівнянні з 2017 роком збільшилася чисельність зайнятого населення на 185 тис. осіб до 16,4 млн. осіб, рівень зайнятості зріс з 56,3% до 57,2%. Рівень безробіття (за методологією МОП) скоротився з 9,4% економічно активного населення до 8,6%, кількість безробітних зменшилася на 128 тис. осіб до 1,5 млн. осіб.

Завдяки оперативному працевлаштуванню шукачів роботи до призначення статусу безробітного у 2018 році Фондом загальнообов’язкового державного соціального страхування на випадок безробіття зекономлено 1,2 млрд. грн коштів на виплату допомоги по безробіттю. Залишок коштів на початок 2019 року становив 2131, 4 млн. грн, що дозволило Кабінету Міністрів України затвердити бюджет Фонду без дефіциту коштів [1].

 Варто зазначити, що існуюча система соціального страхування в Україні не відповідає вимогам соціально-орієнтованої економіки та потребує удосконалення і адаптації до сучасних економічних умов на основі науково обґрунтованих рекомендацій.

Реформування системи соціального страхування передбачає розширення вибору застрахованою особою форм реалізації її прав, залучення до реалізації соціальних гарантій в сфері соціального страхування недержавних організацій, використання різноманітних механізмів фінансування послуг, забезпечення щільної прив’язки соціальних зобов’язань до наявності коштів на їх фінансування.

 Становлення нової моделі соціального страхування має забезпечити послідовність в реалізації соціальної політики та дотримання принципів суспільної солідарності та соціальної справедливості.

Сьогодні в Україні відсутня національна доктрина соціального страхування, яка б науково обґрунтовувала можливості розвитку системи в органічній прив‘язці до системи заробітної плати, податкової системи, стану та політики на ринку праці, демографічної ситуації та прогнозів. При розробці системи рекомендацій та управлінських рішень в галузі соціального страхування слід пам‘ятати, що соціальне страхування є найгострішим інструментом, здатним трансформувати наріжні основи суспільного буття. І наслідки цієї трансформації можуть бути непередбачуваними. 

Модернізація чинної вітчизняної системи соціального страхування має відбуватись за трьома напрямами.

 Перший з них – подальше, якомога повніше втілення страхового принципу в системі соціального страхування.

Другий напрям модернізації системи соціального страхування полягає у вдосконаленні адміністрування діючої системи загальнообов‘язкового державного соціального страхування.
Насамкінець, третій напрям – це запровадження нових інституцій в галузі соціального страхування, які передбачені чинним законодавством, апробовані найкращою світовою практикою, проте наразі відсутні в Україні. 

До них належать насамперед: обов‘язкова професійна пенсійна система, фонд гарантування страхових виплат за договорами страхування життя та Фонд загальнообов‘язкового державного медичного страхування. Звісно, кількість таких інституцій не обмежується, модернізація системи соціального страхування в Україні як надзвичайно складний та тривалий процес потребує подальшого дослідження [2].

Висновки та перспективи досліджень оцінки сучасного стану соціального страхування в Україні дозволило встановити притаманні йому проблеми, а також обґрунтувати шляхи вдосконалення системи соціального страхування.

 Визначено, що одним з найважливіших напрямків соціальної політики є забезпечення стабільного функціонування пенсійної системи на основі зміни умов і норм пенсійного забезпечення, розвитку обов’язкового накопичувального рівня пенсійної системи, подальшого підвищення розмірів пенсій.

 Наявність в країні збалансованих систем соціального страхування і соціального забезпечення як базових елементів соціального захисту населення сприяє політичній та економічній стабілізації суспільства [3].
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РАХУНКОВА ПАЛАТА УКРАЇНИ ЯК ДІЄВИЙ ОРГАН ДЕРЖАВНОГО ФІНАНСОВОГО КОНТРОЛЮ

На сьогодні Україна знаходиться на стадії реформування у відповідності до європейських стандартів всіх сторін соціально-економічного та політичного життя, періоду адаптації нашої країни у європейський правовий простір. Але, сучасні умови, в яких перебуває українська економіка, а також  несвоєчасне адаптування державного фінансового контролю до економічних змін останніх років спричинило зниження його ефективності і визвало широке обговорення серед науковців. Це і зумовлює актуальність даного дослідження.

Слід зазначити, що проблеми, пов’язані з державним фінансовим контролем,  ми знаходимо у працях Голоядова Т.О., Бутиця Ф.Ф., Гуцаленко Л.В., Піхоцький В., Стефанюк І.Б. та інших.

Рахункова палата України — орган фінансово-бюджетного контролю, який утворюється Верховною Радою України, підпорядкований і підзвітний їй. Працює самостійно і незалежно від інших органів держави. Так, відповідно до ст. 98 Конституції України: «контроль від імені Верховної Ради України за надходженням коштів до Державного бюджету України та їх використанням здійснює Рахункова палата. Організація, повноваження і порядок діяльності Рахункової палати визначаються законом» [1].

Серед основних завдань Рахункової палати можемо виділити: 
1) здійснення фінансового аудиту та аудиту ефективності щодо надходження до державного бюджету податків, зборів, обов’язкових платежів та інших доходів, включаючи адміністрування контролюючими органами таких надходжень, проведення витрат державного бюджету, включаючи використання бюджетних коштів на забезпечення діяльності Верховної Ради України, Президента України, Кабінету Міністрів України, Конституційного Суду України;

2) проведення експертизи поданого до Верховної Ради України проекту закону про Державний бюджет України та готування відповідних висновків;

3) аналіз виконання Державного бюджету України та готування відповідних висновків, а також пропозиції щодо усунення виявлених відхилень і порушень;

4) у разі виявлення ознак кримінального або адміністративного правопорушення інформування про них відповідним правоохоронним органам.
Однак, на сьогодні, можемо констатувати, що Рахункова палата  України не  виконує попереджувально-профілактичних функцій,  а виступає  «реєстратором» порушень бюджетного законодавства – інформує правоохоронні органи щодо допущених порушень.

Також повноваження Рахункової палати обмежені тільки витрачанням коштів державного бюджету України. При цьому місцеві бюджети залишилися поза межами зовнішнього незалежного контролю. Зважаючи на високий рівень порушень під час виконання місцевих бюджетів, що виявляють органи контрольно-ревізійної служби під час перевірок, така ситуація не є позитивною.

Відомо, що міжнародні фінансово-правові стандарти діяльності органів вищого фінансового контролю мають ієрархічну побудову, складаються і чотирьох рівнів: 1 рівень – загальні принципи, 2 рівень – передумови для функціонування вищих органів фінансового контролю, 3 рівень – фундаментальні принципи аудиту, 4 рівень – рекомендації загального аудиту й рекомендації по конкретних темах. 

Доречною є думка Косової Е. про те, що: “Україні доцільно поетапно впроваджувати міжнародні фінансово-правові стандарти діяльності органів вищого фінансового контролю. На першому етапі потрібно привести діяльність Рахункової палати України відповідно до стандартів першого і другого рівнів. На другому етапі варто розробити національні стандарти, узгоджені з фундаментальними принципи аудиту третього рівня. Завершальним етапом є впровадження стандартів четвертого рівня” [2, с. 106].

В контексті розглянутого потрібно зазначити, що діяльність Рахункової палати України характеризується недосконалістю. Отже, законодавство України у сфері фінансового контролю потребує подальшого розвитку та системного вдосконалення у відповідності до світових стандартів, з урахуванням досвіду найбільш продвинутих, в цьому напрямку, країн світу.
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АКТУАЛЬНІ ПИТАННЯ ДЕРЖАВНИХ ФІНАНСІВ НА СУЧАСНОМУ ЕТАПІ РОЗВИТУКУ УКРАЇНИ

Державні фінанси — це складова фінансової системи держави, її центральна сфера, через яку здійснюється вплив держави на економічний і соціальний розвиток. 

За своєю економічною сутністю державні фінанси — це сукупність розподільно-перерозподільних відносин, що виникають у процесі формування і використання фінансових ресурсів держави, призначених для забезпечення виконання державою покладених на неї функцій.

З допомогою державних фінансів держава розподіляє і перерозподіляє значну частину валового внутрішнього продукту, який є головним об’єктом фінансових відносин. 
Суб’єктами державних фінансів, з одного боку, є держава, з іншого — населення і підприємницькі структури. Державні фінанси як провідна сфера фінансової системи держави опосередковують майже 80 % усіх фінансових ресурсів і охоплюють різноманітні фінансові інституції, за допомогою яких держава здійснює свою фінансову діяльність. 
До складу державних фінансів включають: сукупність усіх бюджетів держави; централізовані та децентралізовані фонди цільового призначення; фінанси підприємств і організацій державної та комунальної форм власності; державний кредит; державне особисте і майнове страхування.[1]

У сучасних соціально-економічних умовах в Україні постає нагальна потреба в розв’язанні складних економічних, екологічних, науково-технологічних та соціальних проблем. 
Вирішення цих питань неможливе без ґрунтовного аналізу причин стримування соціально-економічних процесів та пошуку нових, ефективніших механізмів як формування, так і використання державних фінансів для якісних трансформаційних змін, реструктуризації економіки, підвищення конкурентоспроможності в умовах глобалізації економічних відносин. 
Однією з ключових функцій стратегії соціально-економічного розвитку сучасної держави є формування сприятливих умов для забезпечення динамічного розвитку вітчизняної економіки, підвищення соціальних стандартів, рівня і якості життя людей, фінансово-економічної безпеки суб’єктів економічних відносин. Досягти цих цілей можна лише завдяки економному та ефективному використанню державних фінансів.[2]

Збільшення обсягів і кількості видів окремих субвенцій з державного бюджету місцевим бюджетам доводить, що останніми роками державні фінанси націлені передусім на покращання соціальної інфраструктури, розбудову об’єктів соціального та культурного значення, формування інвестиційної привабливості регіонів. 
Ця тенденція, найімовірніше, продовжуватиметься і в майбутньому, оскільки досягти економічного зростання, не забезпечивши соціальних потреб, доволі проблематично. Разом із тим серйозною проблемою у використанні державних фінансів є неналежна ефективність і результативність. 
Причина цього – недостатня зосередженість розпорядників коштів на меті бюджетних програм та ефективності виконання ними власних функцій. Як показали аудиторські перевірки, державні структури не завжди працюють ефективно, що знижує результативність використання державних фінансів. [3] До проблем, що негативно впливають на ефективність використання державних фінансів, належать також необґрунтоване прогнозування і планування в бюджетному процесі. 
Тому посилення відповідальності розпорядників коштів за раціональне та ефективне використання коштів є запорукою сталої динаміки соціально-економічного розвитку України.
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Модернізація міжбюджетних відносин в умовах фінансової децентралізації
Міжбюджетні відносини виступають одним з ключових механізмів держави для забезпечення стабілізації і стимулювання соціально-економічного розвитку країни в цілому та адміністративно-територіальних одиниць. Цей механізм реалізується через систему форм, методів, моделей, інструментів, правових та інституційних структур формування та реалізації міжбюджетних відносин. 

Механізм організації міжбюджетних відносин – це система, яка включає сукупність інструментів, методів та важелів, за допомогою застосування яких забезпечується цілеспрямоване фінансове упорядкування міжбюджетних відносин з метою усунення вертикальних та горизонтальних дисбалансів фінансового забезпечення розвитку та стимулювання органів місцевого самоврядування до ефективного використання економічного потенціалу територій.[1] 

Реформа адміністративно-територіального устрою та бюджетно-податкова децентралізація, відповідно до яких формуються об’єднані територіальні громади, покликана вирішити проблему тотальної залежності місцевих бюджетів від фінансування з центру. 

Відтак необхідним є формування ефективного механізму міжбюджетних відносин, побудованого на основі розширення фінансової автономії місцевих бюджетів, підвищення рівня їх дохідності та збільшення повноважень органів місцевого самоврядування для розвитку фінансово спроможних територіальних одиниць. 

Таким чином, модель організації міжбюджетних відносин має формуватися під впливом та на основі децентралізації, яка передбачає: 

· невтручання держави у бюджетний процес на місцевому рівні; 

· врахування інтересів органів місцевого самоврядування та територіальних громад; 

· чітке розмежування повноважень між рівнями управління; 

· надання на місцевий рівень достатніх фінансових ресурсів для реалізації повноважень. [2]  

Механізм організації міжбюджетних відносин характеризується наявністю вагомих особливостей, які, по-перше, визначаються відповідно до основних цілей його розвитку, по-друге, формуються на основі взаємодії та необхідності врахування інтересів бюджетів різних рівнів, а відтак – взаємоузгодження інтересів держави, регіонів та територіальних громад. 

Тобто мова йде про адміністративно-територіальні формування з різними «територіальними об’ємами», різними можливостями соціального та економічного розвитку та особливостями світоглядних факторів, що визначає механізм організації міжбюджетних відносин як складну та багатоаспектну систему. 

При цьому, формування механізму організації міжбюджетних відносин має бути орієнтованим на перспективу потенційної фінансової та економічної спроможності та самодостатності територіальних громад. 

Тому сьогодні, в рамках реформи місцевого самоврядування та фінансової децентралізації, він потребує удосконалення в напрямку ефективної реалізації стимулюючої та контрольної функцій. Основними передумовами удосконалення механізму організації міжбюджетних відносин є такі:

 – для забезпечення ефективної реалізації функції вирівнювання: зниження рівня диференціації бюджетної забезпеченості адміністративно-територіальних утворень; збалансування доходних джерел та видаткових повноважень органів місцевого самоврядування; 

– для стимулювання соціально-економічного розвитку територій: підвищення рівня фінансової автономії та спроможності місцевих бюджетів; надання цільових міжбюджетних трансфертів інвестиційного характеру; 

– для контролю використання бюджетних ресурсів: забезпечення постійного моніторингу якості надання суспільних послуг та ефективності використання бюджетних коштів з дотриманням усіх законодавчих вимог. [3, с.124]  

Удосконалення та прагматизація механізму організації міжбюджетних відносин передбачає спільну відповідальність держави та влади на місцях за розвиток територій та її фінансову спроможність і, як результат, – самодостатність. Відтак, раціоналізація механізму організації міжбюджетних відносин має передбачати: 

– перехід від організації міжбюджетних відносин на основі бюджетної забезпеченості до нормативу «соціальна забезпеченість»;

– встановлення прямих міжбюджетних відносин між державним бюджетом та бюджетами об’єднаних територіальних громад – це одна з ключових переваг, які вже отримали новосформовані в результаті адміністративно-територіальної реформи територіальні громади; 

– повне врегулювання питання виконання на рівні громад делегованих державою повноважень – це питання сьогодні знаходиться в фазі активного обговорення та вирішення, проте все ще немає єдиного підходу до його вирішення та сталості існування чітко визначених повноважень органів місцевого самоврядування, які (що особливо важливо) вони спроможні реалізувати; 

– стратегування регіонального розвитку – формування стратегій регіонального розвитку та їх фінансування за рахунок коштів Державного фонду регіонального розвитку, які виділятимуться виключно під реалізацію цих стратегій. [4, с.80]  

Таким чином держава через відповідні інструменти механізму організації міжбюджетних відносин має сприяти формуванню фінансово спроможних територіальних громад, у розвитку яких чітко прослідковувається залежність доходів місцевих бюджетів від показників економічної активності органів місцевого самоврядування та членів громад. 
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МІСЦЕВІ БЮДЖЕТИ  ТА ОСОБЛИВОСТІ ЇХ ФОРМУВАННЯ 

               В  УМОВАХ ФІНАНСОВОЇ ДЕЦЕНТРАЛІЗАЦІЇ

Місцеві бюджети відіграють важливу роль у забезпеченні економічного і соціального розвитку країни. Вони є основою фінансування функцій держави, що здійснюються на рівні регіонів. Видатки місцевих бюджетів спрямовуються на забезпечення розвитку територіальних громад, стимулювання підприємницької діяльності, надання соціальних послуг населенню, вирішення економічних і соціальних проблем на територіальному та місцевому рівнях.

 При визнанні державою права місцевих органів влади на їх організаційну та фінансову автономію постає проблема відповідного фінансового забезпечення, необхідного для здійснення місцевих програм економічного розвитку. А відтак виникає проблема обґрунтування економічного змісту фінансових ресурсів місцевих органів влади, визначення їх ролі в суспільному житті, удосконалення механізму формування і використання фінансових ресурсів місцевих органів влади. 
Ґрунтовні дослідження щодо зміцнення фінансової бази органів місцевого самоврядування, оптимізації механізму формування місцевих бюджетів, визначення обсягів міжбюджетних трансфертів досліджували такі вітчизняні вчені: О. Василик, О. Данілов, О. Дацій, В. Зайчикова, О. Кириленко, В. Кравченко, І. Луніна, Ц. Огонь, В. Опарін, К. Павлюк, Ю. Пасічник, С. Слухай, О. Сунцова, Л. Тарантул, І. Чугунов, С. Юрій та ін.

 В той же час система формування місцевих бюджетів має низку  серйозних недоліків[1] і потребує  подальшого вивчення. Це і визначає актуальність вибраної теми дослідження.

Слід зазначити, що останніми роками в Україні значної актуальності набула проблема фінансової незабезпеченості, недостатнього обсягу повноважень органів  місцевого самоврядування [2] та нестабільність їхніх дохідних джерел. За таких умов, на наш погляд, задля стабілізації економічної ситуації в країні слід сформувати таку систему фінансування, яка здатна перетворити територіальні громади із дотаційних на суб’єкти, які самостійно за рахунок власних доходів спроможні вирішувати будь-які соціально-економічні проблеми. 

Основними джерелами наповнення місцевих бюджетів досі залишаються трансферти, субвенції та дотації, що, за звичай. створює їх певну залежність та стримує розвиток фінансової децентралізації в Україні. Нині маємо невідповідність обсягів доходів місцевих бюджетів і реальних потреб у фінансуванні поточних видатків. Нерідко причини такого стану криються в наявності значної кількості нормативноправових актів, обов'язкових для виконання органами місцевого самоврядування. Проте глибшими причинами такої невідповідності є економічні й соціальні проблеми, що їх мають розв'язувати органи місцевої влади шляхом підвищення власної фінансової спроможності й реалізації заходів у напрямку бюджетної децентралізації. Активний вплив місцевої влади на соціально-економічні процеси в регіоні можливий лише за умови достатнього обсягу фінансових ресурсів, що знаходяться в її розпорядженні. Оскільки основою місцевих фінансових ресурсів є місцеві бюджети (в них зосереджено більше 90% фінансових ресурсів регіону), в сучасних умовах надзвичайно важливого значення набуває обсяг та склад їх дохідної частини.

Особливості формування місцевих бюджетів в умовах децентралізації можна проілюструвати на прикладі формування місцевого бюджету  затоківської селищної ради Білгород-Дністровського району Одеської області. 

  Селище міського типу Затока Одеської області знаходиться в унікальному місці в Україні, омивається водами Чорного моря та Дністровського лиману, віднесена до курортних місцевостей. 

Наразі і тут існують  проблеми, які неможливо вирішити за рахунок місцевого бюджету. Одними з них, і дуже важливими, є берегоукріплення, газифікація, централізоване каналізування. Через Затоку проходить республіканська автострада, а також  міст, що експлуатується з 1956 року, який є державною власністю,  і які потребують  капітального ремонту за рахунок видатків з Державного бюджету.

Селищна рада поповнює бюджет за рахунок орендної плати за землю, а  також, згідно ст. 127, ст.128 нового Земельного кодексу, вона здійснює продаж земельних ділянок на конкурентних засадах (аукціон) [3]. На жаль, на сьогодні в бюджетній системі України існує пострадянська вертикаль, тобто фактично „бюджет спускають з гори”. У зв’язку з цим виникають проблеми і протиріччя щодо надходження до бюджету селищної ради, наприклад, оплати за землю, з якої лише 60% залишається в селищному бюджеті, а 40% - вилучаються до Білгород-Дністровського міського та Одеського обласного бюджетів.

На території с. м. т. Затока займаються господарською діяльністю суб’єкти підприємництва, юридичні та  фізичні особи, які не зареєстровані по місцю здійснення цієї діяльності. Тому податки від їх діяльності не надходять до бюджету селищної Ради. Так, порт – невідособлений підрозділ Білгород-Дністровського морського торгового порту, зареєстрованого у Білгород-Дністровському міськвиконкомі. Всі податки поступають у бюджет міської ради. А селищна рада не має права навіть вимагати від таких суб’єктів звітність, не передбачену законом. 

Негативно значення для селищного бюджету має сезонний характер роботи (тільки в літній період) баз відпочинку, пансіонатів та інших оздоровчо - лікувальних закладів. Селищний бюджет поповнюється також за рахунок місцевих податків та зборів. Основними джерелами цих надходжень є: ринковий збір, курортний збір, збір за паркування автотранспорту, збір за видачу дозволів на розміщення торгівельних точок, збір за використання місцевої символіки. На бюджеті Затоківської селищної ради знаходяться: амбулаторія, селищна рада, дитячий садок “Золота рибка”, середня школа, будинок культури, бібліотека, група по благоустрою. 

Селищна рада не отримує ніяких дотацій та субсидій з державного бюджету. Але, оскільки курорт Затока має всеукраїнське значення,  безпосередньо пов’язаний з життям та здоров’ям людей, держава у першу чергу повинна бути зацікавлена в розвитку курорту за рахунок Державного бюджету. 

 Вирішення цих та інших проблем стосовно формування і використання місцевих бюджетів значною мірою визначило б розширення економічної самостійності регіонів країни. Адже те, наскільки вони політично незалежні і фінансово забезпечені, справляє істотний вплив на формування демократичних, ринково орієнтованих систем і підвищує шанси на успіх реформ. 
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ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ЕКОНОМІЧНОЇ БЕЗПЕКИ ПІВДЕННОЇ КОРЕЇ В УМОВАХ ГЛОБАЛІЗАЦІЇ

Під забезпеченням економічної безпеки держави розуміється процес підвищення або утримання прийнятного рівня економічної безпеки, тобто рівня захищеності національного господарства від зовнішніх і внутрішніх загроз.

Можна позначити в якості основних форм забезпечення економічної безпеки держави:

 - економічний патронат

З початком кризи влади Південної Кореї активно включилися в боротьбу з негативними наслідками дисбалансів як в світовому господарстві, так і у вітчизняній економіці.  

Заходи щодо стабілізації фінансового сектора. Державною компанією були здійснені інвестиції в корпоративні облігації, викуплені у ощадних банків знецінені будівельні кредити[1].Заходи підтримки реального сектора економіки були зосереджені на недопущення значного зниження обсягів промислового виробництва в період фінансово-економічної кризи. Заходи підвищення соціального захисту населення, включала перш за все заходи щодо запобігання росту безробіття та виплати матеріальної допомоги громадянам, які втратили роботу. Податкові заходи включали заходи щодо зниження податків, які стосувалася як простого населення, так і юридичних осіб. Бюджетні заходи. Бюджет 2009 рік був поповнений за рахунок розпродажу пакетів акцій компаній, скуплених ще під час азіатської фінансової кризи з метою залучення прямих іноземних інвестицій[2].
- економічну кооперацію
Економічна кооперація як форма обеспечення економічної безпеки держави в умовах глобалізації визначає реалізацію різних заходів економічного співробітництва даної держави з іншими країнами при наявності різних зовнішніх і внутрішніх загроз.

 Економічна кооперація між Південною Кореєю і Росією носить характер конструктивного взаємодоповнююче партнерства, що закріплено у відповідних двосторонніх документах. Економічна кооперація між Південною Кореєю і Китаєм.  Незважаючи на такий осложняющий фактор, як стратегічне партнерство Південної Кореї і США, продовжують динамічно розвиватися двосторонні відносини Китаю і Южної Кореї. Економічна кооперація між Південною Кореєю і Японією. Південна Корея зберігає тісний залежність від що відбуваються в Японії економічних процесів. Економічна кооперація між Південною Кореєю і США.  США є одним з головних економічних партнерів Південної Кореї[3].

 - економічне протиборство
Економічне протиборство як форма забезпечення економічної безпеки держави в умовах глобалізації визначає перш всього реалізацію різних заходів економічного протистояння держави з іншими країнами при наявності різних зовнішніх і внутрішніх загроз. 
Економічне протиборство між Південною Кореєю і Росією в даний час у формі конкуренції, при цьому Корея зацікавлена в тому щоб отримувати сировину і паливо. Економічне протиборство між Південною Кореєю і Китаєм на сучасному етапі обумовлюється наявністю низки взаємних політичних вимог і територіальних суперечок[4]. Економічне протиборство між Південною Кореєю і Японією є наслідком взаємних територіальних претензій двох країн. Економічне протиборство між Південною Кореєю і США не виходить за рамки економічної конкуренції.  

Можна зробити висновок про відносне підвищенні рівня економічної безпеки цих країн в перспективі до 2020 року в разі реалізації відповідних антикризових планів економічного зростання і соціально-економічного розвитку в рамках економічного патронату, а також заходів економічної кооперації та економічного протиборства[5].
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СВІТОВІ ФІНАНСОВІ КРИЗИ Й ПРОБЛЕМИ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ МІЖНАРОДНОЇ ФІНАНСОВОЇ БЕЗПЕКИ


Фінансова криза — це різке погіршення стану фінансового ринку внаслідок реалізації накопичених ризиків під впливом внутрішніх і зовнішніх економічних та політичних чинників, що спричиняє порушення його функціонування, зниження цінових показників, погіршення ліквідності й якості фінансових інструментів, банкрутство учасників. [1, c.19-32].

Випадків фінансових криз в історії дуже багато, наприклад першою міжнародною фінансовою кризою була криза 1825 р., яка була пов’язана з масовим припливом капіталу з Великобританії до країн Латинської Америки. 

Але найбільшою фінансовою катастрофою прийнято визначати світову кризу 1929-1933 років, що почалася 24 жовтня 1929 року (Чорний Четвер) на Нью-Йоркській фондовій біржі, коли сталося різке зниження акцій. 

Дефолт почався наприкінці жовтня: гравці раптом поспіхом почали продавати цінні папери, в результаті чого відбулося жахливе знецінювання активів. До кінця місяця утримувачів акцій втратило понад 15 млрд. доларів. До кінця 1929 року падіння курсів коштовних паперів досягло фантастичної суми в 40 млрд. доларів. Закривалися фірми і заводи, лопалися банки, мільйони безробітних знаходились в постійному пошуку роботи. Криза тривала до 1933 року, а його наслідки відчувалися до кінця 30-х років [2, c. 108-110].

Як показують аналітичні та статистичні дані, криза у США спричинила найтяжчі наслідки, а саме: було закрито більше як 5 тисяч банків; акції знецінились на 40 мільярдів доларів; внаслідок підвищення рівня інфляції значно зросли ціни; промислове виробництво скоротилося на 50 %; 12 мільйонів безробітних [4, c.18].

Подолати цю фінансову кризу в США змогли тільки завдяки «новому курсу» Рузвельта. Його "новий курс" на оздоровлення країни був підтриманий всіма верствами населення. 

Важливою складовою фінансової політики держави є забезпечення її фінансової безпеки. Особливо це актуально для країн із транзитивною економікою, в яких система державних фінансів не є досить стійкою.

Фінансова безпека  передусім залежить від гармонійного взаємозв'язку складових фінансової системи країни. Розбалансованість державного бюджету є головним дестабілізуючим чинником фінансової системи, і, відповідно, фактором негативного впливу на фінансову безпеку країни.

Дестабілізує фінансову систему і масове вивезення капіталу за кордон, що також опосередковано свідчить про недовіру його власників до фінансово-банківської системи країни. [5]. 

Узагальнюючи увесь матеріал, можна зробити висновок, що коли держава ухиляється від підтримання фінансової безпеки держави, виникають фінансові кризи, які можуть перетікати в фінансові кризи світового масштабу.

Отже, для країни в разі виникнення фінансової загрози, в першу чергу необхідно звернутися до існуючого досвіду подолання криз та якнайшвидше почати впроваджувати відпрацьовані методи боротьби з фінансовою катастрофою. Адже сучасні методики подолання фінансової кризи вже давно відомі, вони опрацьовані та "відшліфовані" досвідом наших попередників. Скористатися ними якомога швидше є першочерговим обов'язком урядів різних країн світу.

А найбільшими загрозами фінансової безпеки, що можуть призвести до фінансової кризи є недосконалість бюджетної політики і нецільове використання коштів бюджету; значні обсяги державного та гарантованого державою боргу, проблеми з його обслуговування; зростання тіньового сектору, негативного сальдо платіжного балансу, невисокий рівень рентабельності банківської системи, невеликі обсяги довгострокового банківського кредитування та значний рівень відсоткових ставок із кредитів, нелегальний відплив валютних коштів за кордон, значний рівень доларизації економіки.

Створення повноцінного механізму забезпечення та оптимізації фінансової безпеки держави передбачає, перш за все, вирішення широкого кола проблем, стосовно формулювання критеріїв та принципів забезпечення фінансової безпеки, визначення пріоритетних національних інтересів у фінансовій сфері, здійснення постійного відстеження факторів, які викликають загрозу фінансовій безпеці країни, а також вживання заходів щодо їх попередження та подолання.
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ОБВАЛ ФОНДОВИХ РИНКIВ 
Біржовий крах - це обвальне падіння курсів акцій на фондових біржах .Таким чином, крах фондового ринку означає раптове і несподіване падіння цін на фондовому ринку після події, що викликав паніку на фінансових ринках. Бувають також міні-збої - дуже швидке падіння цін, зазвичай викликане технічними проблемами або людськими помилками. Але трапляються і великі збої, які зачіпають всі ринки і тривають довше. Саме такий збій відбувається на фондовому ринку на даний момент .
На думку ряду економістів, ризик обвалу фондового ринку в 2020 році дійсно значний, враховуючи поточну ситуацію і перспективи. Дуже схоже, що обвал фондового ринку неминучий. На думку деяких аналітиків, прийдешній обвал ринку буде більш серйозним, ніж в 2008 році.
Рік почався для світових фондових ринків успішно. Відомі технологічні гіганти, з-поміж яких Apple, Tesla, Amazon, Google та інші, публікували звіти про свої прибутки за останній квартал 2019 року. На тлі їхніх високих доходів акції зростали в ціні. Однак обвал фондового ринку 2020 року, усе-таки, стався.
Успіх на початку року швидко закінчився після того, як світом почав поширюватися новий коронавірус, який забирає життя тисячі людей і завдає значних збитків економіці. Інвестори запанікували й почали вкладати гроші в так звані "захисні активи" (валюту, дорогоцінні метали, рідше – у держоблігації). Відповідно ключові фондові індекси почали різко опускатися, а цінні папери компаній – дешевшати. [1]
Намагаючись перешкодити цьому, центральні банки та уряди почали певнi  заходи, але загальна реакція була повільною, і перші обмеження не змогли надати необхідної підтримки необхiдним секторам. Зниження процентних ставок призводить до такого падіння реальних ставок, що вони навіть не компенсують рівня інфляції. Це дає іноземним фондам додатковий привід до виведення коштів.
Наприклад, Дональд Трамп оголосив про заборону на в'їзд до Сполучених Штатів з Європи, але заходи з підтримки економіки здійснюються повільно. [2]
В цілому, довіра інвесторів  постраждала, і оголошення про заходи щодо стимулювання економіки наврядчи достатнi для стабілізації фондових ринків.
Аналітики Bank of America вже двічі погіршили  прогноз щодо динаміки світового ВВП у 2020 році і тепер очікують його падіння на 2,7%. Раніше вони прогнозували зростання світової економіки на 0,3%.
Зниження світового ВВП майже на 3% — це значно гірше, ніж рецесія 2008-2009 років, зазначають аналітики Bank of America.
Причиною погіршення прогнозу експерти називають відсутність ефективних політичних заходів щодо боротьби з коронавірусом на розвинених ринках і в деяких країнах, що розвиваються.
Аналітики банку також очікують, що економіка єврозони у 2020 році впаде на 7,6% порівняно з  кінцем березня 1,7%.
Збільшення бюджетних витрат у США, ЄС та Китаї може посилити пов'язані з фінансуванням ризики, підвищуючи ймовірність зниження кредитних рейтингів emerging markets і звернення за міжнародною фінансовою допомогою.
Спалах коронавірусу став причиною глобального удару по попиту і пропозиції та призвів до нафтової війни. Ці події призводять до масштабного знецінення капіталу і структурного безробіття. Неможливо спрогнозувати, яким буде остаточне падіння ринків. Одним з головних індикаторів буде фондовий ринок США. Китайська економіка є особливою і непорівнюваною з розвиненими країнами та з економіками, що розвиваються. Ринки, до яких належить Україна, — під найбільшим ударом. На них негативно впливають монетарна політика провідних центробанків світу, зниження попиту на сировинні товари, збої в ланцюжках поставок і зростання боргового навантаження. [3]
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ЗАРУБІЖНИЙ ДОСВІД БІЗНЕС-ПЛАНУВАННЯ

В умовах ринкової системи господарювання жодне підприємство не може працювати прибутково без ретельно підготовленого плану. Чим більш динамічним та невизначеним стає середовище діяльності, тим більше порядку має бути на самому підприємстві, тим більше уваги слід приділяти розробці стратегій та оперативних дій для їх реалізації. [5, c. 185]

На сьогодні бізнес-планування в Україні перебуває на етапі розвитку, тому спостерігання за цим процесом у зарубіжних країнах багато в чому допоможуть уникнути прогалин в набутті вітчизняного досвіду.

Для американця підприємницька діяльність ототожнюється з таким поняттям, як «незалежність». У США підприємство є насамперед способом життя і тільки потім способом одержання прибутку, зацікавленість відштовхується від внутрішніх уподобань, захоплень, а не від бажання збагатитись. Щодо українських підприємців, то в них головною цілю завжди виступає комерція, яка досягається різними способами.[2, c. 75]

У США приділяється ключова увагу конкуренції, яка є рушійною силою ринкових відносин, уміння керівника стикатися чи сходитися з суперниками за кращу позицію на ринку досягається за допомогою високого рівня розвитку менеджменту, у нашій країні на перше місце висвітлюються позиції керівництва, певне дерево постановки задач і контроль за виконанням.

Американці, а саме підприємці ставляться до бухгалтерського обліку, як до пошуку резервів, які є невикористані в процесі діяльності, як до пошуку шляхів ефективнішого застосування наявних ресурсів. У нашій країні облік - об'єкт дослідження контролюючих органів [3, c.92].

До основних переваг зарубіжного досвіду бізнес-планування слід віднести такі:  
1. першою сходинкою успіху є зацікавленість та контроль за своєю часткою ринку, яку займає власний бізнес;  підтримка з боку держави ( інформаційне забезпечення, консультаційні послуги); 
2. ефективна інвестиційна політика інвестора;  орієнтація на суперництво за ринки збуту продукції підприємства;  ефективність ведення обліку;  
3. досягнення власного задоволення від здійснення бізнесу;   
4. запровадження механізму страхування ризиків неповернення кредитів взятих на інвестиційну діяльність.

Для кожної людини її власна справа - бізнес чи підприємництво, благодійна діяльність, повинна приносити задоволення, звісно це може проявлятися у різних аспектах, хтось задоволений від отримання прибутку, у когось задоволення проявляється у створенні необхідних матеріальних благ для суспільства (споживачів), та головним стимулом завжди залишається потреба у твоїх знаннях, потреба в твоїх результатах, відчуття значущості і необхідності завжди слугувало найкращим двигуном усіх починань.[1, c. 120]

Висвітливши основні переваги зарубіжного досвіду бізнес-планування (на прикладі США), слід зазначити, що процес бізнес-планування в Україні стикаються з істотними труднощами в організації руху фінансових, у тому числі і інвестиційних потоків, це пояснюється нестабільністю економічної та правової сфер всередині країни. Уникнути дані проблеми можна за допомогою державної підтримки, ефективної інвестиційної політики, орієнтації на суперництво за ринки збуту продукції підприємства.
Досвід зарубіжних і вітчизняних підприємств свідчить, що в ринкових умовах стабільного успіху в бізнесі неможливо досягнути не здійснюючи бізнес-планування. Воно є важливою умовою функціонування підприємств, їх економічного росту та розвитку.

На прикладі компанії Apple, можна переконатися, як бізнес-план впливає на роботу і успішність підприємства, проаналізувавши загальну діяльність компанії. Бізнес-плани найчастіше складаються з чотирьох частин: короткий огляд, аналіз ринку, опис структури і планування фінансів компанії.

Основна мета короткого огляду - розповісти про зміст бізнес-плану і не втомити читача. Чим швидше ви донесете до нього суть вашого ціннісного пропозиції, тим краще. 

Наприклад, переваги «Mac» - персональних комп'ютерів виробництва корпорації Apple. Мета бренду була простою. У той час більшість компаній працювали в 4 цінових категоріях:

· 500$ і менше                                    

· від 501$  до 1,500$

· від 1,500$  до 3,000$                      

·  від 3,000$  до 5,000$  (або більше)

Причому за цінами з перших двох пунктів продавалися тільки пристрої або невеликого розміру, або з низькою продуктивністю. Mac мав стати продуктом другої цінової категорії, але високоякісним.

При оцінці ринків у своєму бізнес-плані Apple також пояснює, як низькі ціни і доступність можуть вплинути на три ринки[4, c.24]:

· Для офісу: "Кожен день все більше менеджерів використовують комп'ютери для підвищення ефективності своєї роботи. З Mас будь-який менеджер може автоматизувати офіс, інвестуючи мінімум часу і грошей. Mас - перший позитивний досвід роботи з комп'ютером ".

· Для освіти: "Текстові редактори замінюють друкарські машинки, ось чому учням важливо освоювати ці нові програми".

· Для будинку: "Macintosh пропонує сім'ям можливості управління фінансами, що відкриває доступ до зручних послуг таким, як home-банкінг та онлайн-покупки. MAC також зможе розважати та навчати кожного члена сім'ї ".

Деякі компанії вважають за краще не включати опис структури компанії в бізнес-план. Але Apple не стали опускати цей розділ. Здебільшого це пов'язано з тим, що рішення про призначення співробітників значно впливали на бюджет.

В цьому розділі Apple також вказали вартість збірки Mac (397$), дистрибуції продукту і потенційний прибуток.[4, c.32]

При цьому були розглянуті різні варіанти ринкової вартості від 995$ до 1495$. До цього моменту стало зрозуміло, скільки комп'ютерів потрібно було продати, щоб отримати максимум прибутку. Бізнес-план Apple для Mac допоміг організувати зусилля бренду і змінити комп'ютерну індустрію.

Отже, бізнес-план — це активний робочий інструмент управління, відправний пункт усієї планової та виконавчої діяльності підприємства. Бізнес-план дає змогу аналізувати, контролювати й оцінювати успішність діяльності в процесі реалізації підприємницького проекту, виявляти відхилення від плану та своєчасно коригувати напрямки розвитку бізнесу.
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ВДОСКОНАЛЕННЯ АДМІНІСТРУВАННЯ АКЦИЗНОГО ПОДАТКУ В СПИРТОВІЙ ГАЛУЗІ ЯК ЗАСІБ ПРОТИДІЇ ТІНЬОВІЙ ЕКОНОМІЦІ

Державна монополія на виробництво та реалізацію спирту призвело до зростання тінізації в галузі обігу алкогольної  продукції в Україні. У відповідь на це  уряд ухвалив Закон України «Про внесення змін до Закону України «Про державне регулювання виробництва і обігу спирту етилового, коньячного і плодового, алкогольних напоїв, тютюнових виробів та пального» щодо лібералізації діяльності у сфері виробництва спирту етилового» [2], яким передбачено внесення змін у виробництво та продаж спирту; експорт, імпорт та оптову торгівлю алкогольними напоями; оптову торгівлю спиртом етиловим на медичні та ветеринарні цілі.

Адже нині в Україні більш як половина ринку алкоголю є нелегальним, що призводить  не лише до величезних втрат для державного бюджету, які, за деякими оцінками, сягають 18 млрд. грн. на рік, а й становлять величезний ризик для здоров’я людей. Серед заходів, які дозволяють протидіяти нелегальному обігу алкогольних напоїв, потрібно виокремити запровадження інструментів електронного контролю. Чинне на сьогодні в Україні маркування підакцизної продукції паперовими марками є недостатньо ефективним засобом контролю. Відтак на пропозицію Мінфіну уряд схвалив Концепцію впровадження електронної акцизної марки - автоматизованої системи контролю за обігом алкогольних напоїв та тютюнових виробів. В Україні вона з’явиться вже наступного року. 

Прийняте рішення про запровадження автоматизованої системи контролю за обігом алкогольних напоїв та тютюнових виробів «Електронна акцизна марка»  забезпечить комплексний контрольно-попереджувальний моніторинг у сфері обігу підакцизних товарів, який охопить кожний етап їх переміщення - від виробника чи імпортера до кінцевого споживача.

Окрім того, що концепція покликана покращити систему адміністрування акцизного податку,  впровадження електронної акцизної марки забезпечить створення єдиного інформаційного простору та формування бази даних про обіг підакцизних товарів, що стане дієвим важелем у боротьбі з фальсифікованою, контрафактною та контрабандною продукцією. Автоматизований контроль за рухом підакцизних товарів (алкогольних напоїв та тютюнових виробів)  значно спростить документообіг у сфері обігу підакцизних товарів, мінімізує вплив людського фактору на адміністрування акцизного податку та загалом зменшить обсяги  тіньового ринку підакцизних товарів. [4]
Варто зазначити, що така система не дозволить повною мірою вирішити проблеми у сфері нелегального обігу. Адже, як і раніше, поза державним контролем будуть залишатися такі види нелегальної продукції, як немарковані алкогольні напої та напої з підробленими марками акцизного податку. Цей інструмент є лише одним з можливих та дозволить контролювати лише ту продукцію, яка легально вироблена, але просувається з певними порушеннями у ланцюзі постачання. Тому актуальним питанням залишається розроблення заходів щодо вдосконалення інших механізмів контролю за виробництвом та обігом алкогольних напоїв. Зокрема, потребують вдосконалення процедури ліцензування, податковий нагляд за діяльністю виробників алкогольної продукції, функціонування системи акцизних складів; функціонування технічних та електронних засобів обліку та контролю, що дозволить у майбутньому відійти від необхідності у постійній присутності державних представників; страхове покриття ризиків недонадходження акцизів; дистанціювання, спрощений контроль та ліцензійні умови невеликим виробникам натуральних вин та пива; моніторинг руху підакцизних товарів із використанням інформаційних технологій. Необхідним є делегування повноважень контролю, безпеки, обліку та відповідальності виробникам спирту та алкогольних напоїв за рахунок перегляду ліцензійних умов та впровадження жорсткого контролю за роздрібною торгівлею алкогольної продукції. 

Отже, в умовах переходу від державної монополії на виробництво спирту до лібералізації діяльності галузі важливим є забезпечення ефективного контролю, який дозволить створити конкурентні умови на ринку спирту та алкогольних напоїв, забезпечити виробництво і реалізацію високоякісної продукції та збільшити надходження акцизного податку до бюджету. 
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СУТНІСТЬ, ПРОБЛЕМАТИКА ЗАСТОСУВАННЯ ПДВ ТА ДОЦІЛЬНІСТЬ ЙОГО ВИКОРИСТАННЯ В УКРАЇНІ

Податок на додану вартість (ПДВ) останнім часом привертає до себе значну увагу, тому що він став предметом широких дискусій щодо доцільності його застосування та наслідків справляння для економічного розвитку і бюджету країни

З цього приводу існують неоднозначні думки та прямо протилежні позиції. Одні автори пропонують його скасувати як податок, що стримує розвиток споживчого ринку, створює фіскальну нестабільність, стимулює корумпованість контролюючих органів, інші – його збереження і вдосконалення як одного із стабільного і достатньо простого джерела доходів бюджету, з високою фіскальною ефективністю і нейтрального до собівартості товарів чи послуг.

Однією з причин негативного ставлення до ПДВ в Україні є те, що упродовж останніх років чітко простежується негативна тенденція – щорічна сума коштів від ПДВ, що надходить до бюджету, поступово зменшується, порівняно з коштами, які відшкодовуються з нього [1].

На нашу думку, податок на додану вартість не заслуговує на категорично негативні оцінки його застосування, більшість з яких є помилковими. Він є стабільним і вагомим джерелом доходу бюджету, застосовується переважною більшістю розвинутих країн світу і тих, що розвиваються.

Вперше податок на додану вартість був введений у Франції в 1954 році, потім набув широкого розповсюдження – спочатку в країнах Європи (кінець 60-х – початок 70-х pp.), а дещо пізніше – в країнах Азії, Африки та Латинської Америки. Нині податок на додану вартість стягується майже у 80-ти країнах світу, серед яких практично всі є промислове розвинутими. Однією з держав, де такого податку немає, є США. Але й тут протягом останнього десятиліття ведуться інтенсивні дискусії щодо заміни податку з обороту на федеральний податок на додану вартість.

В Україні ПДВ введений у 1992 році Законом України «Про податок на добавлену вартість» від 20 грудня 1991 року. У міжнародній практиці ПДВ застосовується за економічними моделями з вигодою для держави [2].

До основних переваг ПДВ відносять наступні:

1) ПДВ є головним джерелом наповнення бюджету держави;  податок є нейтральним для усіх галузей;  2) має економічні та організаційно-технічні переваги щодо стягнення, простоти нарахування;  3) стримує кризу надвиробництва і прискореного витіснення з ринку слабких виробників;  має широкі можливості для оподаткування [3].
Одночасно ПДВ має низку недоліків, до складу яких відносяться:

2)  складність податкової звітності, необхідність значних витрат часу на адміністрування податку;  2) значний вплив на загальний рівень цін – ПДВ як непрямий податок включається до ціни товарів;  3) стримує інфляцію;  4) надзвичайно вразливий до зловживань, що стало причиною корупції та розкрадання бюджетних коштів, але перш за все це стосується відшкодування та ухилення від сплати податку [4].

Основні характерні принципи, на яких базується ПДВ та механізм його оподаткування, полягають у тому, що він є тим інструментом, котрий робить податок досконалою формою оподаткування споживання.

ПДВ потрібно зберегти в Україні, адже дивлячись на статистику частки  ПДВ у податкових надходженнях до бюджету країни, можна стверджувати, що ПДВ суттєво витісняє своїх так би мовити «конкурентів». Також не можна не підмітити факт того, що за географічним положенням нам не вигідно відмовлятись від ПДВ. А найбільш прийнятним підходом, вважаємо, буде вдосконалення та поліпшення адміністрування ПДВ [5].

Отже, на сучасному етапі розвитку економіки ПДВ Україні потрібен, адже спираючись на раніше сказану статистику, він відіграє важливу роль у наповненні бюджету нашої країни. Другим не менш важливим чинником збереження ПДВ в Україні є його суттєве використання в світі, насамперед у ЄС. 
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СТИМУЛЮВАННЯ РОЗВИТКУ ФОНДОВОГО РИНКУ УКРАЇНИ ЗА РАХУНОК ОПОДАТКУВАННЯ ОПЕРАЦІЙ ІЗ ЦІННИМИ ПАПЕРАМИ

Оподаткування операцій з торгівлі цінними паперами, деривативами та іншими, ніж цінні папери, корпоративними правами, належить до оподаткування операцій особливого виду. 
Так, пунктом 153.8 статті 153 Податкового кодексу Україно (ПКУ) встановлено окремий податковий облік фінансових результатів операцій з цінними паперами та деривативами [4].
Платник податку визначає фінансовий результат за операціями з цінними паперами, що перебувають в обігу на фондовій біржі, окремо від фінансового результату за операціями с цінними паперами, що не перебувають в обігу на фондовій біржі [2].

Негативний фінансовий результат із торгівлі цінними паперами за своєю суттю є витратами на придбання цінних паперів (не проданих на даний час), понесеними у минулих податкових періодах, та не є від’ємним значенням об'єкта оподаткування з податку на прибуток. 

Платники податку визначають фінансовий результат за операціями з цінними паперами відповідно до положень (стандартів) бухгалтерського обліку шляхом зменшення прибутків за операціями з цінними паперами на суму збитків від операцій з іншими цінними паперами протягом такого звітного періоду.

Витрати платника податку на користь продавця або емітента цінних паперів визнаються витратами того звітного періоду, в якому визнано доходи від відчуження таких цінних паперів. Цінні папери визнаються такими, що перебувають в обігу на фондовій біржі, за одночасного дотримання таких умов:

а) цінні папери допущені до обігу хоча б на одній фондовій біржі. 

б) ціни цінних паперів (біржовий курс) на українських фондових біржах розраховуються (встановлюються) відповідно до вимог, встановлених НКЦПФР;

в) інформація про ціни цінних паперів обов’язково розміщується на веб-сайті фондової біржі та у загальнодоступній інформаційній базі даних НКЦПФР [3].
· Якщо за результатами звітного періоду загальна сума збитків від операцій з цінними паперами, що перебувають в обігу на фондовій біржі, перевищує загальну суму прибутків від таких операцій, то сума від’ємного значення фінансового результату за операціями з цінними паперами, що перебувають в обігу на фондовій біржі, переноситься у зменшення загального фінансового результату за такими операціями в наступних звітних періодах до повного погашення.

· Якщо за результатами звітного періоду загальна сума збитків від операцій з цінними паперами, що не перебувають в обігу на фондовій біржі, перевищує загальну суму прибутків від таких операцій, то сума від'ємного значення фінансового результату за операціями з цінними паперами, що не перебувають в обігу на фондовій біржі, переноситься у зменшення загального фінансового результату за такими операціями в наступних звітних періодах протягом 1095 днів, наступних за звітним періодом виникнення зазначеного від'ємного значення фінансового результату.

· Якщо за результатами звітного періоду загальна сума прибутків від операцій із цінними паперами, що перебувають в обігу на фондовій біржі, перевищує загальну суму збитків від таких операцій, сума перевищення включається до об'єкта оподаткування за такими операціями та оподатковується за ставкою, визначеною пунктом 151.4 статті 151 ПКУ.

Прибутки, отримані від операцій з цінними паперами, що перебувають в обігу на фондовій біржі, не можуть бути зменшені на збитки від операцій з цінними паперами, що не перебувають в обігу на фондовій біржі. 

Податковий кодекс України доповнено статтею 215-1, яка визначає ставки податку з операцій відчуження цінних паперів та операцій з деривативами:

- 0 відсотків від суми операції з продажу на фондовій біржі цінних паперів, за якими розраховується біржовий курс відповідно до вимог, встановлених НКЦПФР;
 - 0 відсотків від суми операції з деривативами на фондовій біржі; 
- 0,1 відсотка від суми операції з продажу поза фондовою біржею цінних паперів, що знаходяться у біржовому реєстрі; 
- 1,5 відсотка від суми операції з продажу цінних паперів поза фондовою біржею, які не перебувають у біржовому реєстрі; 
- 5 неоподатковуваних мінімумів доходів громадян за укладений дериватив (контракт) поза фондовою біржею [1].
Виходячи зі змісту підпунктів 212.1.9 і 213.2.3 Податкового Кодексу України, не підлягають оподаткуванню особливим податком операції з відчуження: 
1. акцій, ощадних (депозитних) сертифікатів; 
2. корпоративних прав в іншій, ніж цінні папери, формі; 
3. цінних паперів, корпоративних прав в іншій, ніж цінні папери, формі, емітованих нерезидентами; 
4. державних і муніципальних цінних паперів; 
5. цінних паперів, гарантованих державою; цінних паперів, емітованих Національним банком України, Міністерством фінансів України, Державною іпотечною установою.

Слід зауважити, що у вказаний вище перелік не потрапили векселя, закладні, облігації підприємств, іпотечні сертифікати, іпотечні облігації. Отже, такі цінні папери будуть обкладатися особливим акцизним податком.

Висновок. Критична оцінка оподаткування операцій із цінними паперами у контексті стимулювання розвитку фондового ринку України дозволила зробити висновок, що досвід встановлення акцизів із операцій відчуження цінних паперів та операцій з деривативами виявився невдалим. 
Натомість значно більші перспективи має окремий облік фінансових результатів від торгівлі цінними паперами на біржовому і позабіржовому ринках для мети оподаткування їх за диференційованими ставками податку на прибуток на користь організованого ринку. 
Це сприятиме покращенню якості та інвестиційної привабливості фінансових інструментів фондового ринку України. 
Метою подальших досліджень є розробка пропозицій зі збільшення капіталізації фондового ринку України.
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ПОДАТКОВІ ПІЛЬГИ НА ПЕРІОД КАРАНТИНУ В УКРАЇНІ

Малий та середній бізнес небезпідставно вважають найбільш чутливим до струсів і катаклізмів сегментом економіки, і не лише в Україні. 
Тому в умовах фінансово-коронавірусної турбулентності одними з перших антикризових кроків у багатьох державах стали заходи, спрямовані саме на забезпечення виживання дрібного підприємництва. 
Адже йдеться, зазвичай, про добробут від сотень тисяч до десятків мільйонів родин – не лише самих бізнесменів і самозайнятих осіб, а й їхніх найманих працівників. [1]

Приміром, у США малому бізнесу нададуть $1,8 мільярда за новою програмою захисту оплати праці. Мова про безвідсоткові позики для покриття витрат на зарплатню. 
При цьому, якщо впродовж усього карантину робочі місця для персоналу буде збережено, позичені гроші можна не повертати. 
У Швейцарії на програму безвідсоткового кредитування бізнесу витратять 40 мільярдів франків (майже $41 мільярд). 
Подібні механізми одна за одною впроваджують і інші розвинені країни. Держави, які не мають такого фінансового ресурсу, ідуть шляхом впровадження податкових преференцій та послаблення фіскального тиску.

Низкою таких заходів може похвалитися й Україна. Мета – максимально можливе скорочення фінансових зобов’язань малого бізнесу перед державою і орендодавцями, а також унеможливлення штрафних санкцій за невиконання домовленостей із партнерами та фінансовими установами-кредиторами.

За цей час Верховна Рада ухвалила уже два закони, які передбачають певні антикризові послаблення для бізнесу. 
Це – законопроекти №3220 «Про внесення змін до Податкового кодексу України та інших законів України щодо підтримки платників податків на період здійснення заходів, спрямованих на запобігання виникненню і поширенню коронавірусної хвороби (COVID-19)» від 17 березня і №3275 «Про внесення змін до деяких законодавчих актів, спрямованих на забезпечення додаткових соціальних та економічних гарантій у зв'язку з поширенням коронавірусної хвороби (COVID-2019)» від 30 березня. 
Останнім документом продовжено дію низки положень попереднього і передбачено додаткові кроки для підтримки бізнесу [2, 3]. 

Основні нововведення законів зводяться до наступного.

З 1 березня до 31 травня 2020 року не діють штрафи за порушення податкового законодавства. Але це не стосується порушень довгострокових договорів про страхування життя та недержавних пенсій.

Штрафи нараховуються за продаж без згоди податкової майна, що перебуває у податковій заставі, за порушення при виробництві, обліку, обігу пального та спирту, за порушення при нарахуванні ренти, ПДВ та акцизів.

Платникам податків не нараховується пеня, а з 18 березня був введений мораторій на проведення документальних та фактичних перевірок бізнесу. Перевірки, які були розпочаті до 18 березня 2020 року і досі незавершені, тимчасово зупинилися. Одночасно ДПС України уточнила, що заборона не стосується перевірок з бюджетного відшкодування.  30 березня 2020 року податкова оприлюднила оновлений план-графік перевірок.

До 1 липня 2020 року продовжується термін подання річної декларації про майно і доходи. Суму визначених до сплати податків можна переказати до 1 жовтня 2020 року. Громадяни звільняються від сплати пені за несвоєчасну оплату комунальних послуг.

До 1 квітня 2021 року були також зсунуті терміни обов'язкового використання касових апаратів (РРО). 

Запровадження електронних касових апаратів відкладається до 1 серпня 2020 року, розширення їх застосування для окремих видів діяльності - до 1 січня 2021 року. [4]
Як ми бачимо, законодавча влада, усвідомлюючи гостроту проблеми коронавірусної інфекції (COVID-19) та необхідність забезпечення системного підходу до її вирішення, спробувала охопити усі сфери господарської діяльності, прислуховуючись до різних суб’єктів, особливо для малого та середнього бізнесу. 

На жаль, було не враховано пропозиції Торгово-промислової палати України щодо скорочення термінів розгляду заявок на відшкодування ПДВ експортерам, що є надзвичайно важливим для українських виробників, але є сподівання, що це питання буде розглянуто в подальшому. 
В той же час, пропозиція не стягувати плату за землю (земельний податок та орендна плата за земельні ділянки державної та комунальної власності) та податок на нерухоме майно призведе до зменшення надходжень саме місцевих бюджетів, тому, можливо, було б доцільно передбачити надання додаткової дотації з державного бюджету місцевим бюджетам на компенсацію відповідних втрат доходів місцевих бюджетів.[5]
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ЧИ МОЖУТЬ ДОМАШНІ ТВАРИНИ ПЕРЕНОСИТИ COVID-19?

Домашні тварини доситьчасто є джерелом нашого домашнього комфорту та засобом подолання стресу. Вони можуть стати цим джерелом і під час самоізоляції в момент всесвітньої пандемії Covid-19, поки у вас не виникає думки про те, що вони могли б бути переносниками короновірусної інфекції. Протягом пандемії питання про можливість тварин переносити вірус стало досить гострим. Дослідження науковцями давали досить суперечливі результати, тому досить виправданим є побоювання щодо вашої особистої безпеки та особистого захисту.

Наразі в американських центрах контролю захворювань стверджується, що «немає доказів того, що тварини відіграють важливу роль у поширенні вірусу» і що «ризик поширення тварин Covid-19 на людей вважається низьким»[1]. Це означає, що можна заспокоїтися і відпустити думки про те, що ви можете заразитися від свого улюбленця. Проте варто розглянути докази та зробити це у двох широких рамках: передача від людини до тварини та передача від людини до людини.

Є дані, що тести деяких тварин можуть дати позитивний результат тесту щодо їх захворювання на Covid-19. Тигри та леви з респіраторними захворюваннями в зоопарку Бронкс в Нью-Йорку дали позитивні результати тестування у квітні, незабаром після того, як тест бельгійськоїдомашньої кішкита померанського шпіца та німецької вівчарки в Гонконзі також дав позитивний результат[2]. Наприкінці квітня тести на Covid-19 двох нью-йоркських домашніх котів також дали позитивний результат: «Перші домашні тварини в США, два коти зі штату Нью-Йорк, отримали позитивнийтест на вірус, який викликає світову пандемію, повідомили Департамент Сільського Господарствата Центри Контролю Захворювань» [2]. Ці випадки показали, що тварини можуть отримати захворювання на Covid-19, підхопивши його від людей, оскільки в цьому випадку зоомагазини та власники тварин були найбільш ймовірними розповсюджувачами, з якими тварини могли контактувати. Американський експерт Дані Сміт виразила свою думку, що можливі зараження собак і котів, «але вони дуже рідкісні».

Результати наштовхують на думку про те, що коти та тхори є найбільш чутливими тваринами до зараження Covid-19, ніж будь-які інші тварини. За даними Всесвітньої організації охорони здоров’я тварин, раннє лабораторне дослідження свідчить про те, що «коти – це найбільш сприйнятливий вид для ГРВІ-CoV-2, і кішки можуть бути уражені клінічними захворюваннями. У лабораторних умовах коти мали можливість передавати інфекцію іншим котам»[1].Як повідомила Дана Сміт в Elemental, це може бути тому, що клітинні рецептори ACE2 у котів, які вірус використовує, щоб зачепитись на клітини, дещо схожі на організм людей, але це залишається й досі відкритим питанням.

Чи можуть усі тварини поширювати хворобу чи інших тварин – це вже дещо інше питання. Нерецензоване дослідження, розміщене в bioRxiv, припустило, що коти та тхори можуть спіймати Covid-19 та поширити його серед тварин того самого виду, але воно не показало, що вони можуть поширити хворобу на людей [3].

Однак, науковці стверджують, що панікувати абсолютно не слід. Суть полягає в тому, що ризик спіймати Covid-19 від домашнього улюбленця залишається низьким – набагато нижчим, ніж ризик, що ви можете його отримати від іншого людини.Всесвітня організація охорони здоров'я стверджує, що «немає ніяких доказів», що коти та тхори «можуть передавати хворобу людині та грати роль у поширенні COVID-19», зазначаючи, що передача від людини до людини залишається домінуючим шляхом передачі. Хоча після проведення часу з домашнім улюбленцем все ще важливо дотримуватися належної гігієни (не «облизувати, не цілувати, не ділитися їжею», попереджає ВООЗ [1]), вони залишаються набагато безпечнішими, ніж ваші друзі, колеги або просто люди на вулиці.

Отже, пандемія вірусної інфекції Covid-19 наразі є однією з найважливіших тем для обговорення, тому в нашому повсякденному житті надзвичайно важливим є фактор максимізації усіх можливих засобів захисту. Не дивно, що на основі цих думок у людей виникає питання, чи можуть домашні улюбленці бути переносниками хвороби, впливаючи на життя людей. Наразі підтвердження цієї гіпотези не виявлено, а ті випадки, що свідчать про зараження тварин цією інфекцію лише свідчать про те, що вони можуть заразитися самі, але не свідчать про те, що домашні тварини можуть заразити нею своїх хазяїв. Таким чином, людині краще триматися якнайдалі від будь-яких контактів з іншими людьми, аніж переживати, що ваш улюбленець принесе вам Covid-19 з вулиці.
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ДІЯЛЬНІСТЬ СТРАХОВИХ КОМПАНІЙ ПІД ЧАС ВПРОВАДЖЕННЯ КАРАНТИНУ В УКРАЇНІ

Ситуація з коронавірусом оголила багато слабких місць економіки, але також змусила сфокусуватися на сильних. Пандемія стала іспитом для українського страхового ринку. З одного боку, люди стали більше цікавитися персональним страховим захистом — полісами добровільного медичного страхування (далі ДМС), спеціалізованими полісами страхування від COVID-19, страхуванням життя. З іншого боку, частина корпоративних клієнтів потерпає від карантину та скорочує видатки. Криза змушує усіх швидко реагувати на зміни, пристосовуватись до обмежень, змінювати бізнес-моделі та плани на поточний і наступні роки.

Страховий ринок підійшов до нинішньої кризи краще підготовленим, ніж до криз 2008-2009 рр. чи 2014-2015 рр. До того ж 2019 р., хоча і був неспокійним, однак виявився доволі результативним для страхової галузі. Страховики нарощували показники майже в усіх основних сегментах ринку. [1].
За останні два-три роки страховий ринок України дуже просунувся в онлайні. Сайти багатьох страхових компаній працюють у режимі вебмагазинів – продають страхові продукти онлайн або забезпечують їхню доставку.

Крім того, є страхові агрегатори, на яких можна вибрати кращу пропозицію і також придбати страховку онлайн. З'явилося й багато онлайн-сервісів для врегулювання збитків, дистанційної оплати платежів тощо.

Ті компанії, які інвестували в онлайн останніми роками, зараз, під час кризи, зможуть повноцінно працювати у віддаленому режимі. [2]

Також деякі СК пропонують застрахуватися на випадок захворювання коронавірусу COVID-19, але вона тільки гарантує фінансову підтримку в разі настання таких непередбачених обставин, як (за загальною інформацією страхових компаній):

· Смерть внаслідок захворювання коронавірусною хворобою COVID-19, вперше діагностованою в період дії договору;

· Стійка втрата застрахованою особою загальної працездатності внаслідок захворювання коронавирусною хворобою COVID-19, вперше діагностованою в період дії договору:

· Встановлення застрахованій особі I,II,III групи інвалідності;
· Встановлення категорії «дитина з інвалідністю» (для дітей).

Випадки, коли СК може відмовити страхуванню  на випадок захворювання коронавірусу COVID-19: медичним працівникам; з вже встановленим діагнозом захворювання коронавірусом COVID-19; визнані недієздатними; з інвалідністю I і II групи та особи з інвалідністю з дитинства; хворі на СНІД та ВІЛ-інфіковані; страждають на цукровий діабет; мають або мали злоякісні новоутворення будь-якої локалізації, в т.ч. злоякісні хвороби крові і так далі.

Зовнішні чинники та їхній вплив на страховий ринок. 

Глобальні чинники як світова фінансова криза та всесвітня епідемія (яка саме й призвела до початку глобальної фінансової кризи вже сьогодні) мають чи не найбільший вплив як зовнішні фактори на весь фінансовий сектор України і, звісно, страховий ринок не є винятком. Європейські страховики оцінюють потенційні збитки (як наслідок епідемії та фінансової кризи) за оптимістичним сценарієм як природні катастрофи середніх розмірів, які закладаються у фінансові моделі діяльності лідерів страхового і перестрахового ринку.

Такі події на світовому страховому ринку, звісно, будуть впливати і на український страховий ринок щонайменше наступним чином:

 — Підвищення ціни перестрахування

 — Зниження рейтингів фінансової стійкості/надійності перестраховиків

 — Введення додаткових винятків і обмежень у перестрахуванні

 — Зменшення активності чи припинення роботи з дрібними ринками чи ринками, що розвиваються, якщо для входу на ринок потрібні фінансові інвестиції

Внутрішні чинники, які вплинуть на український страховий ринок і їх наслідки:

- Вірус зіграв і ще з багатьма зіграє “злий жарт”, особливо в частині страхування життя та особистого non-life страхування. Зростає кількість хворих на ГРВІ, грип, пневмонію й інші схожі недуги. Це обов'язково призведе до збільшення рівня збитковості за особистим страхуванням. Адже багатьма договорами страхування передбачено, що пандемія є винятком і страхові компанії мають право не відшкодовувати витрати, пов’язані з наслідками епідемії.

- Довгоочікуваний “спліт” з НБУ, який після карантину й кризи почне перевіряти капітали та резерви страховиків, справить незворотний вплив на небанківський фінансовий сектор уже навіть в цьому, 2020 році. Що призведе до потенційного виходу “з гри” деяких учасників страхового ринку. [3]
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